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Введение

       В условиях рыночной экономики целью любого производства является получение максимально возможной прибыли. В этих условиях могут осуществлять свою производственно-финансовую деятельность только те предприятия, которые получают от нее наивысший экономический результат. Те же предприятия, которые работают неэффективно, малорентабельно, тем более убыточно, нежизнеспособны. Они неизбежно разоряются и прекращают свое существование. Следовательно, на каждом предприятии необходимо выявлять наличие фактов бесхозяйственности, непроизводительных потерь, неразумного вложения средств и т. п. для их устранения. Следует выявлять и включать в работу предприятия резервы производства, рационального и эффективного использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов, природных богатств.

       Анализ хозяйственно-финансовой деятельности предприятия - это комплексное изучение его работы, позволяющее дать ей объек​тивную оценку, выявить закономерности и тенденции развития, оп​ределить стоящие перед ним задачи, вскрыть резервы производства и недостатки в его работе, наметить пути улучшения всех сторон его деятельности.

       Анализ хозяйственной деятельности, как наука представляет собой систему специальных знаний, связанных с исследованием тенденций хозяйственного развития, научным обоснованием планов, управленческих решений, контролем за их выполнением, оценкой достигнутых результатов, поиском, измерением и обоснованием величины хозяйственных резервов, повышения эффективности производства и разработкой мероприятий по их использованию.

       Анализ финансово-хозяйственной деятельности (АФХД) предприятия является важной частью, а по сути, основой принятия решений на микроэкономическом уровне, т.е. на уровне субъектов хозяйствования. Не следует, однако, воспринимать этот вид анализа как простое "расчленение" объекта и описание составляющих его частей. Любой экономический субъект является сложной системой со множеством взаимосвязей как между его собственными составляющими, так и с внешней средой. Простое выявление и описание этих связей тоже мало что даст для практической деятельности. Гораздо важнее другое: с помощью аналитических процедур выявляются наиболее значимые характеристики и стороны деятельности предприятия и делаются прогнозы его будущего состояния, после чего на основе этих прогнозов строятся планы производственной и рыночной активности и разрабатываются процедуры контроля за их исполнением. 

       Для всех экономических наук общим объектом изучения являются производственные отношения. Благодаря этому все экономические науки объединяются в систему, при этом у каждой из них есть свой предмет, отличный от других. По мере развития производственных отношений и экономических связей постоянно повышалась и роль анализа финансово-хозяйственной деятельности отдельных экономических субъектов. Это требовало все более широкого развития его теоретической базы и методик, разработки новых, более информативных подходов и процедур.

       Цель анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия - получение информации о его финансовом положении, платежеспособности и доходности.

       Результат работы - картина действительного состояния предприятия. Она необходима как руководству предприятия, так и кредиторам, аудиторам, вкладчикам.

       Глубокому анализу предшествуют:

· счетная проверка финансовой отчетности - устанавливает идентичность показателей рассматриваемых финансовых отчетов;

· экспресс-анализ финансово-хозяйственной деятельности - общая оценка деятельности предприятия:

· вертикальный анализ баланса - расчет структурных коэффициентов;

· горизонтальный анализ - расчет абсолютных изменений.

       При проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия необходимо установить качество управления финансовыми ресурсами, эффективность использования собственного капитала, уровень взаимоотношений с кредиторами, дебиторами, бюджетом и т.д.

       Анализ должен представлять собой комплексное исследование действия внешних и внутренних, рыночных и производственных факторов на количество и качество производимой предприятием продукции, финансовые показатели работы предприятия и указывать возможные перспективы развития дальнейшей производственной деятельности предприятия в выбранной области хозяйствования. 

       Проведение квалифицированного анализа работы предприятия требует знания многих наук: макро- и микроэкономики, технологии, бухгалтерского учета, маркетинга, основ промышленной психологии; в основе всех аналитических процедур лежит знание математического анализа, статистики и эконометрики. В современных условиях анализ невозможен без применения новейших компьютерных технологий. Таким образом, анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятий можно назвать перекрестком многих наук - математики, информатики, экономики,                бухгалтерского учета, права.                          

Глава 1. Понятие, цели и задачи анализа финансово-хозяйственной деятельности организации

1.1. Цели, задачи и методы экономического анализа

       Экономический анализ – это научный способ познания сущности экономических явлений и процессов, основанный на расчленении их на составные части и изучении их во всем многообразии связей и зависимостей. 

       Различают макроэкономический анализ, который изучает экономические явления и процессы на уровне мировой и национальной экономики и ее отдельных отраслей, и микроэкономический анализ, изучающий эти процессы и явления на уровне отдельных субъектов хозяйствования. Последний получил название «анализ хозяйственной деятельности». 

       Экономический анализ предшествует решениям и действиям, обосновывает их и является основой научного управления производством, повышает его эффективность. То есть, экономический анализ можно рассматривать как деятельность по подготовке данных, необходимых для научного обоснования и оптимизации управленческих решений. 

       Предметом АФХД (анализа финансово-хозяйственной деятельности) являются причинно-следственные связи экономических явлений и процессов. Познание этих связей позволяет раскрыть сущность экономических явлений и процессов и на этой основе дать правильную оценку достигнутых результатов, выявить резервы повышения эффективности производства, обосновать планы и управленческие решения. Классификация, систематизация, моделирование, измерение причинно-следственных связей является главным методологическим вопросом в АФХД.

       Также предметом анализа финансово-хозяйственной деятельности можно считать структуру и содержание информационных потоков на предприятии. Говоря о финансово-хозяйственной деятельности субъекта хозяйствования, следует принимать во внимание следующие ее особенности.

       Во-первых, функционирование предприятия, его деловая активность носит цикличный характер. Анализ рекомендуется проводить на всех фазах экономического цикла.            

       Во-вторых, на ход хозяйственных процессов оказывают влияние множество факторов объективного и субъективного характера. Все эти факторы в процессе АФХД необходимо тщательно изучать. 
       В-третьих, для отражения полной картины состояния предприятия важны не только количественные, но и качественные характеристики его деловой активности. Их анализ - важная часть АФХД. 

       В-четвертых, анализу на предприятии подвергается не только производственная и финансовая сфера, но и юридические, социальные и экологические аспекты его функционирования.       

       В-пятых, не следует отождествлять предметы и сферы деятельности бухгалтерского учета и анализа финансово-хозяйственной деятельности. Хотя обе науки изучают хозяйственную деятельность экономических субъектов, главная задача первой из них состоит в сплошном и непрерывном учете хозяйственных средств и их источников, причем в денежном измерении. Главная же задача АФХД - оценка результатов хозяйственной деятельности, выявление факторов, обусловивших успехи и неудачи в анализируемом периоде, а также планирование и прогнозирование деятельности предприятия на будущее. Она решается с помощью не только стоимостных данных бухгалтерского учета, но и данных оперативного и статистического учета в различных единицах измерения.   

       Основные задачи АФХД  субъекта хозяйствования:

1. Изучение характера действия экономических законов, установление закономерностей и тенденций экономических явлений и процессов в конкретных условиях предприятия.

2. Научное обоснование текущих и перспективных планов. 

3. Контроль за выполнением планов и управленческих решений, за экономным использованием ресурсов.

4. Изучение влияния объективных и субъективных, внутренних и внешних факторов на результаты хозяйственной деятельности.

5. Поиск резервов повышения эффективности функционирования предприятия на основе изучения передового опыта и достижений науки и практики. 

6. Оценка результатов деятельности предприятия по выполнению планов, достигнутому уровню развития экономики, использованию имеющихся возможностей и диагностика его положения на рынке продуктов и услуг. 

7. Оценка предпринимательских и финансовых рисков и выработка внутренних механизмов управление ими с целью укрепления рыночных позиций предприятия и повышения доходности бизнеса. 

8. Разработка рекомендаций по использованию выявленных резервов. 

       Основное направление анализа: от сложного комплекса - к составляющим его элементам, от результата - к выводам о том, как такой результат достигнут и к чему он приведет в дальнейшем. Схема анализа должна быть построена по принципу "от общего к частному". Смысл этого принципа совершенно очевиден: сначала дается описание наиболее общих, ключевых характеристик анализируемого объекта или явления и лишь затем приступают к анализу отдельных частностей.  

       Успешность анализа определяется различными факторами. С известной долей условности можно выделить несколько основных принципов, которые целесообразно иметь в виду, приступая к анализу. 

       Во-первых, прежде чем начать выполнение каких-либо аналитических процедур, необходимо составить достаточно четкую программу анализа, включая проработку макетов аналитических таблиц, алгоритмов расчета основных показателей и требуемых для их расчета и сравнительной оценки источников информационного и нормативного обеспечения. Анализ проводится на основе учетной информации, поэтому начинать его следует с отбора необходимых данных и экспертизы материалов, предоставленных экспертам для анализа. 

       Во-вторых, при проведении аналитических процедур показатели деятельности предприятия всегда с чем-то сравниваются. Сравнения могут проводиться с предыдущим периодом, с планом и со среднеотраслевыми показателями. Любые отклонения от нормативных или плановых значений показателей, даже если они имеют позитивный характер, должны тщательно анализироваться. Смысл такого анализа состоит в том, чтобы, с одной стороны, выявить основные факторы, вызвавшие зафиксированные отклонения от заданных ориентиров, а с другой стороны, еще раз проверить обоснованность принятой системы планирования и, если необходимо, внести в нее изменения. Следует подчеркнуть, что последний аспект имеет особое значение - только путем постоянного анализа и корректировки можно наладить достаточно стройную систему планирования и поддерживать ее в актуальном состоянии.  

       В-третьих, завершенность и цельность любого анализа, имеющего экономическую направленность, в значительной степени определяются обоснованностью используемой совокупности критериев. Как правило, эта совокупность включает качественные и количественные оценки, а ее основу обычно составляют исчисляемые показатели, имеющие понятную интерпретацию и, по возможности, некоторые ориентиры (пределы, нормативы, тенденции). Отбирая показатели, необходимо формулировать логику их объединения в данную совокупность, для того чтобы была видна роль каждого из них и не создавалось впечатления, что какой-то аспект остался неохваченным или, напротив, не вписывается в рассматриваемую схему. Иными словами, совокупность показателей, которую вполне возможно в этом случае трактовать как систему, должна иметь некий внутренний стержень, некую основу, объясняющую логику ее построения. 
       В-четвертых, выполняя анализ, не нужно без необходимости гнаться за точностью оценок; как правило, наибольшую ценность представляет выявление тенденций и закономерностей. 

       Основная цель проведения анализа - повышение эффективности функционирования хозяйствующих субъектов и поиск резервов такого повышения. Для достижения этой цели проводятся: оценка результатов работы за прошедшие периоды; разработка процедур оперативного контроля за производственной деятельностью; выработка мер по предупреждению негативных явлений в деятельности предприятия и в ее финансовых результатах; вскрытие резервов повышения результативности деятельности; разработка обоснованных планов и нормативов. 

       Под методом экономического анализа понимается диалектический подход к изучению хозяйственных процессов в их становлении и развитии. 

       Особенностями метода экономического анализа являются:

1) использование системы показателей всесторонне характеризующих деятельность хозяйствующего субъекта

2) установление основных факторов, от которых зависят показатели. 

3) выделение в группы факторов основных от второстепенных 

4) установление формы взаимосвязи между показателями

5) выбор приемов и способов изучения взаимосвязи

6) количественное измерение влияния факторов на результирующий показатель.

1.2. Источники информации для экономического анализа

Экономический анализ базируется на системе экономической информации, которая должна удовлетворять следующим принципам:

· обеспечение единства данных, поступающих из разных источников;

· не допущение дублирования в первичных документах;

· обеспечение оперативности в поступлении информации;

· в максимальной степени использование средств автоматизации сбора данных. 

Все источники данных, использующиеся в анализе делятся на:

1. плановые;

2. учетные;

3. внеучетные.

К источникам информации нормативно-планового характера относятся все типы планов, которые разрабатываются на предприятии (перспективные, текущие, оперативные, технологические карты), а также нормативные материалы, сметы, ценники, проектные задания и др.

Источники информации учетного характера – это все данные, которые содержат документы бухгалтерского, статистического и оперативного учета и отчетности. 

К внеучетным источникам информации относятся документы, регулирующие хозяйственную деятельность, а также данные, которые не относятся к перечисленным ранее. В их число входят следующие документы:

1. Официальные документы, которыми обязано пользоваться предприятие в своей деятельности: законы государства, указы президента, постановления правительства, приказы вышестоящих органов управления, акты ревизий и проверок, приказы и распоряжения руководителей предприятия. 

2. Хозяйственно-правовые документы: договора, соглашения, решения арбитража и судебных органов, рекламации.

3. Научно-техническая информация (публикации, отчеты по результатам научно-исследовательской работы и др.).

4. Техническая и технологическая документация.

5. Материалы специальных обследований состояния производства на отдельных рабочих местах (хронометраж, фотография и др.).

6. Информация об основных контрагентах предприятия.

7. Данные об основных конкурентах.

8. Данные о состоянии рынка материальных ресурсов (объемы рынков, уровень и динамика цен на отдельные виды ресурсов).

9. Сведения о состоянии рынка капитала.

10. Данные о состоянии фондового рынка.

11. Данные Госкомстата об изменениях макроэкономической ситуации страны и др.

1.3. Система показателей для экономического анализа

По своему содержанию показатели делятся на:

1) количественные (объем продукции, количество рабочих);

2) качественные (показывают существенные особенности и свойства изучаемых объектов, таких как, себестоимость, рентабельность, производительность труда)

По степени синтеза показатели делят на:

1) обобщающие (результативные);

2) частные, которые в свою очередь делят на:

a) абсолютные:   - натуральные (м, кг)
- стоимостные (руб, $)

b) относительные (%, коэффициенты)

При изучении причинно-следственных связей, показатели делят на:

1) факторные

2) результативные

Показатели, определяющие поведение результативных показателей и выступающих в качестве причин изменения их величин называются факторными.

Если показатель рассматривается как результат воздействия одной или нескольких причин и выступает в качестве объекта исследования, то при изучении взаимосвязей он называется результативным.

По способу формирования показатели бывают:

1) нормативные

2) плановые

3) учетные

4) отчетные

5) аналитические

2. МЕТОДИКА АНАЛИЗА ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ (НА ПРИМЕРЕ ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»)

2.1. Этапы анализа финансово-хозяйственной деятельности

Анализ финансовой отчетности — это процесс, при помощи которого мы оцениваем прошлое и текущее финансовое поло​жение и результаты деятельности организации. Однако при этом главной целью является оценка финансово-хозяйственной дея​тельности нашей организации относительно будущих условий существования [6, с. 14]. Финансовая (бухгалтерская) отчетность является информаци​онной базой финансового анализа, потому что в классическом понимании финансовый анализ — это анализ данных финансовой отчетности. Финансовый анализ проводится по-разному, в зави​симости от поставленной задачи. Он может: использоваться для вы​явления проблем управления производственно-коммерческой де​ятельностью; служить для оценки деятельности руководства орга​низации; быть использован для выбора направлений инвестиро​вания капитала, наконец, выступать в качестве инструмента про​гнозирования отдельных показателей и финансовой деятельнос​ти в целом [8, с. 20].
Методика анализа финансовой отчетности организации дол​жна состоять из трех больших взаимосвязанных блоков:
♦   анализа финансового положения и деловой активности;
♦    анализа финансовых результатов;
♦    оценки возможных перспектив развития организации.
Методом экономического анализа является диалектический способ познания, путь исследования своего предмета, то есть хозяйственных и финансовых процессов и явлений в их взаимо​связи и взаимозависимости.
Характерными особенностями метода экономического ана​лиза являются:
♦    использование системы аналитических показателей, все​сторонне характеризующих финансово-хозяйственную де​ятельность организации;
♦    изучение причин изменения этих показателей;
♦    выявление и измерение причинно-следственных связей между ними.
Методика анализа — это система правил и требований, га​рантирующих эффективное применение метода. В совокупности метод и методика представляют собой мето​дологическую основу экономического анализа [9, с. 15]. Все аналитические методы можно разделить на две большие группы: качественные (логические) и количественные (форма​лизованные).
К качественным (неформализованным, логическим) мето​дам относятся аналитические приемы и способы, основанные на логическом мышлении, на использовании профессионального опыта аналитика, на профессиональной интуиции. К ним относятся:
♦    метод сравнения;
♦    метод построения систем аналитических таблиц;
♦    метод построения систем аналитических показателей;
♦    метод экспертных оценок;
♦    метод сценариев;
♦    психологические и морфологические методы и т.п.
В процессе сбора данных получают информацию о значени​ях тех или иных признаков, характеризующих каждую единицу, каждый элемент исследуемого процесса или явления (совокуп​ности) [12, с. 4]. Эта информация, как правило, представлена в виде по​казателей. Обобщающие показатели могут быть абсолютными, относительными и средними. Многообразная характеристика всех сторон исследуемых экономических процессов и явлений мо​жет быть дана лишь с помощью всех видов обобщающих пока​зателей. Вместе с тем, каждый вид показателей имеет опреде​ленное значение и занимает важное место в аналитическом про​цессе.
Абсолютные показатели характеризуют числен​ность, объем (размер) изучаемого процесса. Они всегда имеют какую-либо единицу измерения: натуральную, условно-натураль​ную, стоимостную (денежную). Натуральные единицы измерения применяют в тех случаях, когда единица измерения соответствует потребительским свой​ствам продукта. Например, производство ткани оценивается в метрах, сельскохозяйственной продукции — в центнерах и тон​нах и т.д.
2.1.1. Предварительный обзор экономического и финансового положения организации

Анализ финансового состояния организации с целью объективной оценки текущего состояния, обоснования мер по дальнейшему укреп​лению платежеспособности и росту рентабельности проводится в два этапа. На первом этапе формируется предварительное мнение о финансо​вом положении организации. Это так называемый экспресс-анализ. На втором этапе проводится углубленный анализ различных групп I показателей для выявления причин их изменений.                            
Первый этап анализа проводится по данным бухгалтерской отчетности. Изучаются изменения состава и структуры активов и источников их формирования; выявляются негативные тенденции, накопление которых может привести к неудовлетворительной структуре баланса (например, увеличение доли длительно непогашаемой дебиторской задолженности, уменьшение прибыли, направляемой на прирост собственного капитала и др.). По данным приложения к годовому отчету выявляются статьи, наличие которых свидетельствует о неудовлетворительной работе организации и плохом финансовом состоянии. К таким статьям относятся, например, кредиты, не погашенные в срок, выданные просроченные векселя, просроченная дебиторская и кредиторская задолженность. На этом этапе выявляются наиболее важные или проб​лемные аспекты деятельности, которые будут являться объектами более детального углубленного анализа.
Важным приемом аналитической обработки исходной информации на первом этапе является составление и анализ уплотненного аналитического баланса-нетто. При его составлении необходимо произвести группировку активов в зависимости от их ликвидности. Ликвидность отдельных групп акти​вов характеризуется периодом времени, который необходим для обра​щения стоимости данного вида активов снова в денежную форму в процессе текущей деятельности. Чем меньше этот период времени, тем более ликвиден актив. Так, стоимость приобретенных и сданных в экс​плуатацию основных средств вновь преобразуется в денежную форму в течение всего амортизационного периода. Поэтому основные средства считаются наименее ликвидными активами.
Сумма отдельных элементов оборотных активов, представленных в разделе II баланса, характеризует объем денежных средств, находя​щихся на соответствующих стадиях производственно-коммерческого цикла. Поэтому период времени, необходимый для обращения отдельных их видов снова в денежную форму, разный. С этой точки зрения реальная ко взысканию краткосрочная деби​торская задолженность более ликвидна, чем запасы готовой продук​ции, а последние более ликвидны, чем сырьевые запасы.
В балансах российских предприятий оборотные активы отражают​ся по мере нарастания их ликвидности. Но в ряде случаев это правило нарушается, что вызывает необходимость перегруппировки отдельных статей при составлении аналитического баланса. В частности, деби​торская задолженность, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты, должна быть исключена из итога оборотных средств и показана либо отдельной строкой, либо в составе внеоборотных активов.
Нуждается в корректировке дебиторская задолженность со сроком погашения в течение 12 месяцев после отчетной даты. Высоколиквид​ной следует считать только ту ее часть, которая при погашении преоб​разуется в денежные средства, следовательно, может быть направлена на погашение текущих обязательств. 
Организация ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» является обществом с ограниченной ответственностью, созданным  в соответствии с Гражданским  Кодексом РФ, Законом РФ «Об обществах с ограниченной ответственностью» и другими нормативными актами действующего законодательства РФ. Учредителями являются два человека. Общество является юридическим лицом, имеет самостоятельный баланс, владеет, пользуется и распоряжается обособленным имуществом. Имеет право в установленном действующим законодательством порядке открывать банковские счета на территории РФ и за её пределами. Организация  имеет круглую печать, штампы и бланки со своим наименованием, а также имеет собственную эмблему и товарный знак.

Предприятие осуществляет свою деятельность в соответствии с Гражданским кодексом Российской Федерации, другими нормативными актами Российской Федерации и Уставом. Отношения его с другими фирмами, организациями, учреждениями, органами государственного муниципального управления и гражданами, регламентируется Законодательством России. Взаимоотношения организации с его работниками основано на трудовом договоре, разработанном в соответствии с действующим законодательством. Фирма может осуществлять любые виды предпринимательской деятельности, если они не запрещены Законодательством России и отвечают целям, предусмотренным в Уставе предприятия. Предприятие отвечает по своим обязательствам всем своим имуществом.

Цель организации – это получение прибыли и улучшение благосостояния Участников Общества. Основные виды деятельности Общества:

· ремонт и обслуживание вычислительной и оргтехники, АТС;

· продажа компьютерных программ юридическим и физическим лицам;

· оптовая, розничная и выездная торговля;

· оказание услуг юридическим и физическим лицам;

· капитальный ремонт зданий и сооружений;

· операции с ценными бумагами;

· другие виды деятельности, не запрещенные действующим законодательством.

Уставный капитал общества – 3 млн. руб. Источником формирования уставного капитала предприятия являются:

- прибыль, полученная от реализации работ, оказываемых услуг, а также других видов хозяйственной и внешнеэкономической деятельности;

- иное имущество, переданное его собственником или полномоченным им лицом;

- безвозмездные или благотворительные взносы и пожертвования организаций и граждан;

- иные источники, не противоречащие законодательству Российской Федерации.

Предприятие реализует товары, работы и услуги, оказываемые организациям и населению по розничным ценам. Предприятие имеет в своем составе подразделения:

· Торговый зал

· Сервисный центр

· Склад

· Бухгалтерия

· Администрация (дирекция)

На рис. 2.1. представлена организационная структура ООО «Универсал Плюс». 
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Рис. 2.1. Организационная структура ООО  «Универсал Плюс»

Рыночные условия хозяйствования обязывают предприятие в лю​бой период времени суметь рассчитаться по внешним обязательствам (т.е. быть платежеспособным) или по краткосрочным обязательствам (т.е. быть ликвидным) [8, с. 37]. Для более точной оценки платежеспособности предприятия в оте​чественной практике изучаются величина чистых активов и их дина​мика
. При исчислении величины чистых активов исключают часть соб​ственных обязательств предприятия (целевые финансирование и по​ступления), внешние обязательства банкам и иным юридическим и физическим лицам. Расчет чистых активов анализируемого предприятия представлен в табл. 2.1.

Представленный расчет показывает, что размер чистых активов пред​приятия ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» по сравнению с 2004 годом увеличился на 14 572 тыс. руб., или на 3,70%, и составил на конец года 408 591 тыс. руб., что в 1,09 раза по​крывает уставный капитал (рис. 2.2). 
Таблица 2.1. Расчет чистых активов ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» (в балансовой оценке),  тыс. руб.

	Статьи баланса
	2004
	2005
	2006
	Отклонение (+,-)

	1. Активы - всего
	448335
	436780
	472042
	23707

	2. Активы, исключаемые - итого
	-
	-
	-
	-

	    задолженность участников по взносам в УК
	-
	-
	-
	-

	3. Пассивы исключаемые - итого
	54316
	35242
	63451
	9134,84

	   кредиты банков
	845
	4757
	38412
	37567

	   заемные средства
	-
	-
	-
	-

	  кредиторская задолженность
	53471
	30485
	25039
	-28432

	  задолженность участникам по выплате доходов
	-
	-
	-
	-

	4. Чистые активы (стр. 1 - стр. 2 - стр. 3):
	394 019
	401 538
	408 591
	14572

	в % к совокупным активам (стр. 4 : стр. 1 х 100)
	87,88
	91,93
	86,56
	-1,33


	5. Уставный капитал
	375100
	375100
	375100
	0

	6. Чистые активы к уставному капиталу, раз (стр. 4 : стр. 5)
	1,05
	1,07
	1,09
	0,04
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Рис. 2.2. Показатель чистых активов ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», тыс. руб.

Однако их удельный вес в совокупных ак​тивах предприятия снизился на 1,33 пункта, что показывает снижение степени его платежеспособности. Изменение уровня ликвидности предприятия устанавливается в мировой практике по абсолютному показателю чистого оборотного капитала (собственного оборотного капитала), величина которого определяется как разность между оборотными (текущими) активами и краткосрочными (текущими) обязательствами. Чистый оборотный капитал представляет остаток после погашения всех краткосрочных обязательств. Чем больше превышение текущих активов над кратко​срочными обязательствами, тем больше чистый оборотный капитал.
Таким образом, если предприятие не располагает чистым оборот​ным капиталом, оно неликвидно. Для ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» сумма чис​того оборотного капитала составляет:

2004: 92 472 – 54 316 = 38 156 (тыс. руб.)

2005: 101 585 – 35 241 = 66 344  (тыс. руб.)

2006: 132 836 – 63 451= 69 385  (тыс. руб.)

Поскольку в анализируемом периоде в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» текущие пассивы покрыты те​кущими активами с превышением, предприятие можно признать лик​видным. Чтобы предприятие расширялось, чистый оборотный капи​тал в текущем году должен быть больше, чем в предыдущем. На нашем предприятии он увеличился на 81,85 %.
2.1.2. Оценка и анализ экономического потенциала организации

Оценка экономического потенциала предприятия является одной из важнейших стратегических задач управления организацией. Для правильной оценки представляется необходимым определить объект измерения [3, с. 93]. В экономической литературе существует множество подходов к определению, содержанию, критериям оценки категории «экономический потенциал предприятия». Взаимосвязь обеих сторон экономического потенциала предприятия – имущественного и финансового потенциалов – очевидна: нерациональная структура имущества, его некачественный состав могут привести к ухудшению финансового положения, а неоправданный рост заемных средств – к необходимости сократить имущество организации для расчетов с кредиторами [7, с. 11]. Повышение эффективности использования материальных, трудовых, финансовых, организационных, информационных и других видов ресурсов способствует росту экономического потенциала и развитию бизнеса. Экономический потенциал характеризуется как оптимальное использование всех имеющихся ограниченных ресурсов предприятия для получения максимальной прибыли, и является основной составляющей потенциалов производственно-экономического системы, которая представляется следующим образом [13, с. 4]: 

1. Рыночный потенциал – это максимально возможный объем реализации при данном уровне обеспеченности необходимыми ресурсами. Рыночный потенциал включает в себя: блок ресурсов (финансовых, производственных, трудовых, интеллектуальных, информационных); блок системы управления (планирование, организация, контроль, мотивация и координация) [11, с. 90]. 

2. Производственный потенциал представляет собой имеющиеся на предприятии основные фонды и персонал, максимально эффективно взаимодействующие между собой. 

3. Производственно – технологический потенциал представляет собой потенциальные возможности по увеличению мощности предприятия в результате внедрения новейших методов организации производства и технологий [14, с. 36]. 

4. Управленческий потенциал – это необходимость наличия условий функционирования организации, систематический мониторинг внутренних потенциалов управления, определение масштабов и целей управленческой подготовки и выделение соответствующих ресурсов. 

Непосредственно из аналитического баланса ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» можно полу​чить ряд важнейших характеристик финансового состояния орга​низации. 

В число исследуемых показателей обязательно нужно включать следующие:
1. Общая стоимость активов организации, равная сумме пер​вого и второго разделов баланса (стр. 190 + стр. 290).
2. Стоимость иммобилизованных (т.е. внеоборотных) средств (активов) или недвижимого имущества, равная итогу раздела I баланса (стр. 190).
3.  Стоимость мобильных (оборотных) средств, равная итогу раздела II баланса (стр. 290).
4.  Стоимость материальных оборотных средств (стр. 210).
5.   Величина собственного капитала организации, равная итогу раздела III баланса (стр. 490).
6.  Величина заемного капитала, равная сумме итогов разде​лов IV и V баланса (стр. 590 + стр. 690).
7.  Величина собственных средств в обороте, равная разнице итогов разделов III и I баланса (стр. 490 — стр. 190).
8. Величина финансово-эксплуатационных потребностей (ФЭП), равная разнице между запасами, НДС, дебиторской за​долженностью и суммой кредиторской задолженности (стр. 210 + + стр. 220 + стр. 230 + стр. 240 - стр. 620).
9. Величина устойчивого капитала, равная сумме собствен​ного капитала и долгосрочных обязательств (стр. 490 + стр. 590).
10. Рабочий капитал, равный разнице между оборотными активами и текущими обязательствами (итог раздела II — стр. 290 минус итог раздела V — стр. 690).
11. Текущие обязательства равны сумме краткосрочных кре​дитов и займов, задолженности участникам по выплате дохо​дов, кредиторской задолженности и прочих краткосрочных обя​зательств (стр. 610 + стр. 620 + стр. 630 + стр. 660).
На рис. 2.3. приведены наиболее важные показатели ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС».
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Рис. 2.3. Показатели финансового состояния  ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

Как видно из рисунка, практически все показатели имеют положительное значение и тенденции роста. Поэтому следующим этапом рассмотрим показатели деятельности ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» (табл.2.2).

Таблица 2.2. Показатели финансово-экономической деятельности ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

	Наименование показателя
	Рекомендуемая методика расчета
	2004
	2005
	2006

	Стоимость чистых активов эмитента, тыс. руб.
	В соответствии  с  порядком, установленным        Министерством финансов Российской  Федерации  и
Федеральной комиссией  для акционерных обществ               
	388 172 
	389 641
	390 635

	Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %
	(Долгосрочные обязательства на конец отчетного периода   + краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода)/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100 
	15,5
	12,1
	20,8

	Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %
	Краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100 
	14,0
	9
	16,2

	Оборачиваемость чистых активов, раз
	Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей / стоимость чистых активов 
	0,05
	0,05
	0,14

	Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз
	Себестоимость проданных товаров продукции, работ, услуг без учета коммерческих и управленческих расходов / кредиторская задолженность на конец отчетного периода
	0,3
	0,3
	1,6

	Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз
	Выручка от продажи товаров, за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей /(дебиторская задолженность на конец отчетного периода - задолженность участников (учредителей) по  вкладам в уставный капитал на конец отчетного периода) 
	1
	1,4
	2,7


Анализируя сравнительный баланс ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», необходимо обратить внимание на изменение удельного веса величины собственного оборотного капитала в стоимости активов, на соотношения тем​пов роста собственного и заемного капитала, а также на соот​ношение темпов роста дебиторской и кредиторской задолжен​ностей. При стабильной финансовой устойчивости у организа​ции должна увеличиваться в динамике доля собственного обо​ротного капитала, темп роста собственного капитала должен быть выше темпа роста заемного капитала, а темпы роста деби​торской и кредиторской задолженностей должны уравновеши​вать друг друга (рис. 2.4) . 
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Рис. 2.4. Показатели финансового состояния ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

Анализ платежеспособности и уровня кредитного риска, а также финансового положения на основе экономического анализа динамики приведенных показателей показал, что чистые активы организации в 2005 году на 5% превышают уставный капитал. Такое соотношение положительно характеризует финансовое положение ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», полностью удовлетворяя требованиям нормативных актов к величине чистых активов организации. К тому же необходимо отметить увеличение чистых активов на 0,16% за 2004/2006 гг. Приняв во внимание одновременно и превышение чистых активов над уставным капиталом и их увеличение за период, можно говорить о хорошем финансовом положении организации по данному признаку. В таблице 2.3 приведены показатели капитала предприятия. 

Таблица 2.3. Размер и структура капитала и оборотных средств ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

                                                         ( тыс. руб.)

	Показатели
	2004
	2005
	2006

	Размер уставного капитала
	375 100
	375 100
	375 100

	Общая стоимость акций (долей), выкупленных для последующей перепродажи (передачи), с указанием процента таких акций (долей) от размещенных акций (уставного капитала) 
	-
	-
	-

	Размер резервного капитала, формируемого за счет отчислений из прибыли 
	567
	874
	995

	Размер добавочного капитала, отражающий прирост стоимости активов, выявляемый по результатам переоценки, а также сумму разницы между продажной ценой (ценой размещения) и номинальной стоимостью акций (долей) общества за счет продажи акций (долей) по цене, превышающей номинальную стоимость
	0,852
	1
	1

	Размер нераспределенной чистой прибыли 
	12 505
	13 667
	14 539

	Общая сумма капитала 
	388 173
	389 641
	390 635


Источниками финансирования являются собственные источники, кредиты банков, займы. Анализ динамики валюты баланса ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», структуры активов и пассивов организации позволяет сделать ряд важных выводов необходимых как для осуществления ее текущей финансово-хо​зяйственной деятельности, так и для принятия управленческих решений на перспективу.

Например, уменьшение (в абсолютном выражении) валю​ты баланса за отчетный период свидетельствует о сокращении организацией хозяйственного оборота, что может повлечь за собой ее неплатежеспособность. Установление факта сворачи​вания хозяйственной деятельности требует проведения тщатель​ного анализа его причин:
♦ сокращение платежеспособного спроса на товары, рабо​ты, услуги данной организации;
♦ ограничение доступа на рынки необходимого сырья, ма​териалов, полуфабрикатов;
♦ постепенное включение в активный хозяйственный обо​рот филиалов (дочерних предприятий) за счет основной организации и т.д.
2.1.3. Оценка и анализ результативности финансово-хозяйственной деятельности

Финансовая деятельность предприятия – это организация финансовых отношений, возникающих у него в процессе работы с другими юридическими и физическими лицами. Финансовые отношения являются частью денежных отношений, возникают лишь при движении денежных средств и сопровождаются формированием и использованием фондов денежных средств.

Эффективная финансовая деятельность должна опираться на точность и полноту учета финансовых показателей. От этого зависит принятие обоснованных решений по стоимости и составу имущества, величине собственного капитала, долгосрочных и краткосрочных обязательств, необходимой выручки и прибыли от продаж и способам их достижения путем маневрирования ценами и объемами продаж в пределах, обусловленных возможностями предприятия. Только точность и полнота учета финансовых показателей позволяют оценить достигнутый и необходимый уровни платежеспособности и финансовой устойчивости, определить рациональные размеры запасов, дебиторской и кредиторской задолженности, целесообразность тех или иных инвестиций.

Анализ финансового состояния предприятия с целью объективной оценки текущего состояния, обоснования мер по дальнейшему укреплению платежеспособности и росту рентабельности проводится в два этапа.

На первом этапе формируется предварительное мнение о финансовом положении предприятия, на втором – углубленный анализ различных групп показателей для выявления причин их изменений. Платежеспособность и финансовая устойчивость являются важнейшими характеристиками финансово-экономической де​ятельности предприятия в условиях рыночной экономики. Если предприятие финансово устойчиво, платежеспособно, то оно имеет преимущества перед другими предприятиями того же про​филя в привлечении инвестиций, в получении кредитов, в вы​боре поставщиков и в подборе квалифицированных кадров. Кроме того, такое предприятие не вступает в конфликт с государством и обществом по перечислению налогов и неналоговых плате​жей, по выплате заработной платы, дивидендов, возврату кре​дитов и процентов по ним [4, с. 63].

Задачей анализа финансовой устойчивости является оценка степени независимости от заемных источников финансирования, чтобы измерить, достаточно ли устойчива анализируемая организация в финансовом отношении. Для этого используют систему показателей, характеризующих структуру используемого капитала с позиций степени финансовой стабильности его развития в предстоящем периоде.

Проведем анализ финансовой устойчивости ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» по методике Донцовой Л.В.[6, с. 29], для осуществления такой оценки используются показатели:

1. Коэффициент капитализации (плечо финансового рычага) (U1) показывает, сколько заемных средств организация привлекла на 1 рубль вложенных в активы собственных средств, нормальное ограничение не выше 1,5:
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2.  Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования (U2) показывает, какая часть оборотных активов финансируется за счет собственных источников. Оптимальные значения: нижняя граница которого равна 0,1; оптимальным считается больше или равно 0,5:
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3. Коэффициент финансовой независимости (автономии) (U3) показывает удельный вес собственных средств в общей сумме источников финансирования, нормальное ограничение составляет более или равно 0,4-0,6:
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4. Коэффициент финансирования (U4) показывает, какая часть деятельности финансируется за счет собственных, а какая – за счет заемных средств, нормальное ограничение U4 ≥ 0,7, opt. ≈ 1,5:
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5. Коэффициент финансовой устойчивости (U5) показывает, какая часть актива финансируется за счет устойчивых источников, нормальное ограничение U5 ≥ 0,6:
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Исходя из данных балансов за 2004-2006 гг. в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» коэффициенты, характеризующие финансовую устойчивость, имеют следующие значения (табл. 2.4).

Таблица 2.4. Показатели финансовой устойчивости ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

(в долях единицы)

	Показатели
	2004
	2005
	2006
	Отклонение (+,-)

	Коэффициент капитализации (плечо финансового рычага)
	0,15
	0,12
	0,21
	0,05

	Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	0,35
	0,54
	0,39
	0,04

	Коэффициент финансовой независимости (автономии)
	0,87
	0,89
	0,83
	-0,04

	Коэффициент финансирования 
	6,45
	8,27
	4,80
	-1,65

	Коэффициент финансовой устойчивости 
	0,88
	0,92
	0,87
	-0,01


Как показывают данные таблицы 2.4, динамика коэффициента капитализации свидетельствует о достаточной финансовой устойчивости ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», так как для этого необходимо, чтобы этот коэффициент был ниже 1,5. На величину этого показателя влияют следующие факторы: высокая оборачиваемость, стабильный спрос на реализуемую продукцию, налаженные каналы снабжения и сбыта, низкий уровень постоянных затрат.

Однако коэффициент соотношения собственных и заемных средств дает лишь общую оценку финансовой устойчивости, его необходимо рассматривать в увязке с коэффициентом обеспеченности собственными средствами, который показывает, в какой степени материальные запасы имеют источником покрытия собственные оборотные средства. В 2004 и 2006 гг., показатель ниже 50 %, что требует более тщательного анализа собственных оборотных средств.

Значение коэффициента финансовой независимости выше критической точки 0,7, что свидетельствует о благоприятной финансовой ситуации в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», т.е. собственникам принадлежит 87, 89 и 83 % в стоимости имущества соответственно в 2004, 2005 и 2006 гг. (рис. 2.5).
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Рис. 2.5. Динамика показателей финансовой устойчивости ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

Сущностью финансовой устойчивости предприятия является обеспеченность товарно-материальных запасов источниками средств для их формирования (покрытия). Финансовая устойчивость предприятия характеризуется системой абсолютных и относительных показателей. Наиболее обобщающим абсолютным показателем финансовой устойчивости является соответ​ствие (либо несоответствие — излишек или недостаток) величины источников средств для формирования запасов. При этом имеются в виду источники собственных и заемных средств [8, с. 16].

Для анализа финансовой устойчивости предприятия используют различные методы анализа и оценки, в целом можно отметить три этапа: предварительный, подготовительный и основной (рис. 2.6) [5, с. 32].
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Рис. 2.6. Этапы анализа финансовой устойчивости ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

Для характеристики источников средств для формирования запа​сов используются три показателя, отражающие степень охвата разных видов источников:
1) собственный оборотный капитал (Ес), определяемый по фор​муле (2.6):
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где: F -  внеоборотные активы (стр. 190 ф. № 1).

2) собственный оборотный и долгосрочный заемный капитал (ЕТ) в виде суммы собственного оборотного капитала (ЕС ) и долгосрочных кредитов и займов (КТ);
3) все основные источники средств для формирования запасов (ЕΣ) в виде суммы собственного оборотного капитала (ЕС), долгосрочных (КТ) и краткосрочных (КТ) кредитов и займов.
Характеристика финансовой устойчивости ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» приведена в табл. 2.5.

Таблица 2.5. Анализ финансовой устойчивости ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», тыс. руб. 

	Показатели
	2004
	2005
	2006
	Отклонение (+,-)

	1. Собственный капитал
	388173
	389642
	390635
	2462

	2. Внеоборотные активы
	355862
	335196
	339206
	-16656

	3. Собственный оборотный капитал (1-2)
	32311
	54446
	51429
	19118

	4. Долгосрочные кредиты и заемные средства
	845
	-
	-
	-845

	5. Наличие собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала (3+4)
	33156
	54446
	51429
	18273

	6. Краткосрочные кредиты и заемные средства
	845
	4757
	38412
	37567

	7. Задолженность поставщикам
	40349
	16510
	21574
	-18775

	8. Общая величина собственного оборотного и заемного капитала
	74350
	75713
	111415
	37065

	9. Общая величина запасов (включая НДС по приобретенным ценностям)
	3764
	843
	2153
	-1611

	10. Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов (3-9)
	28547
	53603
	49276
	20729

	11. Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала для формирования запасов (5-9)
	29392
	53603
	49276
	19884

	12. Излишек (+), недостаток (-) общей величины собственного оборотного и заемного капитала для формирования запасов (8-9)
	70586
	74870
	109262
	38676

	13. Трехкомпонентный показатель типа финансовой устойчивости
	(1,1,1)
	(1,1,1)
	(1,1,1)
	


Нормальным источником покрытия запасов выступает также за​долженность поставщикам за товарно-материальные ценности (rР), срок оплаты которой не наступил. Размер такой задолженности в ба​лансе не выделяется, но может быть установлен по данным аналитиче​ского бухгалтерского учета. На величину этого показателя необходимо увеличить общую сумму источников средств, формирующих запасы (2.7):
EΣ = EС + KT+Kt + rР.                                                                               (2.7)

Трем показателям достаточности источников соответствуют показатели обеспеченности ими запасов, которые позволяют классифицировать финансовые ситуации ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» по степени устойчивости, исходя из этого выделяют четыре типа финансовой устойчивости. Как видно из таблицы, ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» имеет абсолютную устойчивость финансового состояния во всем анализируемом периоде, которая характеризуется высоким уровнем рентабельности и отсутствием нарушений финансовой дисциплины (рис. 2.7). 
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Рис. 2.7. Анализ финансовой устойчивости ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

В современных условиях весьма важное значение приобретает финансовая независимость предприятия от внешних заемных источ​ников. Величина собственного капитала характеризует запас финан​совой устойчивости предприятия, если она превышает величину за​емного капитала. Финансовая устойчивость оценивается по соотношению собствен​ного и заемного капитала, темпам накопления собственного капитала в результате текущей и финансовой деятельности, мобильных и им​мобилизованных средств предприятия, степени обеспеченности мате​риальных оборотных средств собственным капиталом. Устойчивость финансового состояния предприятия характеризу​ется системой относительных показателей — финансовых коэффи​циентов, которые рассчитываются в виде соотношений абсолютных показателей актива и пассива баланса. Следующим этапом анализа финансовой устойчивости является расчет относительных показателей финансовой устойчивости (табл. 2.6). Из таблицы 2.6 можно заключить о высокой финансовой неза​висимости предприятия. Несмотря на то, что коэффициент автономии за анализируемый период снизился на 0,04, его фактическое значение на конец года составляет 0,83, что в 1,7 раза превышает пороговый уро​вень (0,5). Наблюдается увеличение соотношения заемного и собствен​ного капитала в пользу собственного на 0,05. Большая часть собственного капитала используется в оборот​ных активах, причем эта тенденция снижается. За рассматриваемый период индекс постоянного актива снизился на 0,05. Это привело к тому, что на предприятии сложился высокий уровень маневренности собственного капитала: фактическое значение коэффи​циента маневренности составляет 0,87 в 2006 году. В связи с этим наблюдается повышение обеспеченности оборотными активами, в том числе запасов собственного оборотного капитала.
Таблица 2.6. Анализ относительных показателей финансовой устойчивости  ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

	Показатели
	Нормальное ограничение
	2004
	2005
	2006
	Отклонение (+,-)

	Чистые оборотные активы
	
	38156
	66342
	69385
	31229

	1. Коэффициент автономии (Ка)
	≥ 0,5
	0,87
	0,89
	0,83
	-0,04

	2. Коэффициент соотношения собственного и заемного капитала (Кз/с)
	≤ 1
	0,15
	0,12
	0,21
	0,05

	3. Коэффициент соотношения долгосрочной задолженности и постоянного капитала (Кз/к)
	
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	4. Индекс постоянного актива (Кпа)
	
	0,92
	0,86
	0,87
	-0,05

	5. Коэффициент (Кос/ск)
	
	0,60
	0,58
	0,56
	-0,04

	6. Коэффициент маневренности (Км)
	≥ 0,5
	0,82
	0,86
	0,87
	0,05

	7. Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом (Кс)
	≥ 0,1
	0,35
	0,54
	0,39
	0,04

	8. Коэффициент обеспеченности запасов собственным капиталом - Ко
	≥ 0,6-0,8
	9,92
	65,20
	27,33
	17,40

	9. Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств (Км/и)
	
	0,26
	0,30
	0,39
	0,13

	10. Коэффициент имущества производственного назначения (Кпи) 
	≥ 0,5
	0,52
	0,52
	0,47
	-0,05

	11. Коэффициент стоимости основных средств в имуществе (КFос) 
	
	0,52
	0,52
	0,46
	-0,05

	12. Коэффициент стоимости материальных оборотных средств в имуществе (Kz) 
	
	0,01
	0,002
	0,004
	-0,003

	13. Коэффициент прогноза банкротства (Кпб) 
	
	0,09
	0,15
	0,15
	0,06


На ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» предприятии довольно высокий удельный вес имеет имущество производственного назначения. Коэффициент имущества производ​ственного назначения равен 0,52 в 2004-2005 гг., а в 2006 году снизился до 0,47, в том числе коэффициент стоимости основных средств в 2005 году составил 0,52 (или уменьшился на 0,05), а удельный вес материальных оборотных средств снизился на 0,003 пункта и составил почти 4/1000 всего имущества предприятия. Это привело к повышению уровня мобильности имущества: коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств увеличился на 0,13 и составил в 2006 году – 0,39. За анализируемый период финансовое положение ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» незначительно ухудшилось: коэффициент прогноза банкротства увеличился на 0,06, т.е. снизилась доля чистых оборотных активов в об​щей сумме актива баланса. 
Важнейшим показателем в анализе является объем произведенной продукции, а в торговле – объем товарооборота. В рыночной экономике самым главным мерилом эффективности работы организации является результативность. Рассмотрение сущности результативности позволяет определить основные задачи ее анализа. Они заключаются в том, чтобы: во-первых, определить достаточность достигнутых результатов для рыночной финансовой устойчивости предприятия, сохранения конкурентоспособности, обеспечения надлежащего качества жизни трудового коллектива; во-вторых, изучить источники возникновения и особенности воздействия на результативность различных факторов; в-третьих, рассмотреть основные направления дальнейшего развития анализируемого объекта

Набор экономических показателей, характеризующих результативность деятельности организации, зависит от глубины исследования. По данным внешней отчетности можно проанализировать следующие показатели (рис. 2.8).





Рис. 2.8. Показатели, характеризующие результативность

Одним из направлений анализа результативности является оценка деловой активности предприятия. Деловая активность проявляется в динамичности развития предприятия, достижении ею поставленных целей, что отражает абсолютные стоимостные и относительные показатели.

Деловая активность в финансовом аспекте проявляется прежде всего в скорости оборота средств. Анализ деловой активности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов.  В таблице 2.7. приведены показатели деловой активности предприятия в анализируемом периоде.

Таблица 2.7. Показатели деловой активности ООО «Универсал Плюс»
	Наименование  показателя
	2004
	2005
	Отклонения  +, -

	Коэффициент  оборачиваемости  всего  капитала
	0,48
	0,57
	0,09

	Коэффициент  оборачиваемости  оборотных  активов  
	0,66
	0,79


	 0,13

	Коэффициент  оборачиваемости  материальных  оборотных  активов  
	4,02
	4,44
	0,42

	Коэффициент  оборачиваемости  денежных  средств
	105,93
	126,12
	20,19

	Коэффициент  оборачиваемости  краткосрочной  дебиторской  задолженности
	2,33
	2,78
	0,44

	Коэффициент  оборачиваемости  кредиторской  задолженности 
	5,75
	6,35
	0,60

	Коэффициент  оборачиваемости  собственного   капитала
	0,78
	0,93
	0,15


Коэффициент оборачиваемости капитала показывает эффективность использования имущества и отражает скорость оборота, следовательно, рост платежеспособность предприятия возрастает. Известно, что в условиях нормально функционирующей рыночной экономики оптимальная величина оборачиваемости материальных запасов 4-8 раз в год.

2.2. Анализ финансовых отчетов

Из всех форм бухгалтерской отчетности важнейшей яв​ляется баланс. Бухгалтерский баланс характеризует в денеж​ной оценке финансовое положение организации по состоя​нию на отчетную дату. По балансу характеризуется состояние материальных запасов, расчетов, наличие денежных средств, инвестиций. Данные баланса необходимы собственникам для контроля над вложенным капиталом, руководству организации при ана​лизе и планировании, банкам и другим кредиторам — для оценки финансовой устойчивости.
Бухгалтерский баланс состоит из двух равновеликих частей — актива и пассива. В западной практике пассив представлен в виде собственного капитала и обязательств, т.е.
Актив = Обязательства + Собственный капитал.
Активами считаются хозяйственные средства, контроль над которыми организация получила в результате свершившихся фактов ее хозяйственной деятельности и которые должны при​нести ей экономические выгоды в будущем
. Это контролируе​мые предприятием экономические ресурсы, сформированные за счет инвестированного в них капитала, характеризующиеся детерминированной стоимостью, производительностью и спо​собностью генерировать доход, постоянный оборот которых в процессе использования связан с факторами времени, риска и ликвидности.

Анализ финансовой отчетности — это процесс, при помощи которого мы оцениваем прошлое и текущее финансовое поло​жение и результаты деятельности организации. Однако при этом главной целью является оценка финансово-хозяйственной дея​тельности нашей организации относительно будущих условий существования.
Финансовая (бухгалтерская) отчетность является информаци​онной базой финансового анализа, потому что в классическом понимании финансовый анализ — это анализ данных финансовой отчетности. Финансовый анализ проводится по-разному, в зави​симости от поставленной задачи. Он может: использоваться для вы​явления проблем управления производственно-коммерческой де​ятельностью; служить для оценки деятельности руководства орга​низации; быть использован для выбора направлений инвестиро​вания капитала, наконец, выступать в качестве инструмента про​гнозирования отдельных показателей и финансовой деятельнос​ти в целом [6, с. 210].

Методика анализа финансовой отчетности организации дол​жна состоять из трех больших взаимосвязанных блоков:
♦   анализа финансового положения и деловой активности;
♦    анализа финансовых результатов;
♦    оценки возможных перспектив развития организации.
Последовательность анализа можно представить в виде схе​мы (рис. 2.9).
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Рис. 2.9. Последовательность анализа финансовой отчетности

Анализ финансовой отчетности является неотъемлемой ча​стью большинства решений, касающихся кредитования, инве​стирования и др. При принятии решения о предоставлении кредита креди​тор рассматривает организацию заемщика главным образом с точки зрения возможного возврата денег и вознаграждения, которое он получит в виде процента.

Поэтому анализ финансо​вой отчетности является для кредитора важной частью общего процесса принятия решения. С позиции организации-заемщика ответ на вопрос, нужен кредит или нет, также можно получить, детально изучив и про​анализировав финансовую отчетность за отчетный период.

Анализ финансовой отчетности оформляется в виде анали​тической записки. Она должна включать сле​дующие разделы:
1)  общие данные по анализируемой организации, отрасли, частью которой она является, экономической среде, в которой она действует;
2)  финансовые и другие данные, используемые при анали​зе, коэффициенты и другие аналитические показатели;
3)  выявление и оценку положительно и отрицательно вли​яющих количественных и качественных факторов по важней​шим направлениям анализа;
4)  оценки и выводы на основании полученных результатов анализа, а также построение прогнозных моделей анализа.
Из всех форм бухгалтерской отчетности важнейшей яв​ляется баланс. Бухгалтерский баланс характеризует в денеж​ной оценке финансовое положение организации по состоя​нию на отчетную дату. По балансу характеризуется состояние материальных запасов, расчетов, наличие денежных средств, инвестиций. Данные баланса необходимы собственникам для контроля над вложенным капиталом, руководству организации при ана​лизе и планировании, банкам и другим кредиторам — для оценки финансовой устойчивости. Бухгалтерский баланс состоит из двух равновеликих частей — актива и пассива. 
2.2.1. Анализ финансовой структуры баланса

Анализ активов, обязательств и капитал ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» про​водится по балансу (форма № 1) с помощью одного из следую​щих способов:
♦ анализа непосредственно по балансу без предваритель​ного изменения состава балансовых статей;
♦ формирования уплотненного сравнительного аналитичес​кого баланса путем агрегирования некоторых однород​ных по составу элементов балансовых статей;
♦ дополнительной корректировки баланса на индекс инф​ляции с последующим агрегированием статей в необхо​димых аналитических разрезах.
Анализ непосредственно по балансу — дело довольно тру​доемкое и неэффективное, так как слишком большое коли​чество расчетных показателей не позволяет выделить главные тенденции  в финансовом  состоянии организации (табл.2.8).

Таблица 2.8. Сравнительный аналитический баланс ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

	Наименование статей
	Абсолютные величины, тыс. руб.

	
	2004
	2005
	2006
	Изменения (+,-)

	
	
	
	
	6=5-3

	I. Внеоборотные активы
	355862
	335196
	339206
	-16656

	1.1. Нематериальные активы
	104
	72
	41
	-63

	1.2. Основные средства
	232286
	225834
	219488
	-12798

	1.3. Прочие внеоборотные активы
	123473
	109290
	119677
	-3796

	Итого по разделу 1
	355862
	335196
	339206
	-16656

	II. Оборотные активы
	 
	 
	 
	 

	2.1. Запасы
	3764
	843
	2153
	-1611

	2.2. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)
	15691
	12832
	19650
	3959

	2.3. Краткосрочные финансовые вложения
	66902
	85419
	108258
	41356

	2.4. Денежные средства
	6115
	2490
	2775
	-3340

	Итого по разделу 2
	92472
	101584
	132836
	40364

	Величина финансово-эксплуатационных потребностей
	-34524
	-16818
	-3507
	31017

	Стоимость имущества
	448335
	436780
	472042
	23707

	III. Капитал и резервы
	 
	 
	 
	 

	3.1. Уставный капитал
	375100
	375100
	375100
	0

	3.2. Добавочный и резервный капитал
	568
	875
	996
	428

	3.3. Нераспределенная прибыль
	12505
	13667
	14539
	2034

	Итого по разделу III
	388173
	389642
	390635
	2462

	IV. Долгосрочные обязательства
	5846
	11899
	17956
	12110

	V. Краткосрочные обязательства
	 
	 
	 
	 

	5.1. Заемные средства
	845
	4757
	38412
	37567

	5.2. Кредиторская задолженность
	53471
	30485
	25039
	-28432

	5.3. Прочие обязательства
	            -     
	              -     
	        -     
	           -     

	Итого по разделу V
	54316
	35242
	63451
	9135

	Всего заемных средств
	60162
	47141
	81407
	21245

	Итог баланса
	448335
	436783
	472042
	23707

	Рабочий капитал
	38156
	66342
	69385
	31229

	Величина собственных средств в обороте
	32311
	54446
	51429
	19118


Как мы видим из данных таблицы 2.8 за анализируемый период активы организации возросли на 23 707 тыс. руб., или на 5,29 2%, в том числе за счет увеличения объема оборотных активов — на 40 364 тыс. руб., или на 43,65 %, и снижения оборотных акти​вов — на 16 656 тыс. руб., или на 4,68 %. Иначе говоря, за отчет​ный период в оборотные средства было вложено более чем в два раза больше средств, чем основной капитал. При этом матери​альные оборотные средства увеличились на 2890 тыс. руб., а де​нежные средства уменьшились на 3 340 тыс. руб. (рис. 2.10).
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Рис. 2.10. Структура баланса ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», %

Анализируя увеличение валюты баланса за отчетный пери​од, необходимо учитывать влияние переоценки основных фон​дов, когда увеличение их стоимости не связано с развитием производственной деятельности. Наиболее сложно учесть влия​ние инфляционных процессов, однако без этого затруднитель​но сделать определенный вывод о том, является ли увеличение валюты баланса следствием только лишь удорожания готовой продукции под воздействием инфляции цен на сырье, матери​алы либо оно указывает и на расширение финансово-хозяйствен​ной деятельности.
Исследование структуры пассива баланса позволяет уста​новить одну из возможных причин финансовой неустойчивости (устойчивости) организации. Так, например, увеличение доли собственных средств за счет любого из источников способству​ет усилению финансовой устойчивости организации. При этом наличие нераспределенной прибыли может рассматриваться как источник пополнения оборотных средств и снижения уровня краткосрочной кредиторской задолженности.
Исследование изменения структуры активов организации позволяет получить важную информацию. Так, например, уве​личение доли оборотных средств в имуществе (активах) может свидетельствовать о:
♦ формировании более мобильной структуры активов, спо​собствующей ускорению оборачиваемости средств орга​низации;
♦  отвлечении части текущих активов на кредитование по​требителей готовой продукции, товаров, работ и услуг организации, дочерних предприятий и прочих дебито​ров, что свидетельствует о фактической иммобилизации этой части оборотных средств из производственного про​цесса;
♦   сворачивании производственной базы;
♦ искажении реальной оценки основных фондов вследствие существующего порядка их бухгалтерского учета и т.д.
Для того чтобы сделать точные выводы о причинах измене​ния данной пропорции в структуре активов, необходимо про​вести более детальный анализ разделов и отдельных статей ак​тива баланса, в частности, оценить состояние производствен​ного потенциала организации, эффективность использования основных средств и нематериальных активов, скорость оборота текущих активов и др.
2.2.2. Анализ эффективности использования заемного капитала при помощи эффекта финансового рычага

Финансовый леверидж (финансовый рычаг) показывает возможности менеджеров влиять на чистую прибыль предприятия за счет изменения структуры пассивов, варьируя соотношение СК и ЗК для оптимизации процентных выплат. Соответственно вопрос о целесообразности использования кредитов связан с действием финансового рычага: с увеличением доли ЗК можно повысить рентабельность СК. Предмет финансового левериджа составляют управленческие решения об использовании заемных средств в той или иной пропорции к собственному капиталу. Повышая долю ЗК, можно увеличить отдачу на СК (повысить рентабельность собственного капитала). Возможности управления источниками финансирования характеризует критерий "уровень финансового левериджа".

Уровень финансового левериджа (или финансовый рычаг) - соотношение темпов прироста чистой прибыли (без процентов и налогов) и балансовой прибыли (до выплаты процентов и налогов) - отражает чувствительность, возможность управления чистой прибылью в динамике. Сила воздействия финансового рычага зависит от соотношения заемных и собственных средств (от плеча финансового рычага ЗК/CК) - возрастает с увеличением доли ЗК и соответственно сумм выплачиваемых процентов за кредит, что характеризует активность финансовой деятельности. Однако с ростом уровня финансового левериджа возрастает финансовый риск.

Финансовый риск (леверажный) - это возможность оказаться в зависимости от кредиторов в случае недостатка денег для расчетов по кредитам и в конечном счете это риск потери финансовой устойчивости, ликвидности и платежеспособности. Действие финансового рычага иллюстрирует факторная модель рентабельности собственного капитала.

Для любого предприятия (корпорации) приоритетное значение имеет правило, при котором как собственные, так и заемные средства должны обеспечивать отда​чу в форме прибыли (дохода). Если предприятие в производственно-коммерческой деятельности использует как собственный, так и заемный капитал, то рентабельность собственного капи​тала может быть повышена за счет привлечения банковских кредитов.

Позитивный эффект финансового рычага проявляется в росте ROE в результате дополнительного заимствования и снижения доли СК в стоимости пассивов. Но увеличение ROE возможно только тогда, когда процентная ставка за пользование кредитом (i) не превышает сложившуюся ROА:

если ROА > i,

то ROE > ROА и DROE = (ROА - i) х ЗК/СК.

От этих составляющих модели рентабельности зависит решение о привлечении ЗК - целесообразно привлекать заемные средства, если ROА превышает i. Степень роста рентабельности зависит от того, насколько ROА больше i, т.е. от разности (ROА - i), которая отражает также риск кредитора - чем он больше, тем меньше риск неплатежеспособности заемщика.

В теории финансового менеджмента такое увеличение доходности собственно​го капитала называют эффектом финансового рычага (левериджа). Уточним содержание термина «рентабель​ность активов» (Return on Assets, ROA):
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где Pa (ROA) — рентабельность активов (имущества), %; 

      БП — бухгалтерская при​быль (прибыль до налогообложения); 
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— средняя стоимость активов за расчет​ный период.
Рентабельность активов — важный для предприятия показатель, выражающий эффективность использования внеоборотных и оборотных активов. Рассмотрим три акционерных общества открытого типа телекоммуникационной отрасли (табл. 2.9).

Таблица 2.9. Расчет бухгалтерской прибыли по трем открытым акционерным обществам (ОАО)

	Показатели
	2004
	2005
	2005

	1. Рентабельность активов, %
	17,25
	10,85
	16,13

	2. Валюта пассива баланса (без кредиторской задолженности), тыс. руб.
	106 532 702
	140 193 987
	122 944 812

	В том числе:                                          собственный капитал 
	54 243 947
	63 058 910
	66 396 573

	заемный капитал
	51 565 273
	75 388 459
	54 468 941

	3. Актив баланса, пониженный на сумму кредиторской задолженности, тыс. руб.
	106 532 702
	140 193 987
	122 944 812

	4. Бухгалтерская прибыль (стр. 1 х стр. 3/100), тыс. руб.
	18 380 543
	15 204 682
	19 829 485


Рентабельность собственного капитала — Рск (Return on Equity, ROE) совпадает с доходно​стью его активов. 

Эффектом финансового рычага (ЭФР) выражает приращение (прибавку) к рентабель​ности собственного капитала, полученное благодаря использованию банковского кредита, несмотря на его платность.  Рассмотрим более подробно влияние ЭФР на рентабельность собственного капитала, а также составляющие его элементы. Очевидно, что данный эффект возникает из расхождения между доходностью активов и «ценой» заемного капи​тала, т. е. средней ставкой банковского процента. 

Иными словами, ОАО должно предусмотреть такую рентабельность активов, чтобы средств было достаточно на уплату процентов за кредит и налога на прибыль. Следует иметь в виду, что сред​няя расчетная ставка процента (СП) не совпадает с процентной ставкой, взятой из кредитного договора. Так, кредит под 28% годовых, взятый на 15 дней, с учетом расходов на налогообложение прибыли банка может обойтись заемщику в 1,18% (28% х 15/360).
Среднюю расчетную процентную ставку за кредит устанавливают по формуле:
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где ФИк — фактические финансовые издержки по всем полученным кредитам за расчетный период (сумма уплаченных процентов); ΣЗС — общая сумма заем​ных средств, привлеченных в расчетном периоде.

При удачном развитии предприятия получают большую прибыль, так как ROА составляет 15%, а i ниже достигнутой ROA. Таким образом, обеспечена высокая отдача на собственный капитал (использован леверажный шанс): ROE > ROA, так как ROA > i.

При неблагоприятном стечении обстоятельств балансовая прибыль невелика (ROA = 5%), у предприятия X она не покрывает сумму процентов за кредит, и собственники несут леверажный риск. Таким образом, отдача на собственный капитал меньше ROA: ROE < ROA, так как ROA < i.

Действие финансового рычага проявляется в большей мере у предприятия, так как здесь выше финансовая активность. Расчеты приведены в таблице 2.10.

Данные расчеты по​зволяют установить «среднюю цену», в которую обходятся предприятиям заемные средства. Как видим, в 2004 году заемные средства обходились от 6,92 % до 7,42 %.

Таблица 2.10. Показатели средней процентной ставки за кредит 

	Показатели 
	2004
	2005
	2005

	Заемный капитал
	51565273
	75 388 459
	54 468 941

	Проценты уплаченные (ФИ)
	3 569 839
	4 529 605
	4 040 587
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	6,92
	6,01
	7,42


Теперь приведем общую формулу для расчета ЭФР (2.10):
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где Снп — ставка налога на прибыль, доли единицы; Ра — рентабельность активов (имущества), %; СП — средняя расчетная ставка процента за кредит, %; ЗК — заемный капитал, тыс. руб.; СК— собственный капитал, тыс. руб.; (1 – Снп) — на​логовый корректор (щит); ЗК/СК — коэффициент задолженности; (Ра -СП) — дифференциал финансового рычага, %.
Налоговый корректор показывает, в какой степени проявляется ЭФР в связи с различным уровнем налогообложения. Он не зависит от деятельности компании (корпорации), так как ставка налога на прибыль устанавлива​ется в законодательном порядке (табл. 2.11).

Таблица 2.11. Показатели расчета эффекта финансового рычага 

	Показатели 
	2004
	2005
	2006

	Ставка налога на прибыль, доли единицы
	0,24
	0,24
	0,24

	Pентабельность активов, %
	17,25
	10,85
	16,13

	Средняя ставка процента, %
	6,92
	6,01
	7,42

	Собственный капитал, тыс. руб.
	54 243 947
	63 058 910
	66 396 573

	Заемный капитал, тыс. руб.
	51 565 273
	75 388 459
	54 468 941

	Налоговый корректор
	0,76
	0,76
	0,76

	ЗК/СК
	0,95
	1,20
	0,82

	Дифференциал финансового рычага, %
	10,33
	4,84
	8,71

	Эффект финансового рычага
	7,47
	4,39
	5,43


В процессе управления финансовым рычагом дифференцированный налого​вый корректор может быть использован в случаях:
• если по различным видам деятельности акционерной компании установлены дифференцированные ставки налогообложения;
•  если по отдельным видам деятельности применяют льготы по налогу на прибыль;
• если отдельные дочерние фирмы корпорации осуществляют свою деятельность в свободных экономических зонах своей страны, где действует льготный режим налогообложения прибыли, а также в СЭЗ зарубежных стран.

Вторая составляющая — дифференциал — является фактором, формирующим положительный ЭФР при условии, если 
Ра>СП.                                                                                                (2.11)
Чем выше положительное значение дифференциала, тем весомее при прочих равных условиях будет значение ЭФР. 

В связи с высокой динамичностью этого параметра он требует постоянного мониторинга в процессе управления финансовым рычагом. Динамизм дифферен​циала обусловлен рядом факторов:
•   в период ухудшения конъюнктуры финансового рынка (падения объема предложения ссудного капитала) стоимость привлечения заемных средств может резко возрасти, превысив уровень бухгалтерской прибыли, генериру​емой активами акционерной компании; в результате «цена» заемного капи​тала может оказаться значительно выше доходности активов;
•   снижение финансовой устойчивости в процессе интенсивного привлечения заемного капитала приводит к увеличению риска банкротства компании, что побуждает заимодавцев (банки) повышать процентные ставки за кредит с учетом включения в них премии за дополнительный финансовый риск; в результате дифференциал финансового рычага может быть сведен к нулю или даже к отрицательному значению; в связи с этим рентабельность соб​ственного капитала снизится, так как часть генерируемой им прибыли будет направлена на обслуживание долга по высоким процентным ставкам;
•   кроме того, в период ухудшения ситуации на рынке услуг и сокращения объема продаж падает величина бухгалтерской прибыли; в таких случаях отрицательное значение дифференциала может иметь место даже при ста​бильных процентных ставках за счет снижения рентабельности активов.
Таким образом, отрицательная величина дифференциала определяет сниже​ние рентабельности собственного капитала, что делает его использование неэф​фективным.
Третья составляющая ЭФР — коэффициент задолженности (ЗК/СК) — харак​теризует силу воздействия финансового рычага. Рекомендуемое значение 0,67 (40%/60%). Коэффициент задолженности является мультипликато​ром, который изменяет положительное или отрицательное значение дифференциа​ла. 

В анализируемых компаниях не соблюдается данное условие, так как практически во всех компаниях величина заемных средств превышает 1. При положительном его значении любой прирост коэффициента задолженности будет вызывать еще большее увеличение рентабельности собственного капитала. При отрицательном значении дифференциала прирост данного коэффициента бу​дет приводить к еще большему падению доходности собственного капитала.
Итак, при стабильном дифференциале коэффициент задолженности является главным фактором, влияющим на величину рентабельности собственного капи​тала, т. е. генерирует финансовый риск. Аналогично при неизменной величине коэффициента задолженности положительное или отрицательное значение диф​ференциала генерирует как увеличение суммы и уровня прибыли на собствен​ный капитал, так и финансовый риск ее потери.

Цель подобной оптимизации — выявление и удовлетворение потребностей в отдельных видах основных активов для обеспечения операционного и инвести​ционного процесса, а также оптимизация их состава и структуры, поддержива​ющих условия эффективной деятельности предприятия.

Характерные признаки основного капитала:
•   использование в процессе производства или для управленческих нужд;
•   использование в течение длительного периода (свыше одного года);
•   способность приносить экономическую выгоду (доход или прибыль) в бу​дущем.
Коэффициент финансовой напряженности 
[image: image20.wmf].
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 показывает долю заемных средств (включая кредиторскую за​долженность) в валюте баланса заемщика; рекомендуемое значение показателя не более 0,5 (или 50%). Только в ОАО «Мегафон» не соблюдается данное требование.

Уровень общей платежеспособности предприятия (Уоп) показывает общую ситуацию с платежеспособностью пред​приятия, объемами его заемных средств и сроками возможного погашения задол​женности перед кредиторами. При Уоп > 1,0 задолженность потенциально может быть погашена за. пределами месячного срока; при  Уоп   < 1 — в пределах месячного срока. У всех предприятий данный коэффициент значительно превышает 1, что положительно характеризует все компании.

В арсенале методологических основ управления прибылью предприятия одной из базовых и наиболее дискутируемых концепций является теория структуры капитала. Это связано с тем, что теоретическая кон​цепция структуры капитала формирует основу выбора ряда стратегических направлений финансового разви​тия предприятия, обеспечивающих возрастание его ры​ночной стоимости, т.е. имеет достаточно широкую об​ласть практического использования.

Минимальная ставка процента за кредит (ставка без риска) со​ставляет 8%. Необходимо определить при какой структуре капитала будет достигнут наивысший уровень финансовой рентабельности предприятия. Расчеты этого показателя при различных значени​ях коэффициента финансового левериджа приведе​ны в таблице  2.12.

Таблица 2.12. Расчет коэффициентов финансовой рентабельности  с учетом коэффициента финансового левериджа

	№
	Показатели
	Варианты

	
	
	1
	2
	3

	1
	Сумма собственного капитала
	60
	60
	60

	2
	Возможная сумма заемного капитала
	15
	60
	150

	3
	Общая сумма капитала
	75
	120
	210

	4
	Коэффициент финансового левериджа
	0,25
	1,00
	2,50

	5
	Коэффициент валовой рентабельности активов, %
	10,0
	10,0
	10,0

	6
	Премия за риск, %
	-
	1,0
	2,5

	7
	Сумма валовой прибыли без процентов за кредит
	7,50
	12,0
	21,0

	8
	Коэффициент рентабельности собственного капитала, %
	7,35
	7,70
	6,12


Таким образом, проведение многовариантных расче​тов с использованием механизма финансового левериджа позволяет определить оптимальную структуру капита​ла, обеспечивающую максимизацию уровня финансо​вой рентабельности.

К основным факторам, влияющим на структуру капитала, можно отнести:
• стабильность объема производства и реализации продукции: предприятие, у которого сбыт продукции относительно стабилен, может в большей мере прибегать к внешним заимствованиям и нести более высокие постоянные издержки, чем предприятия с нестабильным объемом продаж;
• структуру активов: фирмы, активы которых могут быть использованы в ка​честве обеспечения кредитов, склонны довольно широко использовать заем​ные средства;

. темпы роста: при прочих равных условиях быстро растущие компании нуждаются в привлечении средств из внешних источников финансирова​ния (в форме кредитов и займов);
• уровень доходности: предприятия с высокой степенью прибыльности акти​вов и собственного капитала (свыше 20%), как правило, редко прибегают к внешним заимствованиям;
• контроль: последствия, которые может иметь выпуск облигаций по сравне​нию с эмиссией акций для контроля дирекции над предприятием, могут по​влиять на структуру капитала;

Для предприятий телекоммуникационной отрасли необходимо использовать компромиссный подход, который к структуре капитала составляет положе​ние о том, что она складывается под влиянием ряда противоречивых факторов, характеризующих соотношение уровня доходности и риска функционирующего капитала компании. Эти факторы, действующие объективно на рынке капитала, необходимо учесть путем соответствующего компромисса.
К таким факторам относятся: уровень налогообложения компании; риск банк​ротства, связанный с нерациональной структурой капитала, ценой отдельных его элементов и др.
Данные факторы оказывают противоположное воздействие на рыночную сто​имость компании и создают определенное соотношение между уровнем доходно​сти и риска функционирующего капитала при различной его структуре. Так, на​пример, уровень рентабельности используемого капитала формирует показатель его средневзвешенной стоимости (WACC), учитывающий операционные издерж​ки по привлечению отдельных видов ресурсов на финансовом рынке. Уровень риска используемого капитала формирует параметр удельного веса заемного ка​питала в общем его объеме, который генерирует при определенных значениях (свыше 50%) угрозу банкротства.
Графическая интерпретация компромиссного подхода к формированию струк​туры капитала приведена на рис. 2.11.
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Рис. 2.11. Модель формирования оптимальной структуры капитала исходя из компромиссного подхода
Как следует из представленного рисунка, средневзвешенная стоимость капита​ла компании изменяет свою динамику под влиянием роста удельного веса исполь​зуемого заемного капитала. Показанная на графике точка компромисса выражает оптимальную структуру капитала компании в положении, которое соответствует минимальному значению средневзвешенной стоимости капитала (WACC). В дан​ной точке цена фирмы максимальна.
Оптимизация структуры капитала является одной из самых сложных проблем, решаемых в процессе управления финансами организаций (предприятия) всех форм собственности. Особенно актуальна эта проблема для акционерных компа​ний, которые непосредственно взаимодействуют с рынком капитала. Оптимальная структура капитала выражает такое соотношение использования собственных и заемных средств, при котором обеспечивают наиболее эффектив​ную взаимосвязь между параметрами доходности собственного и заемного капи​тала и тем самым максимизируют рыночную стоимость предприятия.
Ключевыми критериями такой оптимизации являются:
•  приемлемый уровень доходности и риска в хозяйственно-финансовой дея​тельности предприятия;
•   минимизация средневзвешенной стоимости капитала (WACC);
•   максимизация рыночной стоимости компании.
Приоритет того или иного критерия оптимизации структуры капитала каждое предприятие выбирает самостоятельно исходя из разработанной им финансо​вой политики. Процесс оптимизации структуры капитала осуществляют в следу​ющей последовательности.
1.  Анализ состава капитала в динамике за ряд периодов (кварталов, лет), а так​же тенденций изменения его структуры. В процессе анализа изучают такие параметры, как коэффициенты финансовой независимости, задолженности (ЗК/СК), финансирования (СК/ЗК), соотношения между долгосрочными и краткосрочными обязательствами. Далее рассматривают показатели обо​рачиваемости и рентабельности активов и собственного капитала.
2.  Оценка основных факторов, определяющих структуру капитала. К ним от​носятся:
♦  отраслевые особенности хозяйственной деятельности;
♦ стадия жизненного цикла компании (молодые фирмы с конкурентоспо​собной продукцией могут привлекать для своего развития больше заем​ного капитала, а зрелые используют преимущественно собственные сред​ства);
♦  конъюнктура товарного и финансового рынков;
♦  уровень прибыльности текущей (операционной) деятельности;
♦  налоговая нагрузка на компанию (доля уплачиваемых косвенных и пря​мых налогов в выручке от продаж — брутто);
♦ степень концентрации акционерного капитала (стремление акционеров сохранить контрольный пакет акций);
♦  кредитный рейтинг предприятия на рынке ссудного капитала.
С учетом перечисленных и иных факторов установление приемлемой структу​ры капитала предполагает решение двух ключевых задач:
1) установление приемлемых пропорций формирования и использования соб​ственного и заемного капитала; обеспечение в случае необходимости при​влечения дополнительного внутреннего или внешнего капитала.
2) оптимизация структуры капитала по критерию доходности собственного ка​питала.
Предположим, что все предприятия телекоммуникационной отрасли располагает собственным капиталом в 80 млн. руб. и пред​полагают увеличить объем продаж за счет привлечения заемных средств. Рентабельность активов равна 20%. Минимальная процентная ставка за кредит — 12%. Требуется установить, при какой структуре капитала будет достигнут наибольший прирост рентабельности собственного капитала. Вари​антные расчеты данного показателя представлены в табл. 2.13.
Как следует из данных табл. 2.13, наибольший прирост чистой рентабельно​сти собственного капитала (3,04%) был получен в варианте IV. В дальнейшем он отсутствует, так как коэффициент задолженности достиг своего оптималь​ного значения 1,0 (80/80) и последующие заимствования нецелесообразны.
Необходимое условие прироста чистой рентабельности собственного капита​ла: рентабельность активов больше средней процентной ставки за кредит. Именно такой максимальный результат получен в варианте IV (20% > 13%).

Таблица 2.13. Вариантные расчеты рентабельности собственного капитала при различных значениях коэффициента задолженности в ООО «Универсал плюс»
	№ п/п

	Показатели
	Варианты

	
	
	I
	II
	III
	IV
	V
	VI
	VII

	1
	Собственный капитал, млн руб.
	80,0
	80,0
	80,0
	80,0
	80,0
	80,0
	80,0

	2
	Объем заемного капитала, млн руб.
	—
	20,0
	40,0
	80,0
	100,0
	120,0
	160,0

	3
	Общий объем капитала (стр. 1 + стр. 2)
	80,0
	100,0
	120,0
	160,0
	180,0
	200,0
	240,0

	4
	Коэффициент задолженности (3KICK)
	-
	0,25
	0,5
	1,0
	1,25
	1,5
	2,0

	5
	Рентабельность активов, %
	20
	20
	20
	20
	20
	20
	20

	6
	Минимальная ставка процента за кредит, %
	—
	12
	12
	12
	12
	12
	12

	7
	Минимальная процентная ставка с учетом премии за кредитный риск, %
	
	
	12,5
	13,0
	13,5
	14,0
	14,5

	8
	Бухгалтерская прибыль с учетом процентов за кредит (стр. 3 х стр. 5/100), млн руб.
	16,0
	20,0
	24,0
	32,0
	30,0
	10,0
	18,0

	9
	Сумма процентов за кредит (стр. 2 х стр. 6/100), млн руб.
	—
	2,4
	4,8
	9,6
	12,0
	14,4
	19,2

	10
	Бухгалтерская прибыль без учета суммы процентов за кредит (стр. 8 - стр. 9), млн руб.
	16,0
	17,6
	19,2
	22,4
	24,0
	25,6
	28,8

	11
	Ставка налога на прибыль, доли единицы
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24

	12
	Сумма налога на прибыль (стр. 10 х стр. 11), млн руб.
	3,84
	4,22
	4,61
	5,38
	5,76
	6,14
	6,91

	13
	Чистая прибыль (стр. 10 - стр. 12), млн руб.
	12,16
	13,38
	14,59
	17,02
	18,24
	19,46
	21,09

	14
	Чистая рентабельность соб​ственного капитала (стр. 13/стр. 1)х 100,%
	15,2
	16,73
	18,24
	21,28
	22,8
	24,25
	26,36

	15
	Прирост чистой рентабельно​сти собственного капитала, %
	
	1,53
	1,51
	3,04
	1,52
	1,45
	2,11


Таким образом, проведение многовариантных расчетов с использованием ука​занных показателей позволяет определить оптимальную структуру капитала, ко​торая приводит к максимизации чистой рентабельности собственного капитала. 3. Оптимизация структуры капитала по критерию минимизации его стоимо​сти (цены). Она базируется на предварительной оценке собственного и за​емного капитала при разных условиях его привлечения и вариантных расче​тах CCK{WACC).
Для осуществления хозяйственной деятельности открытому акцио​нерному обществу (ОАО) необходимо сформировать активы в 48 млн руб. При минимально прогнозируемой норме дивиденда в 10% обыкновенные акции могут быть проданы на сумму 12 млн руб. 

Дальнейшее увеличение объема их продажи потребует повышения размера дивидендных выплат. Минимальная ставка процента за кредит (без премии за кредитный риск) равна 13%. Необхо​димо определить, при какой структуре капитала будет достигнута его мини​мальная средневзвешенная величина (WACC). Расчет ССК (WACC) приведен в табл. 2.14.

Из данных таблицы следует, что минимальная величина средневзвешенной стоимости капитала достигается в варианте IV (5,26%) при соотношении меж​ду собственным и заемным капиталом, равным 1,0 (50%/50%). При таком зна​чении средней величины капитала (WACC) стоимость (цена) акционерной компании будет максимальной. В последующих вариантах (V —VIII) она посте​пенно увеличивается и достигает своего максимального значения в вариан​те VIII за счет дивидендных выплат акционерам.
Таблица 2.14. Расчет среденевзвешенной стоимости капитала (WACC) 

	
	
	

	№ п/п

	Показатели
	Варианты

	
	
	I
	 II
	III
	IV
	V
	VI
	VII
	VIII

	1
	Общая стоимость капитала, млн. руб.
	48,0
	48,0
	48,0
	48,0
	48,0
	48,0
	48,0
	48,0

	2
	Варианты структуры капитала, %
	25
	30
	40
	50
	60
	70
	80
	100

	
	Собственный.(акционер​ный) капитал
	75
	70
	60
	50
	40
	30
	20
	—

	
	Заемный капитал
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Норма дивиденда, %
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10

	4
	Минимальная процентная ставка с учетом премии за кредитный риск, %
	16,0
	15,5
	15,0
	14,5
	14,0
	13,5
	13,0
	

	5
	Ставка налога на прибыль, доли единицы
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24

	6
	Ставка налога на прибыль, доли единицы
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24

	7
	Ставка налога на прибыль, доли единицы
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24
	0,24

	8
	Ставка процента за кредит с учетом налогового кор​ректора (стр. 4 х стр. 6), %
	12,16
	11,78
	11,4
	11,02
	10,64
	10,26
	9,88
	

	8
	Цена составных элементов капитала, %
	
	
	
	
	
	
	
	

	8.1
	Собственного капитала [(2,1 хЗ)/100]
	2,5
	3,0
	4,0
	5,0
	6,0
	7,0
	8,0
	10,0

	8.2
	Заемного капитала [(2,2 х7)/100]
	9,12
	8,25
	6,84
	5,51
	4,26
	3,08
	1,98
	—

	9
	Средневзвешенная стои​мость капитала {WACC) [(8,1 х 2,1) + (8,2 х 2,2)]/100
	7,47
	6,68
	5,7
	5,26
	5,3
	5,82
	6,8
	10,0


Оптимизация структуры капитала по критерию минимизации финансового риска связана с выбором более дешевых источников финансирования активов предприятия. В этих целях все активы классифицируют на три группы: внеобо​ротные (капитальные) активы; стабильная (постоянная) часть оборотных акти​вов; варьирующая (переменная) часть оборотных активов.
На практике используют три разных подхода к финансированию различных групп активов за счет пассивов баланса предприятия: консервативный, умеренный и агрессивный. При консервативном подходе примерно 50% варьирующей части оборотных активов образуют за счет краткосрочных обязательств. Остальные 50% перемен​ной части, стабильная сумма оборотных активов и внеоборотные активы покры​вают собственным капиталом и долгосрочными обязательствами. При умеренном подходе 100% варьирующей (переменной) части оборотных активов формируют за счет краткосрочных обязательств, а 100% стабильной (по​стоянной) части — за счет собственных средств. Внеоборотные активы возмещают за счет части собственного капитала и дол​госрочных обязательств.  При агрессивном подходе 100% варьирующей части и 50% стабильной части оборотных активов покрывают за счет краткосрочных обязательств. Остальные 50% постоянной части оборотных активов и внеоборотные активы — за счет соб​ственного капитала и долгосрочных обязательств.
Исходя из своего отношения к риску собственники и финансовые менеджеры компании выбирают один из рассмотренных вариантов финансирования активов. В процессе такого выбора учитывают индивидуальные особенности деятельно​сти предприятия. Конкретная целевая структура капитала обеспечивает заданный уровень прибыльности активов и собственного капитала при мини​мальной степени коммерческого риска. С ее помощью минимизируют средне​взвешенную стоимость капитала и максимизируют рыночную стоимость пред​приятия.
2.3. Классификация методов прогнозирования финансового состояния хозяйствующего субъекта

Для прогнозирования баланса необходимо систематически накапливать информацию о работе организации. Прогнозирование основано на тщательном анализе как мож​но большего количества отдельных элементов доходов, расхо​дов, активов, пассивов и обдуманной оценке их будущей вели​чины с учетом взаимосвязи между элементами, а также вероят​ных будущих условий. Прогнозирование требует получения как можно большего количества подробностей. Кроме того, следует оценить «стабильность» отдельных элементов через вероятность их повторения в будущем. Это придает определенное значение анализу неповторяющихся факторов и чрезвычайных статей.
Прогнозирование требует использования разных бухгалтерс​ких документов, охватывающих как можно большее количество периодов. Повторяющуюся деятельность можно прогнозировать с большей степенью уверенности, чем случайные события.
Разработка прогнозного баланса должна осуществляться в следующей последовательности:
♦   анализ текущего финансового состояния организации по данным аналитических таблиц;
♦   анализ финансовых результатов и факторов, влияющих на них;
♦   определение относительных и абсолютных изменений в структуре активов, пассивов, доходов и расходов;
♦    построение прогнозного баланса.
Составление прогнозного баланса начинают с определения ожидаемой величины собственного капитала (СК„+1).
Уставный капитал обычно меняется редко, поэтому в про​гнозный баланс его можно включить в той же сумме, что и в последнем отчетном балансе.
Добавочный капитал увеличивается на величину переоцен​ки основных средств. Резервный капитал, предположим, тоже не изменится. Таким образом, основным элементом, за счет которого из​меняется сумма собственного капитала, является прибыль, ос​тающаяся в распоряжении организации.
Размер прибыли можно рассчитать, исходя из ориентиро​вочно установленного процента рентабельности, который ис​числяется по данным динамики показателя отношения прибы​ли от продажи к выручке.
Совокупная потребность в финансировании (собственный капитал + банковский кредит) может быть определена следую​щим образом:
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где ОбАn+1— ожидаемая величина текущих активов в про​гнозном периоде. Этот показатель определяется средним сроком обращения капитала, вложен​ного в оборотные средства (запасы, денежные средства, дебиторскую задолженность и т.д.); ОДЗ  — оборачиваемость дебиторской задолженности; ОКЗ    — оборачиваемость кредиторской задолженности.
Для определения величины текущих активов необходимо иметь таблицу динамических рядов оборачиваемости денежных средств, дебиторской задолженности, запасов, а также ожида​емую величину остатков по каждой статье оборотных активов. 

Исходя из этого, можно определить величину максималь​но возможной величины кредиторской задолженности:

[image: image23.wmf]КЗ

мость

Оборачивае

ДЗ

мость

Оборачивае

КЗ

мости

оборачивае

Срок

х

ПФ

КЗ

т

т

-

=

+

+

1

1


При выявлении неплатежеспособности предприятия необходимо выяснить ее причины: невыполнение плана по производству и реали​зации продукции, повышение ее себестоимости, невыполнение плана по прибыли, влекущее недостаток собственных оборотных средств. 
Одной из причин ухудшения платежеспособности может быть нерациональное управление оборотными активами: отвлечение средств в просроченную дебиторскую задолженность, вложение в излишние и ненужные запасы товарно-материальных ценностей, несвоевременная уплата налогов, повлекшая штрафные санкции.
Для того чтобы наметить пути развития предприятия в условиях рыночной экономики, необходимо финансовое прогнозирование. Основными его задачами являются определение объема финансовых ресурсов в предстоящем периоде, источников их формирования и на​правлений наиболее эффективного использования. Прогнозирование позволяет установить тенденции в проведении финансовой политики с учетом воздействия внутренних и внешних условий и определить перспективы финансовой стратегии, обеспечивающей предприятию стабильное финансовое положение. Прогнозирование дает ответ на основной вопрос о будущем предприятия — укреплении или утрате платежеспособности.
В финансовом прогнозировании обычно используют экономико-математическое моделирование и метод экспертных оценок. Эко​номико-математическое моделирование позволяет с определенной степенью достоверности определять динамику показателей в зависи​мости от развития финансовых процессов в будущем. Для получения более надежного финансового прогноза экономико-математическое мо​делирование дополняется методом экспертных оценок, позволяющим корректировать найденные в ходе моделирования количественные значения финансовых процессов.
3. разработка предложений по улучшению деятельности организации

3.1.Повышение ликвидности предприятия

Изменение уровня ликвидности предприятия устанавливается в мировой практике по абсолютному показателю чистого оборотного капитала (собственного оборотного капитала), величина которого определяется как разность между оборотными (текущими) активами и краткосрочными (текущими) обязательствами. Чистый оборотный капитал представляет остаток после погашения всех краткосрочных обязательств. Чем больше превышение текущих активов над кратко​срочными обязательствами, тем больше чистый оборотный капитал.
Таким образом, если предприятие не располагает чистым оборот​ным капиталом, оно неликвидно. Для ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» сумма чис​того оборотного капитала составляет:

2004: 92 472 – 54 316 = 38 156 (тыс. руб.)

2005: 101 585 – 35 241 = 66 344  (тыс. руб.)

2006: 132 836 – 63 451= 69 385  (тыс. руб.)

Поскольку в анализируемом периоде в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» текущие пассивы покрыты те​кущими активами с превышением, предприятие можно признать лик​видным. Чтобы предприятие расширялось, чистый оборотный капи​тал в текущем году должен быть больше, чем в предыдущем. На нашем предприятии он увеличился на 81,85 %.
По существу, ликвидность предприятия означает ликвидность его баланса. Ликвидность активов и срочность обязательств могут быть опре​делены по бухгалтерскому балансу лишь в общих чертах в ходе внеш​него анализа (табл. 3.1).

Таблица 3.1. Анализ ликвидности баланса ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» 

	Актив
	2004
	2005
	2006
	Пассив
	2004
	2005
	2006
	Платежный излишек или недостаток, тыс. руб.

	
	
	
	
	
	
	
	
	2004
	2005
	2006

	Наиболее ликвидные активы (А1)
	73017
	87909
	111033
	Наиболее срочные обязательства (П1)
	53471
	30485
	25039
	19546
	57424
	85994

	Быстрореализуемые активы (А2)
	15691
	12832
	19650
	Краткосрочные пассивы (П2)
	845
	4757
	38412
	14846
	8075
	-18762

	Медленно реализуемые активы (А3)
	121237
	99978
	106783
	Долгосрочные пассивы (П3)
	5846
	11899
	17956
	115392
	88079
	88827

	Труднореализуемые активы (А4)
	238389
	236061
	234576
	Постоянные пассивы (П4)
	388173
	389642
	390635
	-149784
	-153581
	-156059

	БАЛАНС
	448335
	436780
	472042
	БАЛАНС
	448335
	436783
	472042
	х
	х
	х


Для определения ликвидности баланса ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» необходимо сопоставить итоги перечисленных групп по активу и пассиву. Баланс считается абсолютно ликвидным при следующих соотношениях:
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Выполнение первых трех неравенств в этой системе неизбежно влечет выполнение и четвертого, поэтому существенным является со​поставление итогов первых трех групп по активу и пассиву. Четвертое неравенство носит балансирующий характер с глубоким экономичес​ким смыслом, свидетельствуя о наличии у предприятия собственного оборотного капитала.
Если одно или несколько неравенств имеют знак, отличный от ус​тановленного в оптимальном варианте, ликвидность баланса будет отличаться от абсолютной. При этом недостаток средств одной груп​пы активов компенсируется их избытком в другой группе, хотя ком​пенсация происходит лишь по стоимостной величине, поскольку в ре​альной платежной ситуации менее ликвидные активы не могут замес​тить более ликвидные.
Анализ ликвидности баланса приведен в табл. 3.1.. Характеризуя ликвидность баланса по данным табл. 3.1., следует отметить, что в анализируемом периоде не наблюдался платежный недостаток денежных средств и ценных бумаг для покрытия наиболее срочных обязательств. Медленно реализуемые активы превышали долгосрочные пасси​вы в конце отчетного периода на 88 827 тыс. руб., но этот платежный излишек из-за низкой ликвидности не может быть направлен на по​крытие краткосрочных обязательств. Таким образом, в 2004-2006 году баланс признан абсолютно ликвидным, но недостаточная ликвидность баланса в 2006 году подтверждает предыдущее заключение об ухудшении финансового состояния предприятия.
Анализируя текущее финансовое положение предприятия с целью вложения инвестиций, используют и относительные показатели пла​тежеспособности и ликвидности. Платежеспособность измеряется с помощью коэффициента платежеспособности (Кпл), рассчитываемо​го по формуле (3.2):
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Поскольку степень превращения текущих активов в денежную наличность неодинакова, в отечественной и мировой практике исчисляют четыре относительных показателя ликвидности:

· абсолютной ликвидности (Кабл);
· критической (промежуточной) ликвидности (Ккл);

· текущей ликвидности (покрытия) (Кп);

· ликвидности при мобилизации средств (Клмс).

Проведем расчет показателей ликвидности, данные представим в таблице 3.2.

Таблица 3.2. Анализ показателей ликвидности ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

	Показатели
	Нормальное ограничение
	2004
	2005
	2006
	Отклонение (+,-)

	1. Коэффициент абсолютной ликвидности (Кабл) 
	0,2-0,25
	1,34
	2,49
	1,75
	0,41

	2. Коэффициент критической ликвидности (Ккл) 
	0,7-0,8
	1,63
	2,86
	2,06
	0,43

	3. Коэффициент текущей ликвидности (покрытия) (Кп) 
	1-2
	1,69
	2,88
	2,09
	0,40

	4. Коэффициент ликвидности при мобилизации средств (Клмс) 
	0,5-0,7
	0,06
	0,02
	0,03
	-              0,03


Анализ показывает, что наблюдается тенденция повышения коэффициента покрытия краткосрочных долгов в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС». Коэффициент критической оценки, который представляет наибольший интерес для банков увеличился на 0,43 в анализируемом периоде и составил в 2006 году 2,06. 

Коэф​фициент текущей ликвидности увеличился в анализируемом периоде на 0,40, причем в 2006 году на 1 руб. краткосрочных обязательств приходится 2,09 руб. текущих активов. Это свидетельствует о том, что предприятие в состоянии погасить краткосрочные долги, мате​риальных и финансовых ресурсов для обеспечения бесперебойной деятельности у него достаточно. Рассмотренные показатели ликвидности носят достаточно услов​ный и статичный характер, поскольку рассчитываются на основе ба​лансовых данных по состоянию на начало и конец отчетного периода.

Однако при нормальном кругообороте текущих активов они находятся в постоянном движении: приток денежных средств обеспечивает пополнение использованных производственных запасов, которых трансформируются в готовую продукцию после прохождения производственного цикла. Реализация готовой продукции обеспечивает новый приток денежных средств и т.д.
Для оценки платежеспособности предприятия целесообразно ис​числять также показатель ликвидности текущих активов (Кл) как от ношение притока денежных средств от текущей деятельности за ана​лизируемый период к средней сумме краткосрочных обязательств:
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                                                (3.3)
Этот коэффициент показывает, какая доля краткосрочных долгов может быть погашена за счет притока денежных средств от основной деятельности. При оценке финансового состояния предприятия важное значение имеет анализ перспективной платежеспособности на ближайшее вре​мя (декаду, месяц) на основе сопоставления объемов платежных средств и предстоящих обязательств. Для этого составляют краткосрочный (оперативный) баланс платежной готовности предприятия или финансовый план-прогноз на предстоящий месяц с подекадной разбивкой. Предприятие считается платежеспособным, если его обя​зательства на предстоящий период перекрываются платежными средствами.
Оперативный баланс платежной готовности предприятия составляется на основе бухгалтерских данных об отгрузке и реализации продукции, закупках средств производства, задолженности бюджету и внебюджетным фондам, поставщикам и подрядчикам, персоналу по оплате труда за предстоящий период. Платежный баланс составляет​ся на отчетную дату в виде двухсторонней таблицы, в левой части ко​торой отражаются средства платежной готовности, а в правой — пла​тежи первой срочности (табл. 3.3).

Таблица 3.3. Баланс платежной готовности (тыс. руб.)

	Платежные средства
	Сумма
	Платежные обязательства
	Сумма

	Остаток денежных средств в кассе и на счетах в банках
	680
	Платежи в бюджет и внебюджетные фонды
	

	Финансовые вложения со сроком погашения до 01.03
	100
	Выплаты заработной платы
	1 020

	Поступления денежных средств до 01.03:
от реализации продукции 

от прочей реализации
	4 210

50
	Оплата счетов поставщи​ков и подрядчиков
Возврат кредита
Оплата процентов за кредиты банка
	3 410

400

60

	Авансы, полученные от покупателей
	
	Возврат займов
	150

	Кредиты, займы
	600
	Выдача авансов
	

	Погашение просроченной дебиторской задолженности
	40
	Погашение прочей кредиторской задолжен​ности
	180

	Прочие
	
	
	

	Итого
	5 680
	Итого
	5 220

	Превышение обязательств над платежными средствами
	
	Превышение платежных средств над обязатель​ствами
	460

	Баланс
	5 680
	Баланс
	5 680


Данные табл. 3.3 показывают, что предприятие будет платежеспособным, так как платежные средства превыша​ют платежные обязательства на 460 тыс. руб. Коэффициент платеже​способности составляет 1,09 (5680 : 5220).
3.2. Предложения по повышению уровня кредитоспособности ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

С целью использования накопленного ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» кредитного потенциала для развития реального сектора экономики, требуется разработка специальных экономических механизмов и, в частности, отмены ряда регламентаций. Этот процесс должен осуществляться на основе совместно разрабатываемых банками и предприятиями взаимовыгодных схем взаимодействия. При этом следует избегать «крайних» ситуаций. Рассмотрим три примера.

1. В ряде случаев сложившиеся взаимодействия банка и предприятия строится по принципу «финансовой иглы», когда финансовая помощь предприятию превращается в его финансовую зависимость от банка. Механизм такого взаимодействия на «золотом правиле» рынка: перетекание средств в сферу с большей нормой прибыли (рис. 3.1).

Обладая контрольным пакетом акций предприятия, банк обеспечивает такое распределение полученной прибыли, при котором большая ее часть направляется не на развитие производства, а на увеличение банковских пассивов, приносящих относительно большой доход. В результате предприятие испытывает «инвестиционный голод» и для поддержи производства вынуждено обращаться за кредитами к банку, попадая тем самым от него в зависимость. 

1. Финансовая зависимость может иметь и обратную направленность: банк становится зависимым от предприятия, которому он дал кредит. Если предприятие кредит не возвращает, банк оказывается перед дилеммой: либо отнести выделенную сумму в разряд безнадежных долгов, либо выделить новый кредит для поддержания предприятия-должника. В этой ситуации отсутствуют контуры, описывающие процесс реинвестирования (рис. 3.1), так как финансовые средства направляются на потребление; прибыль становится либо «отрицательной», либо размеры ее значительно меньше взятых предприятием кредитных обязательств. Отношения банка и предприятия строятся на основе положительной обратной связи, усиливающей потоки финансовых средств от банка к предприятию, что инициирует увеличение дефицита и потребность в новых кредитах.


Рис. 3.1. – Схема «финансовой иглы», формирующей зависимость предприятия от банка и обуславливающей перетекание средств из промышленности в банковскую систему

Также развитию кредитования в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» будет способствовать использование комплексных финансовых инструментов, позволяющих снизить реальную ставку процента за кредит (она должна быть доступна для заемщика и выгодна кредитору), путем оптимальной комбинации имеющихся в распоряжении банка финансовых продуктов. Чем доступнее кредитный ресурс, тем выше спрос на него и тем более полно может быть использован имеющийся кредитный потенциал банка.

Результаты сравнительного анализа двух способов финансирования для ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» общим объемом 100 условных единиц с помощью обычного денежного кредита (первый вариант) и комплексного финансового обслуживания (второй вариант) показывает, что по второму варианту общая сумма затрат предприятия по его кредитным обязательствам существенно снижается за счет использования более дешевых альтернативных банковских продуктов (табл. 3.4). 

Таблица 3.4. Затраты предприятия по обслуживанию долга для различных вариантов финансирования

	Вид финансирования
	Объем ед.
	Процентная ставка (условно)
	Формула для расчета
	Расходы, ед.

	1.Денежный кредит

Итого
	100

100
	50


	(100 · 365 : 365) · 50%
	50

50

	2.Денежный кредит

Вексельный кредит

Гарантия банка

Аккредитивы

Итого
	50

20

10

20

100
	50

10

20

0,2
	(50 · 365 : 365) · 50%

(20 · 365 : 365) · 10%

(10 · 365 : 365) · 20%

20 · 0,2%
	25

2

2

0,04

29,04


При более точном расчете (с учетом приведения дисконтированных денежных потоков по периодам фактических платежей) в обоих вариантах фактическая стоимость финансирования будет несколько выше, однако экономия средств во втором варианте будет составлять около 40% суммы затрат по обслуживанию задолженности по первому варианту финансирования.

Развитию кредитования будет способствовать внедрение принципиальной схемы взаимодействия финансовых агентов в процессе кредитования предприятий. Использование в качестве источников ресурсов средств бюджетов, коммерческих банков и самих предприятий, реализующих проекты, позволяет, с одной стороны, добиваться удешевления стоимости кредитных ресурсов, а с другой – снизить риски коммерческих банков.

Ожидаемые преимущества для участников таких схем состоят в следующем. Для банков – это размещение значительных по объему кредитов с приемлемой доходностью и оптимизация рисков путем диверсификации кредитного портфеля по отраслям и категориям заемщиков, использование дополнительных гарантий органов государственной власти и решение проблемы накопленных долгов: при определенных условиях возможен полный или частичный возврат средств, ранее включенных в категорию безнадежных к взысканию, а также переуступка задолженности третьим лицам в силу повышения инвестиционной привлекательности предприятия должника.

Для предприятий – получение финансовой поддержки банка для развития или пуска производства, выхода из состояния банкротства, сохранение имени и торговой марки предприятия, расширение сферы сбыта; урегулирование взаимоотношений с федеральным и местными бюджетами и внебюджетными фондами; получение на определенный период льгот и преференций от органов власти. Для федеральных, региональных и местных органов власти – это развитие производственной и связанной с ней инфраструктуры, формирование бюджетов и внебюджетных фондов за счет увеличения отчислений действующих предприятий; перспективных федеральных и местных производственных и социальных программ на основ укрепляющегося доверия во взаимоотношениях с банками. Таким образом, для развития коммерческого кредитования необходимо широкое использование эффективных финансовых инструментов взаимодействия банков и предприятий.

Для построения эффективной системы управления стоимостью ООО  «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» необходимо также использовать методы оценки VBM (Value Based Management). Еще один показатель — доходность инвестиционных потоков (ДИП) фирмы — строится на основе концепции внутренней нормы доходности IRR (Internal Rate of Return). Метод контроля и управления стоимостью, построенный на основе показателя ДИП для ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС», учитывает стадии делового цикла развития анализируемого предприятия и отрасли, к которой оно принадлежит; использование реальных денежных потоков для анализа прошлой деятельности и прогнозирования будущей, а также замещение бухгалтерской амортизации экономической. 

Выполнение указанных требований при реализации данного метода способствует адекватному росту фактической рыночной стоимости компании в рамках критерия доходности ее инвестиционных потоков. На базе оценки ДИП и корпоративной стоимости V в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» анализируется эффективность менеджмента. В заключение определяются достоинства и недостатки метода ДИП в сравнении с другими показателями VBM и формируются рекомендации по внедрению рассмотренных методов в систему управления стоимостью.

1. Алгоритм создания стоимости методом доходности инвестиционного потока.
Оценка ДИП требуется для анализа эффективности управления в рамках стоимостного критерия. Данный финансовый показатель представляет инфляционно-согласованную внутреннюю норму доходности фирмы, которая определяется на базе полученных прибылей от функционирования вновь создаваемых активов. В связи с тем, что не существует двух проектов с одинаковыми значениями внутренней нормы доходности irr, но с разными сроками окупаемости и первоначальными инвестициями, то определение ДИП возможно только при ежегодном возобновлении реинвестирования прибылей; при этом доходы, полученные от первоначальных капиталовложений, расходуются на приобретение новых капитальных активов. Эксплуатация последних приводит к образованию наращенной суммы денежных средств в виде ежегодной отдачи от данной инвестиции. Указанный процесс продолжается в течение заданного инвестиционного периода Т. ДИП — есть доходность накопленной суммы сгенерированных потоков от реинвестиций в течение времени Т.

Построение ДИП включает три основных этапа: стратегическое планирование инвестиций, прогноз и оценку инвестиционных потоков и анализ эффективности управления. Одной из составляющих процесса подготовки исходных данных для реализации метода ДИП в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС» является нормализация финансовой отчетности с целью отражения действительного положения дел в ретроспективной основной деятельности предприятия. Особое внимание уделяется корректировкам, связанным с замещением бухгалтерского срока службы амортизируемых активов экономическим, капитализацией лизинга, отражением денежного потока, доступного инвесторам, и валовых инвестиций компании в реальных ценах.

Определение размера регулярного разового платежа, называемого экономическим амортизационным отчислением. Остановимся подробнее на двух других корректировках. Во-первых, это капитализация лизинга. Определяется конвертированием обязательства по аренде капитала (capital lease) в форму активов/пассивов. Арендованный актив учитывается как собственный капитал, а лизинговые обязательства — как заемный. Причем сумма выкупа, учтенная в лизинговых платежах, исключается из затрат вследствие аналогии данных затрат с инвестициями в основной капитал.

Во-вторых, это использование реального свободного денежного потока CFреал.t (выраженного в ценах базового периода t0), доступного акционерам. Требуется для анализа прошлой деятельности компании и определяется по формуле:

CFреал.t = CFном.t / It/t0,                                                                          (3.1)

где  CFном.t — номинальный свободный денежный поток в период t;

It/t0 = It/t–1 x It–1/t–2 x …... x It0+1/t0 — индекс изменения составляющих свободного денежного потока с поправкой на инфляцию. 

Например, индекс изменения чистой прибыли находится как:
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где    S0, Cost0  — выручка и издержки базового периода;
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— индексы роста цен на основной товар (услугу) компании;
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— индексы издержек.

Аналогично вычисляется инфляционная составляющая других элементов денежного потока. На практике, как правило, в связи с неустойчивостью российского рубля оценку производят в долларах США. Инфляция в таком случае будет величиной постоянной.

Кроме этого для учета высвобождаемых средств, вложенных в некапитализированные активы, по окончании срока действия одной инвестиции все активы компании делят на капитализированные и некапитализированные. К капитализированным активам относятся основные средства (FA) и текущая стоимость арендных активов (PV_leas). Чистый оборотный капитал (NWC), земля (Land), затраты на маркетинговые исследования и НИОКР (R&D) составляют сумму некапитализированных активов. Тогда величина валовых инвестиций (Total_I), выраженная в текущих ценах, будет определяться так:

Total_I = FAt–1 + PV_least–1 + NWCt–1 + Landt–1 + R&Dt–1 + Adj_GAt–1 (3.3)

здесь Adj_GIt–1 — изменение суммы совокупных активов (стоимости ее составляющих) вследствие инфляции, выраженное в текущих денежных единицах (прибыль со знаком «+», убыток со знаком «–»).

Валовые денежные потоки GCF, сгенерированные инвестициями Total_I (с поправкой на инфляцию), составят величину, равную

GCFt–1 = EBITt–1 x (1 – tax) + Deprt–1 + PrDt–1 + Pr_least–1 + Adj_NOPLATt–1,                                                                                                (3.4)

где  EBITt–1  — операционная прибыль;

tax  — ставка налога на прибыль;

Deprt–1  — амортизация;

PrDt–1  — процентный доход;

Pr_least–1  — арендные платежи;

Adj_NOPLATt–1  — изменение прибыли вследствие инфляции, выраженное в текущих денежных единицах (прибыль со знаком (+), убыток со знаком (–)

Принимая во внимание, что инвестиции в некапитализированные активы через n лет высвобождаются и накапливаются в виде прироста ∆ Non_Cap_A в течение всего инвестиционного периода, текущее значение ДИП компании определится из выражения
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                                                               (3.5)

Пример расчета текущей ДИП с учетом вышеизложенных корректировок приводится в таблице 3.5.

Таблица 3.5. Расчет текущего значения ДИП в ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»

	Чистая прибыль
	50 000
	 
	Валовые основные средства
	450 000

	 
	 
	 
	Поправка на инфляцию
	100 000

	 
	 
	 
	Текущая стоимость арендных активов
	65 000

	 
	 
	 
	Всего капитализированных активов
	615 000

	Амортизация
	20 000
	 
	Чистый оборотный капитал
	82 000

	Процентный доход
	5000
	 
	Земельные участки и объекты природопользования
	10 000

	 
	 
	 
	Поправка на инфляцию
	5000

	Арендные платежи
	5000
	 
	Затраты на маркетинговые исследования и НИОКР
	73 000

	 
	 
	 
	Поправка на инфляцию
	50 000

	Поправка на инфляцию
	–2000
	 
	Всего прирост некапитализированных активов (∆ Non_Cap_A)
	220 000

	GCF
	78 000
	 
	Total_I
	835 000

	ДИП = 7,6% при n = 20 годам


Сравнение текущих значений ДИП и рыночной ставки дисконтирования компании i позволит определить, к какой стадии (роста, стабильности или спада) делового цикла относится исследуемое предприятие. На заключительном этапе построения системы управления указанное сопоставление необходимо проанализировать на предмет непротиворечивости с тенденцией поведения проектируемой стоимости. 

Заметим, что корректировки финансовой отчетности требуются и при реализации других методов VBM. Однако цели их использования различаются. Так, поправки для определения добавленной стоимости акционерного капитала SVA/DCF и экономического дохода ЭД служат для повышения их точности в оценке и анализе эффективности менеджмента, а учет инфляционной составляющей при определении ДИП делает данный критерий более понятным с точки зрения использования реальных денежных потоков. 

К условиям, в которых совершается кредитная операция, относятся текущая или прогнозная экономическая ситуация в стране, регионе или отрасли, политические факторы. Контроль за законодательными основами деятельности заемщика и соответствием его стандартам банка нацеливает банкира на получение ответов на следующие вопросы: имеется ли законодательная и нормативная основа для функционирования заемщика и осуществления кредитуемого мероприятия, как повлияет на результаты деятельности заемщика ожидаемое изменение законодательства (например, налогового) и т.д.

Для ООО «УНИВЕРСАЛ ПЛЮС»  в качестве перспективных кредитных операций предлагается программа кредитования предприятий малого бизнеса, которая включает в себя широкий ряд кредитных продуктов и услуг, различающихся по целям и формам предоставления.  Программа предполагает упрощенный процесс получения кредита и предназначена для компаний и частных предпринимателей, работающих в Орловской области с годовой выручкой от реализации до 6 млн. долларов США и общей потребностью в кредитных ресурсах от 5 тыс. до 500 тыс. долларов США. 

К сожалению, потребность в заемных источниках у российских предприятий в современных условиях чаще всего возникает не в связи с расширением производства и необходимостью финансирования прироста оборотных средств, а по причине финансовых затруднений в связи с неплатежами. В настоящее время широко распространилось вынужденное взаимное финансирование отраслей. Все отрасли производства разделились на два сектора: чистых кредиторов и чистых заемщиков (по сальдо взаимного зачета дебиторской и кредиторской задолженности). Чистые кредиторы – строительство, топливная индустрия, электроэнергетика, транспорт; чистые заемщики – все остальные (машиностроение, сельское хозяйство, химия, металлургия и др.).

3.3.  Формирование системы показателей для мониторинга

финансового состояния

В условиях экономического спада или возник​новения определенных проблем в тех отраслях, где работает заемщик, необходимо наиболее часто и тщательно проводить оперативный мони​торинг. Следовательно, ежеквартально должен осуществляться периодический мониторинг кредитоспособности каждого заемщика. В ходе такого мониторинга регулярно оценивается изменение уровня кредитного риска, и по итогам определения его уровня подготавливается и приме​няется система адекватных мер. Эта система должна обеспечить качественное управление операциями по кредитованию, установление уровня кредитных требований по отдельным кредитам и кредитному портфелю в целом, определение достаточности резер​вов на возможные потери, своевременное обновление информации о заемщике, контроль за уровнем кредитного риска. В таблице 3.6. приведен порядок расчета количественных показателей комплексной оценки финансового состояния заемщика.

Таблица 3.6. Формулы расчета количественных показателей комплексной оценки финансового состояния предприятия 
	Наименование показателя
	Формула расчета

	Производительность труда на одного работающего (D), руб.
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где 
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 - объем производства i-й продукции, шт.;
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 - цена единицы i-й продукции, руб.;

R – среднесписочная численность персонала, человек

	Коэффициент износа активной части основных средств (Ки)
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где А – сумма начисленной амортизации по активной части основных средств, руб.;

Fa – первоначальная стоимость активной части основных средств, руб.

	Материалоотдача продукции (μ), руб.
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где М – сумма материальных затрат, руб.

	Коэффициент концентрации собственного капитала (Ккск)
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где Ск – собственный капитал, руб.

Акт – всего активы, руб.

	Коэффициент маневренности собственного капитала (Кмск)
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где СОС – собственные оборотные средства, руб.

	Коэффициент оборачиваемости заемного капитала (Козк)
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где N – выручка от продаж, руб.;

ЗК – заемный капитал, руб.

	Средневзвешенная цена заемного капитала (
[image: image39.wmf]зк
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где Zi – расходы по привлечению и обслуживанию i-го источника заемного капитала, руб.;

ЗКi – величина i-го источника заемного капитала

	Рентабельность продаж (
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где Рпродаж – прибыль от продаж, руб.

	Рентабельность активов (
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где Рчист – чистая прибыль, руб.

	Соотношение прибыли до налогообложения и выручки от продаж (
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где Рдн – прибыль до налогообложения, руб.

	Уровень налоговых платежей в выручке от продаж (Кт)
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где Т – налоговые платежи всего, руб.

	Коэффициент покрытия обязательств денежными потоками (
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где N –срок предоставления денежных средств (год, месяц);

PV – сумма денежных средств, предоставленных кредитором в начальный период времени, тыс. руб.;

PVNCF – текущая стоимость чистого денежного потока за период времени t, тыс. руб.


Таким образом, на стадии оперативного мониторинга финансового состояния необходимо проводить экономический анализ по следующим этапам:
1) разработка графика и периодичности мониторинга по каждому заемщику, отдельно — по крупным, средним, мелким, проблемным кредитам;
2) сбор 

(в соответствии с графиком мониторинга) и анализ финансовой информации о заемщике;
3) оценка изменений финансового состояния заемщика и прогноз влияния различных факторов на выполнимость условий кредитного договора в будущем;
4) контроль исполнения заемщиком условий договора, в том числе проверка соответствия реального графика платежей по кредиту гра​фику, предусмотренному кредитным договором;
5) оценка изменения уровня кредитного риска;
6) оценка состояния обеспечения, предоставленного по кредиту;
   7) проверка полноты соответствующей документации, касающей​ся обеспечения и возможности распоряжаться кредитом в случае воз​никновения у заемщика проблем с его погашением;
   8) оценка соответствия выданного кредита кредитной политике банка и требованиям, предъявляемым со стороны контролирующих органов.
Ретроспективный анализ кредитоспособности заемщика базиру​ется на всей информации, содержащейся в кредитном досье заемщика и собранной за время действия кредитного договора. Главными зада​чами ретроспективного анализа кредитоспособности являются объек​тивная оценка результатов взаимодействия кредитора и заемщика, выявление всех факторов, оказавших как положительное, так и отри​цательное влияние на исполнение условий кредитного договора, выяв​ление неэффективности и недочетов в действиях работников кредит​ного и других подразделений банка при сопровождении кредитного договора, определение величины убытков кредитора вследствие невы​полнения заемщиком кредитных обязательств.
В процессе ретроспективного анализа кредитоспособности в каче​стве основных этапов можно выделить следующие:
1) обобщение информации, касающейся взаимодействия креди​тора и заемщика в период действия кредитного договора;
2) анализ тенденций изменения финансового состояния заемщи​ка и его влияние на изменение уровня кредитного риска;
3) анализ тенденций изменения качества и стоимости обеспече​ния в течение срока действия кредитного договора;
4) анализ тенденций изменения нефинансовых показателей заем​щика;
5) присвоение заемщику класса кредитоспособности по итогам выполнения кредитного договора с учетом тенденций изменения всех количественных и качественных характеристик заемщика;
6) внесение корректировок в кредитную историю заемщика.
На основе информации ретроспективного анализа кредитоспособ​ности заемщика возможно формирование его кредитной истории, кото​рая может быть использована в целях предварительного анализа креди​тоспособности в случае последующего обращения заемщика за новым кредитом. Таким образом, все три стадии анализа кредитоспособно​сти заемщика взаимосвязаны и образуют замкнутый цикл, в котором выходная информация на одной стадии анализа является входной на следующей стадии.

Для финансового аналитика в процессе анализа кредитоспособ​ности заемщика и в ходе ее мониторинга важным моментом также явля​ется расчет показателей обслуживания финансового долга: коэффи​циента покрытия процентов по кредитам денежной наличностью от основной деятельности (
[image: image50.wmf]ïîêð
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) периода окупаемости долга (Кокуп), коэффициента обслуживания долга (Кобсл. долга). Они рассчитывают​ся по следующим формулам:
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где    ДС — рассчитанный объем ожидаемой денежной наличности от основ​ной деятельности, тыс. руб.;
Пк — рассчитанный объем платежей по обслуживанию кредита, тыс. руб.;
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где      Зк — задолженность по кредиту перед банком, тыс. руб.;
Величина и стабильность финансовых потоков являются факто​рами, характеризующими бизнес организации-заемщика с положительной стороны. Выручка от продаж и прибыль организации не гарантируют ее устойчивости во времени, а наличие определенных собственных средств позволяет судить о возможности справиться с финансовыми трудностя​ми за счет собственных резервов в текущем периоде и в краткосрочной перспективе. Стабильные финансовые потоки с учетом величины соб​ственных средств организации в течение определенного длительного периода времени свидетельствуют об устойчивом бизнесе организации, урегулированных отношениях с дебиторами и кредиторами и способности решать временные проблемы с нехваткой финансовых ресурсов, не прибегая к увеличению обязательств.
Анализ экономического потенциала организации позволяет предопределить финансовое положение деятельности организации в перс​пективе и выявить ее сильные и слабые стороны.  Оценка финансово-экономической устойчивости проводится на основе определения эффектов операционного и финансового ры​чага, обусловленных влиянием следующих параметров:
цена заемного капитала;
структура источников финансирования;
структура затрат на производство;
рентабельность производства и продаж;
уровень налогообложения.
При расчете данного показателя можно принимать во внимание и величину устойчивых пассивов организации, которые также можно использовать при возникновении проблем с погашени​ем кредита. К устойчивым пассивам можно отнести резервы на покры​тие предстоящих платежей, к примеру, резерв по сомнительным долгам. 

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (Р2) рассчитывается по формуле
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где     Со — собственные оборотные средства; Оа — оборотные активы.

Далее рассчитываются показатели промежуточной и абсолютной ликвидности. Коэффициент абсолютной ликвидности (Р4) характери​зует способность к моментальному погашению краткосрочных обяза​тельств наиболее ликвидными активами в полном объеме и в установ​ленные сроки и определяется по формуле (3.4):
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где    ДС — денежные средства, тыс. руб.;
КФВ — высоколиквидные краткосрочные финансовые вложения, тыс.
руб.; 

КО — краткосрочные обязательства, тыс. руб.
Коэффициент промежуточной ликвидности (Р5), характеризу​ющий способность организации оперативно высвободить из хозяй​ственного оборота денежные средства и погашать долговые обязатель​ства, определяется по формуле (3.5):
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где КДЗ — дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты, тыс. руб.
ЗАКЛЮЧЕНИЕ

По результатам проделанной работы можно сделать вывод, что предприятие ООО «Универсал Плюс» наращивает объемы реализации продукции, вследствие этого выручка увеличилась на 5,74 %, деятельность является прибыльной, размер прибыли уменьшился на 89,82 %.

Наличие у предприятия чистой прибыли свидетельствует об имеющемся источнике пополнения оборотных средств. Долги потребителей продукции предприятию снизились на 16,19 %, что является позитивным изменением и может свидетельствовать об улучшении ситуации с оплатой продукции и о выборе подходящей политики продаж и предоставления потребительского кредита покупателям. 

Задолженность самого предприятия возросла на 28,70 %, преобладающими в структуре кредиторской задолженности являются его обязательства перед поставщиками и подрядчиками. Необходимо обратить внимание на то, что предприятие за счет неплатежей своим кредиторам предоставляло отсрочки платежей должникам. Об этом свидетельствует пассивное сальдо задолженности, показывающее превышение кредиторской задолженности над дебиторской.

Анализ финансовой устойчивости ООО «Универсал Плюс» позволяет говорить о незначительном запасе прочности, обусловленном низким уровнем собственного капитала (фактического), который в 2004 году составил 0,396 при рекомендуемом не менее 0,600. таким образом, у предприятия имеются ограниченные возможности привлечения дополнительных заемных средств.

При необходимости предприятие не сможет погасить в краткосрочном периоде свои текущие обязательства перед бюджетом и поставщиками за счет собственных денежных средств, производственных запасов, готовой продукции, дебиторской задолженности и прочих оборотных активов. Об этом свидетельствует коэффициент покрытия.

Сроки выполнения обязательств предприятия еще не истекли или у предприятия хватит ресурсов, чтобы расплатиться с кредиторами в течение установленного срока, поскольку показатель длительности оборота краткосрочной задолженности по денежным платежам, рассматриваемый как индикатор платежеспособности в краткосрочном периоде, не превышал 180 дней, установленных для исполнения денежных обязательств.

В современных экономических условиях деятельность каждого хозяйствующего субъекта является предметом внимания обширного круга участников рыночных отношений (организаций и лиц), заинтересованных в результатах его функционирования. На основании доступной им отчетно-учетной информации они стремятся оценить финансовое состояние предприятия. Основным инструментом для этого служит финансовый анализ, при помощи которого можно объективно оценить внутренние и внешние отношения анализируемого объекта. 

Финансовый анализ состоит: собственно из анализа – логических приемов определения состояния финансов предприятия, разложенного на составные части по признакам; синтеза – соединения ранее разложенных элементов изучаемого объекта в единое целое и выработке мер по улучшению финансового состояния предприятия.

Основная цель анализа – выявление и оценка тенденций развития финансовых процессов на предприятии. Именно при помощи финансового анализа, основанного на изучении данных о финансовом состоянии и результатах деятельности предприятия в прошлом с целью оценки перспективы его развития, составлена прикладная часть данного отчета.   

Финансовое состояние характеризуется системой показателей, отражающих реальные и потенциальные финансовые возможности предприятия как объекта по бизнесу, объекта инвестирования капитала, налогоплательщика. Хорошее финансовое состояние – это эффективное использование ресурсов, способность полностью и в сроки ответить по своим обязательствам, достаточность собственных средств для исключения высокого риска, хорошие перспективы получения прибыли и др. Плохое финансовое положение выражается в неудовлетворительной платежной готовности, в низкой эффективности использования ресурсов, в неэффективном размещении средств, их иммобилизации. Пределом плохого финансового состояния предприятия является состояние банкротства, то есть неспособность предприятия отвечать по своим обязательствам.

Оценка финансового состояния имеет первостепенное значение для широкого круга пользователей: менеджеров, аналитиков, кредиторов, инвесторов, так как финансовое положение предприятия отражает результаты его деятельности в прошлом и характеризует тенденции дальнейшего развития предприятия.  

Финансово устойчивым является такой хозяйствующий субъект, который за счет собственных средств покрывает средства, вложенные в активы, не допускает неоправданной дебиторской и кредиторской задолженности и расплачивается в срок по своим обязательствам. Финансовая устойчивость предприятия, его стабильность зависят от результатов его производственной, коммерческой, финансовой деятельности, а также внешних факторов.

Для стабилизации финансового положения ООО «Универсал Плюс»  необходимо внедрение комплексной системы управления его текущими активами и пассивами. Для условий анализируемого предприятия наиболее подходящей является консервативная политика управления его имуществом и капиталом. Однако, по расчетам, при низкой рентабельности собственных средств и прибыли, эффект финансового рычага не станет приращением к прибыли, получаемой от собственных средств и, следовательно, взятие кредита окажется для предприятия убыточным.

Оптимизация структуры активов при сложившейся ситуации является важнейшим условием стабилизации финансового состояния предприятия. Положительно сказалось бы на его финансовой устойчивости минимизация текущих затрат по обслуживанию запасов и своевременное вовлечение в хозяйственный оборот излишних запасов товарно-материальных ценностей.

Необходимо также рационально управлять дебиторской задолженностью, учитывать факторы, влияющие на ее уровень. Предприятие  должно быть заинтересовано в сокращении периода оборачиваемости запасов и дебиторской задолженности и увеличивать средний срок оплаты кредиторской, с целью снижения текущих финансовых потребностей. С целью увеличения притока денежных средств предприятию следует разработать широкое разнообразие моделей договоров с гибкими условиями оплаты и гибким ценообразованием.

Расчет минимально необходимой суммы денежных активов основывается на планируемом денежном потоке по текущим хозяйственным операциям. Высвобожденная в процессе корректировки потока денежных платежей сумма денежных активов реинвестируется в краткосрочные финансовые вложения или в другие виды активов, что способствует сокращению  потери используемых денежных средств от инфляционного обесценения.

Реализация предложенных мероприятий позволит предприятию превратить текущие финансовые потребности в отрицательную величину и в дальнейшем разумно управлять текущими активами и пассивами, повышая свою финансовую устойчивость.
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Приложения.

БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

	                                              на 31 Декабря 2004 г.
	Коды


	АКТИВ
	Код
показателя
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	I. Внеоборотные активы
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	134793
	103592

	Основные средства
	120
	238769404
	232285917

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	81158711
	117473606

	Отложенные налоговые активы
	145
	-              
	5910817

	Прочие внеоборотные активы
	150
	88333
	88333

	 
	Итого по разделу I
	190
	320151241
	355862265

	II. Оборотные активы
	 
	 
	 

	Запасы
	210
	5079414
	3255871

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	131582
	249402

	 
	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	4898710
	2882718

	 
	товары отгруженные
	215
	-              
	40867

	 
	расходы будущих периодов
	216
	49122
	82885

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	819273
	507873

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	18549512
	15691356

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	покупатели и заказчики
	241
	16834691
	14667560

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	49993556
	66902047

	Денежные средства
	260
	7629278
	6115350

	 
	Итого по разделу II
	290
	82071033
	92472498

	БАЛАНС
	300
	402222274
	448334763

	
	
	
	
	
	Форма 0710001 с.2

	ПАССИВ
	Код
строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	III. Капитал и резервы
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	375100000
	375100000

	Добавочный капитал
	420
	852
	852

	Резервный капитал
	430
	465505
	566818

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	резервные фонды, образованные в соответствии
с законодательством
	431
	465505
	566818

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	6667445
	12505190

	 
	Итого по разделу III
	490
	382233802
	388172860

	IV. Долгосрочные обязательства
	 
	 
	 

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	-              
	5845743

	 
	Итого по разделу IV
	590
	-              
	5845743

	V. Краткосрочные обязательства
	 
	 
	 

	Займы и кредиты
	610
	-              
	845228

	Кредиторская задолженность
	620
	19988260
	53470933

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	поставщики и подрядчики
	621
	4976733
	40348720

	 
	задолженность перед персоналом организации
	622
	366716
	564852

	 
	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	77667
	10585

	 
	задолженность по налогам и сборам
	624
	281658
	579959

	 
	прочие кредиторы
	625
	14285486
	11966817

	Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов
	630
	212
	-              

	 
	Итого по разделу V
	690
	19988472
	54316160

	 
	БАЛАНС
	700
	402222274
	448334763

	
	
	
	
	
	

	 СПРАВКА О НАЛИЧИИ ЦЕННОСТЕЙ, УЧИТЫВАЕМЫХ НА ЗАБАЛАНСОВЫХ СЧЕТАХ
	 
	 
	 

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	-              
	70840

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	-              
	11487924

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	-              
	509860

	Бланки строгой отчетности
	 
	2482
	14837


                          ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ
	за  период с 1 Января по 31 Декабря 2004 г.                                              
	Коды

	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	наименование
	код
	
	 

	1
	2
	3
	4

	 
	   Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 

	 
	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	17912273
	25876003

	 
	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	(13808617)
	(22470574)

	 
	Валовая прибыль
	029
	4103656
	3405429

	 
	Коммерческие расходы
	030
	(18442438)
	(11510130)

	 
	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	(14338782)
	(8104701)

	 
	   Прочие доходы и расходы
	 
	 
	 

	 
	Проценты к получению
	060
	5672930
	7380970

	 
	Проценты к уплате
	070
	(43321)
	-              

	 
	Доходы от участия в других организациях 
	080
	8598663
	386170

	 
	Прочие операционные доходы
	090
	16094622
	17347212

	 
	Прочие операционные расходы
	100
	(8635397)
	(13695225)

	 
	Внереализационные доходы
	120
	258519
	823098

	 
	Внереализационные расходы
	130
	(1530099)
	(1222477)

	 
	   Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	6077135
	2915047

	 
	Отложенные налоговые активы
	141
	5910817
	-              

	 
	Отложенные налоговые обязательства
	142
	(5845743)
	-              

	 
	Текущий налог на прибыль
	150
	-              
	-              

	 
	Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи
	180
	(526)
	(888793)

	 
	   Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	6141683
	2026254

	 
	СПРАВОЧНО:
	
	
	
	 
	 
	 

	 
	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	200
	(1523460)
	-              

	
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период
 предыдущего года

	наименование
	код
	прибыль
	убыток
	прибыль
	убыток

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Отчисления в оценочные резервы
	250
	Х
	70840
	Х
	-              


БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

	                                              на 31 Декабря 2005 г.
	Коды


	АКТИВ
	Код
показателя
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	I. Внеоборотные активы
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	104
	72

	Основные средства
	120
	232286
	225834

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	117474
	99135

	Отложенные налоговые активы
	145
	5911
	10067

	Прочие внеоборотные активы
	150
	88
	88

	 
	Итого по разделу I
	190
	355862
	335197

	II. Оборотные активы
	 
	 
	 

	Запасы
	210
	3256
	835

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	249
	325

	 
	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	2883
	397

	 
	товары отгруженные
	215
	41
	-              

	 
	расходы будущих периодов
	216
	83
	113

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	508
	8

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	15691
	12832

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	покупатели и заказчики
	241
	14668
	12358

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	66902
	85419

	Денежные средства
	260
	6115
	2490

	 
	Итого по разделу II
	290
	92472
	101585

	БАЛАНС
	300
	448335
	436782

	
	
	
	
	
	Форма 0710001 с.2

	ПАССИВ
	Код
строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	III. Капитал и резервы
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	375100
	375100

	Добавочный капитал
	420
	1
	1

	Резервный капитал
	430
	567
	874

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	резервные фонды, образованные в соответствии
с законодательством
	431
	567
	874

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	12505
	13667

	 
	Итого по разделу III
	490
	388173
	389641

	IV. Долгосрочные обязательства
	 
	 
	 

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	5846
	11899

	 
	Итого по разделу IV
	590
	5846
	11899

	V. Краткосрочные обязательства
	 
	 
	 

	Займы и кредиты
	610
	845
	4757

	Кредиторская задолженность
	620
	53471
	30484

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	поставщики и подрядчики
	621
	40349
	16510

	 
	задолженность перед персоналом организации
	622
	565
	313

	 
	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	11
	68

	 
	задолженность по налогам и сборам
	624
	580
	1712

	 
	прочие кредиторы
	625
	11967
	11882

	 
	Итого по разделу V
	690
	54316
	35241

	 
	БАЛАНС
	700
	448335
	436782

	
	
	
	
	
	

	 СПРАВКА О НАЛИЧИИ ЦЕННОСТЕЙ, УЧИТЫВАЕМЫХ НА ЗАБАЛАНСОВЫХ СЧЕТАХ
	 
	 
	 

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	71
	311

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	11488
	-              

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	510
	-              

	Бланки строгой отчетности
	 
	15
	-              


ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ
	за  период с 1 Января по 31 Декабря 2005 г.                                              
	Коды


	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	наименование
	код
	
	 

	1
	2
	3
	4

	 
	   Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 

	 
	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	18244
	17912

	 
	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	(3721)
	(13809)

	 
	Валовая прибыль
	029
	14523
	4103

	 
	Коммерческие расходы
	030
	(20610)
	(18442)

	 
	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	(6087)
	(14339)

	 
	   Прочие доходы и расходы
	 
	 
	 

	 
	Проценты к получению
	060
	13229
	5673

	 
	Проценты к уплате
	070
	(120)
	(43)

	 
	Доходы от участия в других организациях 
	080
	260
	8599

	 
	Прочие операционные доходы
	090
	17685
	16095

	 
	Прочие операционные расходы
	100
	(19540)
	(8635)

	 
	Внереализационные доходы
	120
	8299
	259

	 
	Внереализационные расходы
	130
	(9401)
	(1530)

	 
	   Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	4325
	6079

	 
	Отложенные налоговые активы
	141
	4157
	5911

	 
	Отложенные налоговые обязательства
	142
	(6053)
	(5846)

	 
	Текущий налог на прибыль
	150
	-              
	-              

	 
	Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи
	180
	(10)
	(1)

	 
	   Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	2419
	6143

	 
	СПРАВОЧНО:
	
	
	
	 
	 
	 

	 
	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	200
	861
	(1523)

	
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период
 предыдущего года

	наименование
	код
	прибыль
	убыток
	прибыль
	убыток

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Прибыль (убыток) прошлых лет
	220
	-              
	27
	-              
	-              

	Отчисления в оценочные резервы
	250
	Х
	-              
	Х
	71

	Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности
	260
	-              
	241
	-              
	-              


БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

	                                              на 31 Декабря 2006 г.
	Коды


	АКТИВ
	Код
показателя
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	I. Внеоборотные активы
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	72
	41

	Основные средства
	120
	225834
	219488

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	99135
	104630

	Отложенные налоговые активы
	145
	10067
	14921

	Прочие внеоборотные активы
	150
	88
	126

	 
	Итого по разделу I
	190
	335197
	339207

	II. Оборотные активы
	 
	 
	 

	Запасы
	210
	835
	1882

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	325
	385

	 
	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	397
	1428

	 
	расходы будущих периодов
	216
	113
	69

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	8
	271

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	12832
	19650

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	покупатели и заказчики
	241
	12358
	12017

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	85419
	108258

	Денежные средства
	260
	2490
	2775

	 
	Итого по разделу II
	290
	101585
	132836

	БАЛАНС
	300
	436782
	472042

	
	
	
	
	
	Форма 0710001 с.2

	ПАССИВ
	Код
строки
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	III. Капитал и резервы
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	375100
	375100

	Добавочный капитал
	420
	1
	1

	Резервный капитал
	430
	874
	995

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	резервные фонды, образованные в соответствии
с законодательством
	431
	874
	995

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	13667
	14539

	 
	Итого по разделу III
	490
	389641
	390635

	IV. Долгосрочные обязательства
	 
	 
	 

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	11899
	17956

	 
	Итого по разделу IV
	590
	11899
	17956

	V. Краткосрочные обязательства
	 
	 
	 

	Займы и кредиты
	610
	4757
	38412

	Кредиторская задолженность
	620
	30484
	25039

	 
	     в том числе:
	 
	 
	 

	 
	поставщики и подрядчики
	621
	16510
	21574

	 
	задолженность перед персоналом организации
	622
	313
	441

	 
	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	68
	82

	 
	задолженность по налогам и сборам
	624
	1712
	1682

	 
	прочие кредиторы
	625
	11882
	1260

	 
	Итого по разделу V
	690
	35241
	63451

	 
	БАЛАНС
	700
	436782
	472042

	
	
	
	
	
	

	 СПРАВКА О НАЛИЧИИ ЦЕННОСТЕЙ, УЧИТЫВАЕМЫХ НА ЗАБАЛАНСОВЫХ СЧЕТАХ
	 
	 
	 

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	-
	105

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	311
	311

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	-              
	27345

	Обеспечение обязательств и платежей выданные
	960
	-
	37088


ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ
	за  период с 1 Января по 31 Декабря 2006 г.                                              
	Коды


	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года 

	наименование
	код
	
	

	1
	2
	3
	4

	 
	   Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 

	 
	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	54500
	18244

	 
	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	(39798)
	(3721)

	 
	Валовая прибыль
	029
	14702
	14523

	 
	Коммерческие расходы
	030
	(21645)
	(20610)

	 
	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	(6943)
	(6087)

	 
	   Прочие доходы и расходы
	 
	 
	 

	 
	Проценты к получению
	060
	16065
	13229

	 
	Проценты к уплате
	070
	(1076)
	(120)              

	 
	Доходы от участия в других организациях 
	080
	-
	260              

	 
	Прочие операционные доходы
	090
	11265              
	17685

	 
	Прочие операционные расходы
	100
	(16015)
	(19540)

	
	Внереализационные доходы
	120
	2070
	8299

	 
	Внереализационные расходы
	130
	(2393)
	(9401)

	 
	   Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	2973
	4325

	 
	Отложенные налоговые активы
	141
	4854
	4157

	 
	Отложенные налоговые обязательства
	142
	(6057)
	(6053)

	
	Налоговый санкции
	180
	-
	(10)

	 
	   Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	1770
	2419

	 
	СПРАВОЧНО:
	
	
	
	 
	 
	 

	 
	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	200
	489
	861


	Расшифровка отдельных прибылей и убытков

	показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	наименование
	код
	прибыль
	убыток
	прибыль
	убыток

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	
	Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании
	210
	811
	-
	-
	-

	 
	Прибыль (убыток) прошлых лет
	220
	-
	-
	-
	27

	
	Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности
	260
	-
	-
	-
	241


Индикаторы результативности финансово-хозяйственной деятельности





Показатели экономической эффективности (рентабельности)





Экономический эффект (прибыль)





Показатели деловой активности





Анализ и оценка финансовой устойчивости





3. Основной этап





1. Предварительный этап





Обзор финансовой отчетности





2. Подготовительный этап





Обоснование целесообразности анализа финансовой отчетности





Потребность в кредитах





Дефицит средств





Реинвестиции





Решение о реинвестициях





Инвестиции





Прибыль








Предприятие








Банк





Контрольный пакет акций





Дополнительная прибыль








� Чистые активы предприятия представляют собой превышение активов над пассивами, принимаемыми в расчет. К активам, участву�ющим в расчете, относят денежное и неденежное имущество предпри�ятия, за исключением задолженности участников (учредителей) по взносам в уставный капитал и балансовой стоимости собственных ак�ций, выкупленных у акционеров.


� Будущие экономические выгоды — это потенциальная возможность прямо или косвенно способствовать притоку денежных средств в организацию.


� Прогнозируемые значения в 2008-2010 гг.
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ф. № 1 (2003)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		135		104

		Основные средства		120		238,769		232,286

		Незавершенное строительство		130

		Доходные вложения в материальные ценности		135

		Долгосрочные финансовые вложения		140		81,159		117,474

		Отложенные налоговые активы		145		- 0		5,911

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		320,151		355,862

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		5,079		3,256

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		132		249

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		4,899		2,883

		товары отгруженные		215				41

		расходы будущих периодов		216		49		83

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		819		508

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230

		в том числе покупатели и заказчики

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		18,550		15,691

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		16,835		14,668

		Краткосрочные финансовые вложения		250		49,994		66,902

		Денежные средства		260		7,629		6,115

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		82,071		92,472

		БАЛАНС		300		402,222		448,335

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		466		567

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		466		567

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		6,667		12,505

		ИТОГО по разделу III		490		382,234		388,173

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510

		Отложенные налоговые обязательства		515		- 0		5,846

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		- 0		5,846

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610				845

		Кредиторская задолженность		620		19,988		53,471

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		4,977		40,349

		задолженность перед персоналом организации		622		367		565

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		78		11

		задолженность по налогам и сборам		624		282		580

		авансы полученные		625		14,285		11,967

		прочая задолженность		626

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		212

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		20,200		54,316

		БАЛАНС		700		402,434		448,335





ф. № 2 (2003)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		17,912		25,876

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-13808.617		-   22,471

		Валовая прибыль		029		4,104		3,405

		Коммерческие расходы		030		-   18,442		-   11,510

		Управленческие расходы		040				- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   14,339		-   8,105

		Проценты к получению		060		5,673		7,381

		Проценты к уплате		070		-   43		- 0

		Доходы от участия в других организациях		080		8,599		386

		Прочие операционные доходы		090		16,095		17,347

		Прочие операционные расходы		100		-   8,635		-   13,695

		Внереализационные доходы		120		259		823

		Внереализационные расходы		130		-   1,530		-   1,222

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		6,077		2,915

		Отложенные налоговые активы		141		5,911		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   5,846		- 0

		Текущий налог на прибыль		180		-   1		-   889

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		6,142		2,026

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2004)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		104		72

		Основные средства		120		232,286		225,834

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		117,474		99,135

		Отложенные налоговые активы		145		5,911		10,067

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		355,863		335,196

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		3,256		835

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		249		325

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,883		397

		товары отгруженные		215		41		- 0

		расходы будущих периодов		216		83		113

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		508		8

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики		231		- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		15,691		12,832

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		14,668		12,358

		Краткосрочные финансовые вложения		250		66,902		85,419

		Денежные средства		260		6,115		2,490

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		92,472		101,584

		БАЛАНС		300		448,335		436,780

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		567		874

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		567		874

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		12,505		13,667

		ИТОГО по разделу III		490		388,173		389,642

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		5,846		11,899

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		5,846		11,899

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		845		4,757

		Кредиторская задолженность		620		53,472		30,485

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		40,349		16,510

		задолженность перед персоналом организации		622		565		313

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		11		68

		задолженность по налогам и сборам		624		580		1,712

		прочая задолженность		626		11,967		11,882

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		54,317		35,242

		БАЛАНС		700		448,336		436,783





ф. № 2 (2004)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		18,244		17,912

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-3721		-   13,809

		Валовая прибыль		029		14,523		4,103

		Коммерческие расходы		030		-   20,610		-   18,442

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,087		-   14,339

		Проценты к получению		060		13,229		5,673

		Проценты к уплате		070		-   120		-   43

		Доходы от участия в других организациях		080		260		8,599

		Прочие операционные доходы		090		17,685		16,095

		Прочие операционные расходы		100		-   19,540		-   8,635

		Внереализационные доходы		120		8,299		259

		Внереализационные расходы		130		-   9,401		-   1,530

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		4,325		6,079

		Отложенные налоговые активы		141		4,157		6,079

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,053		-   5,846

		Текущий налог на прибыль		150		- 0		- 0

		Налог на дивиденды		180		-   10		-   1

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		2,419		6,311

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		861		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2005)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		72		41

		Основные средства		120		225,834		219,488

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		99,135		104,630

		Отложенные налоговые активы		145		10,067		14,921

		Прочие внеоборотные активы		150		88		126

		ИТОГО по разделу I		190		335,196		339,206

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		835		1,882

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		325		385

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		397		1,428

		товары отгруженные		215

		расходы будущих периодов		216		113		69

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		8		271

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики				- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		12,832		19,650

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		12,358		12,017

		Краткосрочные финансовые вложения		250		85,419		108,258

		Денежные средства		260		2,490		2,775

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		101,584		132,836

		БАЛАНС		300		436,780		472,042

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		874		995

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		874		995

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		13,667		14,539

		ИТОГО по разделу III		490		389,642		390,635

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		11,899		17,956

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		11,899		17,956

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		4,757		38,412

		Кредиторская задолженность		620		30,484		25,039

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		16,510		21,574

		задолженность перед персоналом организации		622		313		441

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		68		82

		задолженность по налогам и сборам		624		1,712		1,682

		прочая задолженность		625		11,882		1,260

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		35,241		63,451

		БАЛАНС		700		436,782		472,042





ф. № 2 (2005)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		54,500		18,244

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-39798		-   3,721

		Валовая прибыль		029		14,702		14,523

		Коммерческие расходы		030		-   21,645		-   20,610

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,943		-   6,087

		Проценты к получению		060		16,065		13,229

		Проценты к уплате		070		-   1,076		-   120

		Доходы от участия в других организациях		080		- 0		260

		Прочие операционные доходы		090		11,265		17,685

		Прочие операционные расходы		100		-   16,015		-   19,540

		Внереализационные доходы		120		2,070		8,299

		Внереализационные расходы		130		-   2,393		-   9,401

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		2,973		4,325

		Отложенные налоговые активы		141		4,854		4,157

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,057		-   6,053

		Текущий налог на прибыль		150

		Налоговые санкции		180		- 0		-   10

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		1,770		2,419

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		489		861

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





Сравнительный аналитический бал

		

		Наименование статей		Абсолютные величины, тыс. руб.								Наименование статей		Относительные величины, %

				2003		2004		2005		Изменения (+,-)				2003		2004		2005		Изменения (+,-)

										6=5-3										10=9-7

		1		3		4		5		6				7		8		9		10

		I. Внеоборотные активы		355862		335196		339206		-16656		I. Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86		-7.51

		1.1. Нематериальные активы		104		72		41		-63		1.1. Нематериальные активы		0.02		0.02		0.01		-0.01

		1.2. Основные средства		232286		225834		219488		-12798		1.2. Основные средства		51.81		51.70		46.50		-5.31

		1.3. Прочие внеоборотные активы		123473		109290		119677		-3796		1.3. Прочие внеоборотные активы		34.70		32.60		35.28		0.58

		Итого по разделу 1		355862		335196		339206		-16656		Итого по разделу 1		79.37		76.74		71.86		-7.51		95.319462995

		II. Оборотные активы										II. Оборотные активы

		2.1. Запасы		3764		843		2153		-1611		2.1. Запасы		0.84		0.19		0.46		-0.38

		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0

		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		15691		12832		19650		3959		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		3.50		2.94		4.16		0.66

		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		66902		85419		108258		41356		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		14.92		19.56		22.93		8.01

		2.5. Денежные средства		6115		2490		2775		-3340		2.5. Денежные средства		1.36		0.57		0.59		-0.78

		Итого по разделу 2		92472		101584		132836		40364		Итого по разделу 2		20.63		23.26		28.14		7.51		143.6491961102

		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-34524		-16818		-3507		31017		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-7.70		-3.85		-0.74		6.96

		Стоимость имущества		448335		436780		472042		23707		Стоимость имущества		100		100		100		0.00

		III. Капитал и резервы										III. Капитал и резервы								0.00

		3.1. Уставный капитал		375100		375100		375100		0		3.1. Уставный капитал		83.67		85.88		79.46		-4.20

		3.2. Добавочный и резервный капитал		568		875		996		428		3.2. Добавочный и резервный капитал		0.13		0.20		0.21		0.08

		3.3. Нераспределенная прибыль		12505		13667		14539		2034		3.3. Нераспределенная прибыль		2.79		3.13		3.08		0.29

		Итого по разделу III		388173		389642		390635		2462		Итого по разделу III		86.58		89.21		82.75		-3.83

		IV. Долгосрочные обязательства		5846		11899		17956		12110		IV. Долгосрочные обязательства		1.30		2.72		3.80		2.50

		V. Краткосрочные обязательства										V. Краткосрочные обязательства								0.00

		5.1. Заемные средства		845		4757		38412		37567		5.1. Заемные средства		0.19		1.09		8.14		7.95

		5.2. Кредиторская задолженность		53471		30485		25039		-28432		5.2. Кредиторская задолженность		11.93		6.98		5.30		-6.62

		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0

		Итого по разделу V		54316		35242		63451		9135		Итого по разделу V		12.12		8.07		13.44		1.33

		Всего заемных средств		60162		47141		81407		21245		Всего заемных средств								0.00

		Итог баланса		448335		436783		472042		23707		Итог баланса		100		100		100		0.00

		Рабочий капитал		38156		66342		69385		31229		Рабочий капитал								0.00

		Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429		19118		Величина собственных средств в обороте								0.00

				2003		2004		2005						2003		2004		2006

		Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86				Устойчивый капитал		60162		47141		81407

		Оборотные активы		20.63		23.26		28.14				Рабочий капитал		38156		66342		69385

		Капитал и резервы		86.58		89.21		82.75				Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429

		Долгосрочные обязательства		1.3		2.72		3.8				Величина финансово-эксплуатационных потребностей		32311		54446		51429

		Краткосрочные обязательства		12.12		8.07		13.44





Сравнительный аналитический бал
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Оценка структуры баланса

		



2003

2004

2006



Группы ликвидности

		

		Статьи баланса		2003		2005		2004

		Долгосрочные активы				185,599,315		161,392,155

		Долгосрочные обязательства				21,196,208		20,507,723

		Краткосрочные активы				38,378,270		4,238,722

		Краткосрочные обязательства				7,799,126		2,581,989

		Собственный капитал				194,982,251		142,541,165

		Валюта баланса				223,977,585		165,630,877

		О





Оценка ликвидности баланса

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11





Оценка ликвидности баланса
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		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее ликвидные активы (А1)

Быстрореализуемые активы (А2)

Медленно реализуемые активы (А3)

Труднореализуемые активы (А4)

3552359

610733

69850

161260240

31079930

7211462

86878

185599315

0

0

0

0

0

0

0

0

31641721

2632966

117454

206991245



Коэффициенты  ликвидности

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее срочные обязательства (П1)

Краткосрочные пассивы (П2)

Долгосрочные пассивы (П3)

Постоянные пассивы (П4)

348596

3663450

21196208

194982251

348596

3663450

21196208

21196208

0

0

0

0

0

0

0

0

494941

5976024

22744908

22744908



показатели оборачиваемости

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87,909.00		111,033.00		- 0		- 0		73,017.40		83.06		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Наиболее срочные обязательства (П1)		348,596.00		348,596.00		165,347.00		514,733.00		494,941.00

		Быстрореализуемые активы (А2)		12,832.00		19,650.00		- 0		- 0		15,691.36		122.28		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Краткосрочные пассивы (П2)		3,663,450.00		3,663,450.00		8,909,736.00		3,952,740.00		5,976,024.00

		Медленно реализуемые активы (А3)		843.00		2,153.00		- 0		- 0		3,763.75		446.47		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Долгосрочные пассивы (П3)		11,899.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

		Труднореализуемые активы (А4)		335,196.00		339,206.00		- 0		- 0		355,862.26		106.17		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		Постоянные пассивы (П4)		389,642.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		Текущая ликвидность (ТЛ)		(3,911,305.00)		(3,881,363.00)		- 0		- 0		(6,382,256.25)

		Перспективная ликвидность (ПЛ)		(11,056.00)		(15,803.00)		- 0		- 0		(2,082.00)

		О





показатели оборачиваемости

		3552359		31079930		0		0		31641721

		348596		348596		165347		514733		494941

		610733		7211462		0		0		2632966

		3663450		3663450		8909736		3952740		5976024

		69850		86878		0		0		117454

		21196208		21196208		0		0		22744908

		161260240		185599315		0		0		206991245

		194982251		21196208		0		0		22744908



2004

2005

01.04.2006

01.06.2006

01.09.2006



Коэффициенты  финансового рычаг

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0



Текущая ликвидность (ТЛ)

Перспективная ликвидность (ПЛ)

151046

-21126358

34279346

-21109330

0

0

0

0

27803722

-22627454



Комплексная оценка

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11

		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		1. Общий показатель платежеспособности		2.60		2.45		0.00		0.00		1.47		-1.12

		2. Коэффициент абсолютной ликвидности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34		-1.15

		3. Коэффициент «критической» оценки		2.86		2.06		0.00		0.00		1.63		-1.23

		4. Коэффициент текущей ликвидности (покрытия)		2.88		2.09		0.00		0.00		1.70		-1.18





				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)		0.04		0.12		0.0000		0.00		0.04		-0.00

		Коэффициент оборачиваемости оборотных средств		0.18		0.41		0.000		0.00		0.19		0.01

		Фондоотдача		0.08		0.25		0.00		0.00		0.08		-0.00

		Коэффициент отдачи собственного капитала		0.05		0.14		0.000		0.00		0.05		-0.00

		Коэффициент отдачи нематериальных активов		253.39		1329.27		0.00		0.00		172.91		-80.48

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		ОЗ		16.5		12.4		0.0		0.0		49.1		32.6

		ОДЗ		1.4		2.8		0.0		0.0		1.1		-0.3

		ОКЗ		0.6		2.2		0.0		0.0		0.3		-0.3

		ОЦ		17.9		15.2		0.0		0.0		50.2		32.3

		ФЦ		17.3		13.0		0.0		0.0		49.9		32.6





		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)

Коэффициент оборачиваемости оборотных средств

Фондоотдача

Коэффициент отдачи собственного капитала

0.0189063438

0.7391717156

2.3531980822

0.0160469529

0.019882378

0.1160345946

3.096099777

0.0228390378

0

0

0

0

0

0

0

0

0.0262654117

0.1843454294

3.7935562544

0.0298822089



		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0



ОЗ

ОДЗ

ОКЗ

ОЦ

ФЦ

5.2811381486

4.9337970358

8.9756365535

10.2149351844

1.2392986309

4.5645037385

0.6155174225

12.7746933413

5.180021161

-7.5946721803

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

4.0038144906

2.3866979571

12.8096763049

6.3905124477

-6.4191638572



		

		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		Отношение долговых обязательств к уставному капиталу		0.03		0.05		0.00		0.00		0.02		-0.02

		Отношение СОС к текущим активам		0.54		0.39		0.00		0.00		0.35		-0.19

		Отношение долгосрочных обязательств к основным средствам		0.05		0.08		0.00		0.00		0.03		-0.03

		Отношение заемного капитала к собственному		0.01		0.10		0.00		0.00		0.00		-0.01

		Отношение собственного капитала к активам		0.89		0.83		0.00		0.00		0.87		-0.03





		

		Показатели		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		1. Выручка от продаж		18244		54500		0		0		17912

		2. Прибыль от продаж		-6087		-6943		0		0		-14339

		3. Ликвидные активы		87909		111033		0		0		73017

		4. Собственный капитал		11899		390635		0		0		388173

		5. Краткосрочная задолженность		35242		63451		0		0		54316

		6. Собственные оборотные средства		54446		51429		0		0		32311

		7. Балансовые запасы		835		1882		0		0		3256

		8. Отношение прибыли от продаж к собственному капиталу (%)		-51.16		-1.78		0.00		0.00		-3.69

		9. Отношение ликвидных активов к краткосрочной задолженности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34

		10. Отношение собственных оборотных средств к запасам		65		27		0		0		10
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Диаграмма3

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %

		Оборачиваемость чистых активов, раз		Оборачиваемость чистых активов, раз		Оборачиваемость чистых активов, раз

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз
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ф. № 1 (2003)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		135		104

		Основные средства		120		238,769		232,286

		Незавершенное строительство		130

		Доходные вложения в материальные ценности		135

		Долгосрочные финансовые вложения		140		81,159		117,474

		Отложенные налоговые активы		145		- 0		5,911

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		320,151		355,862

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		5,079		3,256

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		132		249

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		4,899		2,883

		товары отгруженные		215				41

		расходы будущих периодов		216		49		83

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		819		508

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230

		в том числе покупатели и заказчики

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		18,550		15,691

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		16,835		14,668

		Краткосрочные финансовые вложения		250		49,994		66,902

		Денежные средства		260		7,629		6,115

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		82,071		92,472

		БАЛАНС		300		402,222		448,335

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		466		567

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		466		567

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		6,667		12,505

		ИТОГО по разделу III		490		382,234		388,173

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510

		Отложенные налоговые обязательства		515		- 0		5,846

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		- 0		5,846

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610				845

		Кредиторская задолженность		620		19,988		53,471

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		4,977		40,349

		задолженность перед персоналом организации		622		367		565

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		78		11

		задолженность по налогам и сборам		624		282		580

		авансы полученные		625		14,285		11,967

		прочая задолженность		626

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		212

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		20,200		54,316

		БАЛАНС		700		402,434		448,335





ф. № 2 (2003)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		17,912		25,876

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-13808.617		-   22,471

		Валовая прибыль		029		4,104		3,405

		Коммерческие расходы		030		-   18,442		-   11,510

		Управленческие расходы		040				- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   14,339		-   8,105

		Проценты к получению		060		5,673		7,381

		Проценты к уплате		070		-   43		- 0

		Доходы от участия в других организациях		080		8,599		386

		Прочие операционные доходы		090		16,095		17,347

		Прочие операционные расходы		100		-   8,635		-   13,695

		Внереализационные доходы		120		259		823

		Внереализационные расходы		130		-   1,530		-   1,222

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		6,077		2,915

		Отложенные налоговые активы		141		5,911		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   5,846		- 0

		Текущий налог на прибыль		180		-   1		-   889

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		6,142		2,026

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2004)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		104		72

		Основные средства		120		232,286		225,834

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		117,474		99,135

		Отложенные налоговые активы		145		5,911		10,067

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		355,863		335,196

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		3,256		835

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		249		325

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,883		397

		товары отгруженные		215		41		- 0

		расходы будущих периодов		216		83		113

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		508		8

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики		231		- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		15,691		12,832

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		14,668		12,358

		Краткосрочные финансовые вложения		250		66,902		85,419

		Денежные средства		260		6,115		2,490

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		92,472		101,584

		БАЛАНС		300		448,335		436,780

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		567		874

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		567		874

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		12,505		13,667

		ИТОГО по разделу III		490		388,173		389,642

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		5,846		11,899

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		5,846		11,899

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		845		4,757

		Кредиторская задолженность		620		53,472		30,485

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		40,349		16,510

		задолженность перед персоналом организации		622		565		313

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		11		68

		задолженность по налогам и сборам		624		580		1,712

		прочая задолженность		626		11,967		11,882

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		54,317		35,242

		БАЛАНС		700		448,336		436,783





ф. № 2 (2004)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		18,244		17,912

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-3721		-   13,809

		Валовая прибыль		029		14,523		4,103

		Коммерческие расходы		030		-   20,610		-   18,442

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,087		-   14,339

		Проценты к получению		060		13,229		5,673

		Проценты к уплате		070		-   120		-   43

		Доходы от участия в других организациях		080		260		8,599

		Прочие операционные доходы		090		17,685		16,095

		Прочие операционные расходы		100		-   19,540		-   8,635

		Внереализационные доходы		120		8,299		259

		Внереализационные расходы		130		-   9,401		-   1,530

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		4,325		6,079

		Отложенные налоговые активы		141		4,157		6,079

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,053		-   5,846

		Текущий налог на прибыль		150		- 0		- 0

		Налог на дивиденды		180		-   10		-   1

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		2,419		6,311

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		861		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2005)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		72		41

		Основные средства		120		225,834		219,488

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		99,135		104,630

		Отложенные налоговые активы		145		10,067		14,921

		Прочие внеоборотные активы		150		88		126

		ИТОГО по разделу I		190		335,196		339,206

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		835		1,882

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		325		385

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		397		1,428

		товары отгруженные		215

		расходы будущих периодов		216		113		69

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		8		271

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики				- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		12,832		19,650

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		12,358		12,017

		Краткосрочные финансовые вложения		250		85,419		108,258

		Денежные средства		260		2,490		2,775

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		101,584		132,836

		БАЛАНС		300		436,780		472,042

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		874		995

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		874		995

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		13,667		14,539

		ИТОГО по разделу III		490		389,642		390,635

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		11,899		17,956

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		11,899		17,956

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		4,757		38,412

		Кредиторская задолженность		620		30,484		25,039

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		16,510		21,574

		задолженность перед персоналом организации		622		313		441

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		68		82

		задолженность по налогам и сборам		624		1,712		1,682

		прочая задолженность		625		11,882		1,260

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		35,241		63,451

		БАЛАНС		700		436,782		472,042





ф. № 2 (2005)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		54,500		18,244

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-39798		-   3,721

		Валовая прибыль		029		14,702		14,523

		Коммерческие расходы		030		-   21,645		-   20,610

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,943		-   6,087

		Проценты к получению		060		16,065		13,229

		Проценты к уплате		070		-   1,076		-   120

		Доходы от участия в других организациях		080		- 0		260

		Прочие операционные доходы		090		11,265		17,685

		Прочие операционные расходы		100		-   16,015		-   19,540

		Внереализационные доходы		120		2,070		8,299

		Внереализационные расходы		130		-   2,393		-   9,401

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		2,973		4,325

		Отложенные налоговые активы		141		4,854		4,157

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,057		-   6,053

		Текущий налог на прибыль		150

		Налоговые санкции		180		- 0		-   10

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		1,770		2,419

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		489		861

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





Сравнительный аналитический бал

		

		Наименование статей		Абсолютные величины, тыс. руб.								Наименование статей		Относительные величины, %

				2003		2004		2005		Изменения (+,-)				2003		2004		2005		Изменения (+,-)

										6=5-3										10=9-7

		1		3		4		5		6				7		8		9		10

		I. Внеоборотные активы		355862		335196		339206		-16656		I. Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86		-7.51

		1.1. Нематериальные активы		104		72		41		-63		1.1. Нематериальные активы		0.02		0.02		0.01		-0.01

		1.2. Основные средства		232286		225834		219488		-12798		1.2. Основные средства		51.81		51.70		46.50		-5.31

		1.3. Прочие внеоборотные активы		123473		109290		119677		-3796		1.3. Прочие внеоборотные активы		34.70		32.60		35.28		0.58

		Итого по разделу 1		355862		335196		339206		-16656		Итого по разделу 1		79.37		76.74		71.86		-7.51		95.319462995

		II. Оборотные активы										II. Оборотные активы

		2.1. Запасы		3764		843		2153		-1611		2.1. Запасы		0.84		0.19		0.46		-0.38

		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0

		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		15691		12832		19650		3959		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		3.50		2.94		4.16		0.66

		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		66902		85419		108258		41356		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		14.92		19.56		22.93		8.01

		2.5. Денежные средства		6115		2490		2775		-3340		2.5. Денежные средства		1.36		0.57		0.59		-0.78

		Итого по разделу 2		92472		101584		132836		40364		Итого по разделу 2		20.63		23.26		28.14		7.51		143.6491961102

		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-34524		-16818		-3507		31017		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-7.70		-3.85		-0.74		6.96

		Стоимость имущества		448335		436780		472042		23707		Стоимость имущества		100		100		100		0.00

		III. Капитал и резервы										III. Капитал и резервы								0.00

		3.1. Уставный капитал		375100		375100		375100		0		3.1. Уставный капитал		83.67		85.88		79.46		-4.20

		3.2. Добавочный и резервный капитал		568		875		996		428		3.2. Добавочный и резервный капитал		0.13		0.20		0.21		0.08

		3.3. Нераспределенная прибыль		12505		13667		14539		2034		3.3. Нераспределенная прибыль		2.79		3.13		3.08		0.29

		Итого по разделу III		388173		389642		390635		2462		Итого по разделу III		86.58		89.21		82.75		-3.83

		IV. Долгосрочные обязательства		5846		11899		17956		12110		IV. Долгосрочные обязательства		1.30		2.72		3.80		2.50

		V. Краткосрочные обязательства										V. Краткосрочные обязательства								0.00

		5.1. Заемные средства		845		4757		38412		37567		5.1. Заемные средства		0.19		1.09		8.14		7.95

		5.2. Кредиторская задолженность		53471		30485		25039		-28432		5.2. Кредиторская задолженность		11.93		6.98		5.30		-6.62

		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0

		Итого по разделу V		54316		35242		63451		9135		Итого по разделу V		12.12		8.07		13.44		1.33

		Всего заемных средств		60162		47141		81407		21245		Всего заемных средств								0.00

		Итог баланса		448335		436783		472042		23707		Итог баланса		100		100		100		0.00

		Рабочий капитал		38156		66342		69385		31229		Рабочий капитал								0.00

		Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429		19118		Величина собственных средств в обороте								0.00

				2003		2004		2005						2003		2004		2005

		Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86				Устойчивый капитал		60162		47141		81407

		Оборотные активы		20.63		23.26		28.14				Рабочий капитал		38156		66342		69385

		Капитал и резервы		86.58		89.21		82.75				Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429

		Долгосрочные обязательства		1.3		2.72		3.8				Величина финансово-эксплуатационных потребностей		32311		54446		51429

		Краткосрочные обязательства		12.12		8.07		13.44





Сравнительный аналитический бал
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Оценка структуры баланса
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Группы ликвидности

		

		Наименование показателя		Рекомендуемая методика расчета		2003		2004		2005

		Стоимость чистых активов эмитента, тыс. руб.		В соответствии  с  порядком, установленным        Министерством финансов Российской  Федерации  и		388,172		389,641		390,635

				Федеральной комиссией  для акционерных обществ

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		(Долгосрочные обязательства на конец отчетного периода   + краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода)/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100		15.5		12.1		20.8

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		Краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100		14		9		16.2

		Оборачиваемость чистых активов, раз		Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей / стоимость чистых активов		0.05		0.05		0.14

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		Себестоимость проданных товаров продукции, работ, услуг без учета коммерческих и управленческих расходов / кредиторская задолженность на конец отчетного периода		0.3		0.3		1.6

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		Выручка от продажи товаров, за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей /(дебиторская задолженность на конец отчетного периода - задолженность участников (учредителей) по  вкладам в уставный капитал на конец		1		1.4		2.7

				2004		2005		2006

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		15.5		12.1		20.8

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		14		9		16.2

		Оборачиваемость чистых активов, раз		0.05		0.05		0.14

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		0.3		0.3		1.6

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		1.00		1.4		2.7





Группы ликвидности

		



2004

2005

2006



Оценка ликвидности баланса

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11





Оценка ликвидности баланса

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее ликвидные активы (А1)

Быстрореализуемые активы (А2)

Медленно реализуемые активы (А3)

Труднореализуемые активы (А4)

3552359

610733

69850

161260240

31079930

7211462

86878

185599315

0

0

0

0

0

0

0

0

31641721

2632966

117454

206991245



Коэффициенты  ликвидности

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее срочные обязательства (П1)

Краткосрочные пассивы (П2)

Долгосрочные пассивы (П3)

Постоянные пассивы (П4)

348596

3663450

21196208

194982251

348596

3663450

21196208

21196208

0

0

0

0

0

0

0

0

494941

5976024

22744908

22744908



показатели оборачиваемости

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87,909.00		111,033.00		- 0		- 0		73,017.40		83.06		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Наиболее срочные обязательства (П1)		348,596.00		348,596.00		165,347.00		514,733.00		494,941.00

		Быстрореализуемые активы (А2)		12,832.00		19,650.00		- 0		- 0		15,691.36		122.28		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Краткосрочные пассивы (П2)		3,663,450.00		3,663,450.00		8,909,736.00		3,952,740.00		5,976,024.00

		Медленно реализуемые активы (А3)		843.00		2,153.00		- 0		- 0		3,763.75		446.47		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Долгосрочные пассивы (П3)		11,899.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

		Труднореализуемые активы (А4)		335,196.00		339,206.00		- 0		- 0		355,862.26		106.17		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		Постоянные пассивы (П4)		389,642.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		Текущая ликвидность (ТЛ)		(3,911,305.00)		(3,881,363.00)		- 0		- 0		(6,382,256.25)

		Перспективная ликвидность (ПЛ)		(11,056.00)		(15,803.00)		- 0		- 0		(2,082.00)

		О





показатели оборачиваемости

		3552359		31079930		0		0		31641721

		348596		348596		165347		514733		494941

		610733		7211462		0		0		2632966

		3663450		3663450		8909736		3952740		5976024

		69850		86878		0		0		117454

		21196208		21196208		0		0		22744908

		161260240		185599315		0		0		206991245

		194982251		21196208		0		0		22744908



2004

2005

01.04.2006

01.06.2006

01.09.2006



Коэффициенты  финансового рычаг

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0



Текущая ликвидность (ТЛ)

Перспективная ликвидность (ПЛ)

151046

-21126358

34279346

-21109330

0

0

0

0

27803722

-22627454



Комплексная оценка

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11

		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		1. Общий показатель платежеспособности		2.60		2.45		0.00		0.00		1.47		-1.12

		2. Коэффициент абсолютной ликвидности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34		-1.15

		3. Коэффициент «критической» оценки		2.86		2.06		0.00		0.00		1.63		-1.23

		4. Коэффициент текущей ликвидности (покрытия)		2.88		2.09		0.00		0.00		1.70		-1.18





				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)		0.04		0.12		0.0000		0.00		0.04		-0.00

		Коэффициент оборачиваемости оборотных средств		0.18		0.41		0.000		0.00		0.19		0.01

		Фондоотдача		0.08		0.25		0.00		0.00		0.08		-0.00

		Коэффициент отдачи собственного капитала		0.05		0.14		0.000		0.00		0.05		-0.00

		Коэффициент отдачи нематериальных активов		253.39		1329.27		0.00		0.00		172.91		-80.48

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		ОЗ		16.5		12.4		0.0		0.0		49.1		32.6

		ОДЗ		1.4		2.8		0.0		0.0		1.1		-0.3

		ОКЗ		0.6		2.2		0.0		0.0		0.3		-0.3

		ОЦ		17.9		15.2		0.0		0.0		50.2		32.3

		ФЦ		17.3		13.0		0.0		0.0		49.9		32.6





		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)

Коэффициент оборачиваемости оборотных средств

Фондоотдача

Коэффициент отдачи собственного капитала

0.0189063438

0.7391717156

2.3531980822

0.0160469529

0.019882378

0.1160345946

3.096099777

0.0228390378

0

0

0

0

0

0

0

0

0.0262654117

0.1843454294

3.7935562544

0.0298822089



		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0



ОЗ

ОДЗ

ОКЗ

ОЦ

ФЦ

5.2811381486

4.9337970358

8.9756365535

10.2149351844

1.2392986309

4.5645037385

0.6155174225

12.7746933413

5.180021161

-7.5946721803

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

4.0038144906

2.3866979571

12.8096763049

6.3905124477

-6.4191638572



		

		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		Отношение долговых обязательств к уставному капиталу		0.03		0.05		0.00		0.00		0.02		-0.02

		Отношение СОС к текущим активам		0.54		0.39		0.00		0.00		0.35		-0.19

		Отношение долгосрочных обязательств к основным средствам		0.05		0.08		0.00		0.00		0.03		-0.03

		Отношение заемного капитала к собственному		0.01		0.10		0.00		0.00		0.00		-0.01

		Отношение собственного капитала к активам		0.89		0.83		0.00		0.00		0.87		-0.03





		

		Показатели		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		1. Выручка от продаж		18244		54500		0		0		17912

		2. Прибыль от продаж		-6087		-6943		0		0		-14339

		3. Ликвидные активы		87909		111033		0		0		73017

		4. Собственный капитал		11899		390635		0		0		388173

		5. Краткосрочная задолженность		35242		63451		0		0		54316

		6. Собственные оборотные средства		54446		51429		0		0		32311

		7. Балансовые запасы		835		1882		0		0		3256

		8. Отношение прибыли от продаж к собственному капиталу (%)		-51.16		-1.78		0.00		0.00		-3.69

		9. Отношение ликвидных активов к краткосрочной задолженности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34

		10. Отношение собственных оборотных средств к запасам		65		27		0		0		10
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Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов

Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала для формирования запасов

Излишек (+), недостаток (-) общей величины собственного оборотного и заемного капитала для формирования запасов
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ф. № 1 (2003)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		135		104

		Основные средства		120		238,769		232,286

		Незавершенное строительство		130

		Доходные вложения в материальные ценности		135

		Долгосрочные финансовые вложения		140		81,159		117,474

		Отложенные налоговые активы		145		- 0		5,911

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		320,151		355,862

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		5,079		3,256

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		132		249

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		4,899		2,883

		товары отгруженные		215				41

		расходы будущих периодов		216		49		83

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		819		508

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230

		в том числе покупатели и заказчики

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		18,550		15,691

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		16,835		14,668

		Краткосрочные финансовые вложения		250		49,994		66,902

		Денежные средства		260		7,629		6,115

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		82,071		92,472

		БАЛАНС		300		402,222		448,335

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		466		567

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		466		567

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		6,667		12,505

		ИТОГО по разделу III		490		382,234		388,173

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510

		Отложенные налоговые обязательства		515		- 0		5,846

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		- 0		5,846

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610				845

		Кредиторская задолженность		620		19,988		53,471

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		4,977		40,349

		задолженность перед персоналом организации		622		367		565

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		78		11

		задолженность по налогам и сборам		624		282		580

		авансы полученные		625		14,285		11,967

		прочая задолженность		626

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		212

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		20,200		54,316

		БАЛАНС		700		402,434		448,335





ф. № 2 (2003)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		17,912		25,876

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-13808.617		-   22,471

		Валовая прибыль		029		4,104		3,405

		Коммерческие расходы		030		-   18,442		-   11,510

		Управленческие расходы		040				- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   14,339		-   8,105

		Проценты к получению		060		5,673		7,381

		Проценты к уплате		070		-   43		- 0

		Доходы от участия в других организациях		080		8,599		386

		Прочие операционные доходы		090		16,095		17,347

		Прочие операционные расходы		100		-   8,635		-   13,695

		Внереализационные доходы		120		259		823

		Внереализационные расходы		130		-   1,530		-   1,222

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		6,077		2,915

		Отложенные налоговые активы		141		5,911		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   5,846		- 0

		Текущий налог на прибыль		180		-   1		-   889

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		6,142		2,026

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2004)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		104		72

		Основные средства		120		232,286		225,834

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		117,474		99,135

		Отложенные налоговые активы		145		5,911		10,067

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		355,863		335,196

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		3,256		835

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		249		325

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,883		397

		товары отгруженные		215		41		- 0

		расходы будущих периодов		216		83		113

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		508		8

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики		231		- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		15,691		12,832

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		14,668		12,358

		Краткосрочные финансовые вложения		250		66,902		85,419

		Денежные средства		260		6,115		2,490

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		92,472		101,584

		БАЛАНС		300		448,335		436,780

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		567		874

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		567		874

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		12,505		13,667

		ИТОГО по разделу III		490		388,173		389,642

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		5,846		11,899

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		5,846		11,899

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		845		4,757

		Кредиторская задолженность		620		53,472		30,485

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		40,349		16,510

		задолженность перед персоналом организации		622		565		313

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		11		68

		задолженность по налогам и сборам		624		580		1,712

		прочая задолженность		626		11,967		11,882

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		54,317		35,242

		БАЛАНС		700		448,336		436,783





ф. № 2 (2004)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		18,244		17,912

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-3721		-   13,809

		Валовая прибыль		029		14,523		4,103

		Коммерческие расходы		030		-   20,610		-   18,442

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,087		-   14,339

		Проценты к получению		060		13,229		5,673

		Проценты к уплате		070		-   120		-   43

		Доходы от участия в других организациях		080		260		8,599

		Прочие операционные доходы		090		17,685		16,095

		Прочие операционные расходы		100		-   19,540		-   8,635

		Внереализационные доходы		120		8,299		259

		Внереализационные расходы		130		-   9,401		-   1,530

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		4,325		6,079

		Отложенные налоговые активы		141		4,157		6,079

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,053		-   5,846

		Текущий налог на прибыль		150		- 0		- 0

		Налог на дивиденды		180		-   10		-   1

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		2,419		6,311

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		861		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2005)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		72		41

		Основные средства		120		225,834		219,488

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		99,135		104,630

		Отложенные налоговые активы		145		10,067		14,921

		Прочие внеоборотные активы		150		88		126

		ИТОГО по разделу I		190		335,196		339,206

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		835		1,882

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		325		385

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		397		1,428

		товары отгруженные		215

		расходы будущих периодов		216		113		69

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		8		271

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики				- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		12,832		19,650

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		12,358		12,017

		Краткосрочные финансовые вложения		250		85,419		108,258

		Денежные средства		260		2,490		2,775

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		101,584		132,836

		БАЛАНС		300		436,780		472,042

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		874		995

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		874		995

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		13,667		14,539

		ИТОГО по разделу III		490		389,642		390,635

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		11,899		17,956

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		11,899		17,956

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		4,757		38,412

		Кредиторская задолженность		620		30,484		25,039

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		16,510		21,574

		задолженность перед персоналом организации		622		313		441

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		68		82

		задолженность по налогам и сборам		624		1,712		1,682

		прочая задолженность		625		11,882		1,260

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		35,241		63,451

		БАЛАНС		700		436,782		472,042





ф. № 2 (2005)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		54,500		18,244

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-39798		-   3,721

		Валовая прибыль		029		14,702		14,523

		Коммерческие расходы		030		-   21,645		-   20,610

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,943		-   6,087

		Проценты к получению		060		16,065		13,229

		Проценты к уплате		070		-   1,076		-   120

		Доходы от участия в других организациях		080		- 0		260

		Прочие операционные доходы		090		11,265		17,685

		Прочие операционные расходы		100		-   16,015		-   19,540

		Внереализационные доходы		120		2,070		8,299

		Внереализационные расходы		130		-   2,393		-   9,401

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		2,973		4,325

		Отложенные налоговые активы		141		4,854		4,157

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,057		-   6,053

		Текущий налог на прибыль		150

		Налоговые санкции		180		- 0		-   10

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		1,770		2,419

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		489		861

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





Сравнительный аналитический бал

		

		Наименование статей		Абсолютные величины, тыс. руб.								Наименование статей		Относительные величины, %

				2003		2004		2005		Изменения (+,-)				2003		2004		2005		Изменения (+,-)

										6=5-3										10=9-7

		1		3		4		5		6				7		8		9		10

		I. Внеоборотные активы		355862		335196		339206		-16656		I. Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86		-7.51

		1.1. Нематериальные активы		104		72		41		-63		1.1. Нематериальные активы		0.02		0.02		0.01		-0.01

		1.2. Основные средства		232286		225834		219488		-12798		1.2. Основные средства		51.81		51.70		46.50		-5.31

		1.3. Прочие внеоборотные активы		123473		109290		119677		-3796		1.3. Прочие внеоборотные активы		34.70		32.60		35.28		0.58

		Итого по разделу 1		355862		335196		339206		-16656		Итого по разделу 1		79.37		76.74		71.86		-7.51		95.319462995

		II. Оборотные активы										II. Оборотные активы

		2.1. Запасы		3764		843		2153		-1611		2.1. Запасы		0.84		0.19		0.46		-0.38

		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0

		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		15691		12832		19650		3959		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		3.50		2.94		4.16		0.66

		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		66902		85419		108258		41356		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		14.92		19.56		22.93		8.01

		2.5. Денежные средства		6115		2490		2775		-3340		2.5. Денежные средства		1.36		0.57		0.59		-0.78

		Итого по разделу 2		92472		101584		132836		40364		Итого по разделу 2		20.63		23.26		28.14		7.51		143.6491961102

		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-34524		-16818		-3507		31017		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-7.70		-3.85		-0.74		6.96

		Стоимость имущества		448335		436780		472042		23707		Стоимость имущества		100		100		100		0.00

		III. Капитал и резервы										III. Капитал и резервы								0.00

		3.1. Уставный капитал		375100		375100		375100		0		3.1. Уставный капитал		83.67		85.88		79.46		-4.20

		3.2. Добавочный и резервный капитал		568		875		996		428		3.2. Добавочный и резервный капитал		0.13		0.20		0.21		0.08

		3.3. Нераспределенная прибыль		12505		13667		14539		2034		3.3. Нераспределенная прибыль		2.79		3.13		3.08		0.29

		Итого по разделу III		388173		389642		390635		2462		Итого по разделу III		86.58		89.21		82.75		-3.83

		IV. Долгосрочные обязательства		5846		11899		17956		12110		IV. Долгосрочные обязательства		1.30		2.72		3.80		2.50

		V. Краткосрочные обязательства										V. Краткосрочные обязательства								0.00

		5.1. Заемные средства		845		4757		38412		37567		5.1. Заемные средства		0.19		1.09		8.14		7.95

		5.2. Кредиторская задолженность		53471		30485		25039		-28432		5.2. Кредиторская задолженность		11.93		6.98		5.30		-6.62

		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0

		Итого по разделу V		54316		35242		63451		9135		Итого по разделу V		12.12		8.07		13.44		1.33

		Всего заемных средств		60162		47141		81407		21245		Всего заемных средств								0.00

		Итог баланса		448335		436783		472042		23707		Итог баланса		100		100		100		0.00

		Рабочий капитал		38156		66342		69385		31229		Рабочий капитал								0.00

		Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429		19118		Величина собственных средств в обороте								0.00

				2003		2004		2005						2003		2004		2005

		Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86				Устойчивый капитал		60162		47141		81407

		Оборотные активы		20.63		23.26		28.14				Рабочий капитал		38156		66342		69385

		Капитал и резервы		86.58		89.21		82.75				Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429

		Долгосрочные обязательства		1.3		2.72		3.8				Величина финансово-эксплуатационных потребностей		32311		54446		51429

		Краткосрочные обязательства		12.12		8.07		13.44





Сравнительный аналитический бал
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		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0



2003

2004

2005



показатели финустойчивости (1)

		

		Наименование показателя		Рекомендуемая методика расчета		2003		2004		2005

		Стоимость чистых активов эмитента, тыс. руб.		В соответствии  с  порядком, установленным        Министерством финансов Российской  Федерации  и		388,172		389,641		390,635

				Федеральной комиссией  для акционерных обществ

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		(Долгосрочные обязательства на конец отчетного периода   + краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода)/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100		15.5		12.1		20.8

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		Краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100		14		9		16.2

		Оборачиваемость чистых активов, раз		Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей / стоимость чистых активов		0.05		0.05		0.14

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		Себестоимость проданных товаров продукции, работ, услуг без учета коммерческих и управленческих расходов / кредиторская задолженность на конец отчетного периода		0.3		0.3		1.6

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		Выручка от продажи товаров, за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей /(дебиторская задолженность на конец отчетного периода - задолженность участников (учредителей) по  вкладам в уставный капитал на конец		1		1.4		2.7

				2003		2004		2005

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		15.5		12.1		20.8

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		14		9		16.2

		Оборачиваемость чистых активов, раз		0.05		0.05		0.14

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		0.3		0.3		1.6

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		1.00		1.4		2.7





показатели финустойчивости (1)

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0
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показатели финустойчивости (2)

				2003		2004		2005		Отклонение (+,-)

		Коэффициент капитализации (плечо финансового рычага)		0.15		0.12		0.21		0.05

		Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования		0.35		0.54		0.39		0.04

		Коэффициент финансовой независимости (автономии)		0.87		0.89		0.83		-0.04

		Коэффициент финансирования		6.45		8.27		4.80		-1.65

		Коэффициент финансовой устойчивости		0.88		0.92		0.87		-0.01





показатели финустойчивости (2)

		1		1		1		1		1
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Группы ликвидности

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0



2003

2004

2005



Оценка ликвидности баланса

		Показатели		2003		2004		2005		Отклонение (+,-)

		1. Собственный капитал		388173		389642		390635		2462

		2. Внеоборотные активы		355862		335196		339206		-16656

		3. Собственный оборотный капитал (1-2)		32311		54446		51429		19118

		4. Долгосрочные кредита и заемные средства		845		- 0		- 0		-845

		5. Наличие собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала (3+4)		33156		54446		51429		18273

		6. Краткосрочные кредиты и заемные средства		845		4757		38412		37567

		7. Задолженность поставщикам		40349		16510		21574		-18775

		8. Общая величина собственного оборотного и заемного капитала		74350		75713		111415		37065

		9. Общая величина запасов (включая НДС по приобретенным ценностям)		3764		843		2153		-1611

		10. Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов (3-9)		28547		53603		49276		20729

		11. Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала для формирования запасов (5-9)		29392		53603		49276		19884

		12. Излишек (+), недостаток (-) общей величины собственного оборотного и заемного капитала для формирования запасов (8-9)		70586		74870		109262		38676

		13. Трехкомпонентный показатель типа финансовой устойчивости		(1,1,1)		(1,1,1)		(1,1,1)

				2004		2005		2006

		Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов		28547		53603		49276

		Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала для формирования запасов		29392		53603		49276

		Излишек (+), недостаток (-) общей величины собственного оборотного и заемного капитала для формирования запасов		70586		74870		109262





Оценка ликвидности баланса

		1		1		1		1		1



#ССЫЛКА!

#ССЫЛКА!

#ССЫЛКА!

#ССЫЛКА!

#ССЫЛКА!

1

1

1

1

1



Коэффициенты  ликвидности

		2003		2003		2003

		2004		2004		2004

		2005		2005		2005



Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов

Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала для формирования запасов

Излишек (+), недостаток (-) общей величины собственного оборотного и заемного капитала для формирования запасов



показатели оборачиваемости

		

				2004		2005		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11





показатели оборачиваемости

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее ликвидные активы (А1)

Быстрореализуемые активы (А2)

Медленно реализуемые активы (А3)

Труднореализуемые активы (А4)

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0



Коэффициенты  финансового рычаг

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее срочные обязательства (П1)

Краткосрочные пассивы (П2)

Долгосрочные пассивы (П3)

Постоянные пассивы (П4)

30485

4757

11899

389642
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38412

17956

17956

0

0

0

0

0

0

0

0

53470.933

845.228

5845.743

5845.743



Комплексная оценка

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87,909.00		111,033.00		- 0		- 0		73,017.40		83.06		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Наиболее срочные обязательства (П1)		348,596.00		348,596.00		165,347.00		514,733.00		494,941.00

		Быстрореализуемые активы (А2)		12,832.00		19,650.00		- 0		- 0		15,691.36		122.28		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Краткосрочные пассивы (П2)		3,663,450.00		3,663,450.00		8,909,736.00		3,952,740.00		5,976,024.00

		Медленно реализуемые активы (А3)		843.00		2,153.00		- 0		- 0		3,763.75		446.47		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Долгосрочные пассивы (П3)		11,899.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

		Труднореализуемые активы (А4)		335,196.00		339,206.00		- 0		- 0		355,862.26		106.17		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		Постоянные пассивы (П4)		389,642.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		Текущая ликвидность (ТЛ)		(3,911,305.00)		(3,881,363.00)		- 0		- 0		(6,382,256.25)

		Перспективная ликвидность (ПЛ)		(11,056.00)		(15,803.00)		- 0		- 0		(2,082.00)

		О





Комплексная оценка
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Текущая ликвидность (ТЛ)

Перспективная ликвидность (ПЛ)

-3911305

-11056
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-15803

0

0

0

0

-6382256.247
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				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11

		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		1. Общий показатель платежеспособности		2.60		2.45		0.00		0.00		1.47		-1.12

		2. Коэффициент абсолютной ликвидности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34		-1.15

		3. Коэффициент «критической» оценки		2.86		2.06		0.00		0.00		1.63		-1.23

		4. Коэффициент текущей ликвидности (покрытия)		2.88		2.09		0.00		0.00		1.70		-1.18





				2003		2004		6/27/05		Отклонение (+,-)

		Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)		0.04		0.12		0.04		-0.00

		Коэффициент оборачиваемости оборотных средств		0.18		0.41		0.19		0.01

		Фондоотдача		0.08		0.25		0.08		-0.00

		Коэффициент отдачи собственного капитала		0.05		0.14		0.05		-0.00

		Коэффициент отдачи нематериальных активов		253.39		1329.27		172.91		-80.48

				2004		2005		9/1/06		Отклонение (+,-)

		ОЗ		16.5		12.4		49.1		32.6

		ОДЗ		1.4		2.8		1.1		-0.3

		ОКЗ		0.6		2.2		0.3		-0.3

		ОЦ		17.9		15.2		50.2		32.3

		ФЦ		17.3		13.0		49.9		32.6





		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0
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		Наименование показателя		2003		2004		6/27/05		Отклонение (+,-)

		Отношение долговых обязательств к уставному капиталу		0.03		0.05		0.02		-0.02

		Отношение СОС к текущим активам		0.54		0.39		0.35		-0.19

		Отношение долгосрочных обязательств к основным средствам		0.05		0.08		0.03		-0.03

		Отношение заемного капитала к собственному		0.01		0.10		0.00		-0.01

		Отношение собственного капитала к активам		0.89		0.83		0.87		-0.03





		

		Показатели		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		1. Выручка от продаж		18244		54500		0		0		17912

		2. Прибыль от продаж		-6087		-6943		0		0		-14339

		3. Ликвидные активы		87909		111033		0		0		73017

		4. Собственный капитал		11899		390635		0		0		388173

		5. Краткосрочная задолженность		35242		63451		0		0		54316

		6. Собственные оборотные средства		54446		51429		0		0		32311

		7. Балансовые запасы		835		1882		0		0		3256

		8. Отношение прибыли от продаж к собственному капиталу (%)		-51.16		-1.78		0.00		0.00		-3.69

		9. Отношение ликвидных активов к краткосрочной задолженности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34

		10. Отношение собственных оборотных средств к запасам		65		27		0		0		10
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ф. № 1 (2003)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		135		104

		Основные средства		120		238,769		232,286

		Незавершенное строительство		130

		Доходные вложения в материальные ценности		135

		Долгосрочные финансовые вложения		140		81,159		117,474

		Отложенные налоговые активы		145		- 0		5,911

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		320,151		355,862

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		5,079		3,256

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		132		249

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		4,899		2,883

		товары отгруженные		215				41

		расходы будущих периодов		216		49		83

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		819		508

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230

		в том числе покупатели и заказчики

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		18,550		15,691

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		16,835		14,668

		Краткосрочные финансовые вложения		250		49,994		66,902

		Денежные средства		260		7,629		6,115

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		82,071		92,472

		БАЛАНС		300		402,222		448,335

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		466		567

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		466		567

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		6,667		12,505

		ИТОГО по разделу III		490		382,234		388,173

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510

		Отложенные налоговые обязательства		515		- 0		5,846

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		- 0		5,846

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610				845

		Кредиторская задолженность		620		19,988		53,471

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		4,977		40,349

		задолженность перед персоналом организации		622		367		565

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		78		11

		задолженность по налогам и сборам		624		282		580

		авансы полученные		625		14,285		11,967

		прочая задолженность		626

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		212

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		20,200		54,316

		БАЛАНС		700		402,434		448,335





ф. № 2 (2003)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		17,912		25,876

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-13808.617		-   22,471

		Валовая прибыль		029		4,104		3,405

		Коммерческие расходы		030		-   18,442		-   11,510

		Управленческие расходы		040				- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   14,339		-   8,105

		Проценты к получению		060		5,673		7,381

		Проценты к уплате		070		-   43		- 0

		Доходы от участия в других организациях		080		8,599		386

		Прочие операционные доходы		090		16,095		17,347

		Прочие операционные расходы		100		-   8,635		-   13,695

		Внереализационные доходы		120		259		823

		Внереализационные расходы		130		-   1,530		-   1,222

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		6,077		2,915

		Отложенные налоговые активы		141		5,911		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   5,846		- 0

		Текущий налог на прибыль		180		-   1		-   889

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		6,142		2,026

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2004)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		104		72

		Основные средства		120		232,286		225,834

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		117,474		99,135

		Отложенные налоговые активы		145		5,911		10,067

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		355,863		335,196

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		3,256		835

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		249		325

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,883		397

		товары отгруженные		215		41		- 0

		расходы будущих периодов		216		83		113

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		508		8

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики		231		- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		15,691		12,832

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		14,668		12,358

		Краткосрочные финансовые вложения		250		66,902		85,419

		Денежные средства		260		6,115		2,490

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		92,472		101,584

		БАЛАНС		300		448,335		436,780

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		567		874

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		567		874

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		12,505		13,667

		ИТОГО по разделу III		490		388,173		389,642

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		5,846		11,899

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		5,846		11,899

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		845		4,757

		Кредиторская задолженность		620		53,472		30,485

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		40,349		16,510

		задолженность перед персоналом организации		622		565		313

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		11		68

		задолженность по налогам и сборам		624		580		1,712

		прочая задолженность		626		11,967		11,882

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		54,317		35,242

		БАЛАНС		700		448,336		436,783





ф. № 2 (2004)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		18,244		17,912

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-3721		-   13,809

		Валовая прибыль		029		14,523		4,103

		Коммерческие расходы		030		-   20,610		-   18,442

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,087		-   14,339

		Проценты к получению		060		13,229		5,673

		Проценты к уплате		070		-   120		-   43

		Доходы от участия в других организациях		080		260		8,599

		Прочие операционные доходы		090		17,685		16,095

		Прочие операционные расходы		100		-   19,540		-   8,635

		Внереализационные доходы		120		8,299		259

		Внереализационные расходы		130		-   9,401		-   1,530

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		4,325		6,079

		Отложенные налоговые активы		141		4,157		6,079

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,053		-   5,846

		Текущий налог на прибыль		150		- 0		- 0

		Налог на дивиденды		180		-   10		-   1

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		2,419		6,311

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		861		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2005)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		72		41

		Основные средства		120		225,834		219,488

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		99,135		104,630

		Отложенные налоговые активы		145		10,067		14,921

		Прочие внеоборотные активы		150		88		126

		ИТОГО по разделу I		190		335,196		339,206

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		835		1,882

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		325		385

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		397		1,428

		товары отгруженные		215

		расходы будущих периодов		216		113		69

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		8		271

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики				- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		12,832		19,650

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		12,358		12,017

		Краткосрочные финансовые вложения		250		85,419		108,258

		Денежные средства		260		2,490		2,775

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		101,584		132,836

		БАЛАНС		300		436,780		472,042

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		874		995

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		874		995

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		13,667		14,539

		ИТОГО по разделу III		490		389,642		390,635

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		11,899		17,956

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		11,899		17,956

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		4,757		38,412

		Кредиторская задолженность		620		30,484		25,039

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		16,510		21,574

		задолженность перед персоналом организации		622		313		441

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		68		82

		задолженность по налогам и сборам		624		1,712		1,682

		прочая задолженность		625		11,882		1,260

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		35,241		63,451

		БАЛАНС		700		436,782		472,042





ф. № 2 (2005)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		54,500		18,244

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-39798		-   3,721

		Валовая прибыль		029		14,702		14,523

		Коммерческие расходы		030		-   21,645		-   20,610

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,943		-   6,087

		Проценты к получению		060		16,065		13,229

		Проценты к уплате		070		-   1,076		-   120

		Доходы от участия в других организациях		080		- 0		260

		Прочие операционные доходы		090		11,265		17,685

		Прочие операционные расходы		100		-   16,015		-   19,540

		Внереализационные доходы		120		2,070		8,299

		Внереализационные расходы		130		-   2,393		-   9,401

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		2,973		4,325

		Отложенные налоговые активы		141		4,854		4,157

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,057		-   6,053

		Текущий налог на прибыль		150

		Налоговые санкции		180		- 0		-   10

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		1,770		2,419

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		489		861

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





Сравнительный аналитический бал

		

		Наименование статей		Абсолютные величины, тыс. руб.								Наименование статей		Относительные величины, %

				2003		2004		2005		Изменения (+,-)				2003		2004		2005		Изменения (+,-)

										6=5-3										10=9-7

		1		3		4		5		6				7		8		9		10

		I. Внеоборотные активы		355862		335196		339206		-16656		I. Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86		-7.51

		1.1. Нематериальные активы		104		72		41		-63		1.1. Нематериальные активы		0.02		0.02		0.01		-0.01

		1.2. Основные средства		232286		225834		219488		-12798		1.2. Основные средства		51.81		51.70		46.50		-5.31

		1.3. Прочие внеоборотные активы		123473		109290		119677		-3796		1.3. Прочие внеоборотные активы		34.70		32.60		35.28		0.58

		Итого по разделу 1		355862		335196		339206		-16656		Итого по разделу 1		79.37		76.74		71.86		-7.51		95.319462995

		II. Оборотные активы										II. Оборотные активы

		2.1. Запасы		3764		843		2153		-1611		2.1. Запасы		0.84		0.19		0.46		-0.38

		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0

		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		15691		12832		19650		3959		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		3.50		2.94		4.16		0.66

		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		66902		85419		108258		41356		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		14.92		19.56		22.93		8.01

		2.5. Денежные средства		6115		2490		2775		-3340		2.5. Денежные средства		1.36		0.57		0.59		-0.78

		Итого по разделу 2		92472		101584		132836		40364		Итого по разделу 2		20.63		23.26		28.14		7.51		143.6491961102

		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-34524		-16818		-3507		31017		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-7.70		-3.85		-0.74		6.96

		Стоимость имущества		448335		436780		472042		23707		Стоимость имущества		100		100		100		0.00

		III. Капитал и резервы										III. Капитал и резервы								0.00

		3.1. Уставный капитал		375100		375100		375100		0		3.1. Уставный капитал		83.67		85.88		79.46		-4.20

		3.2. Добавочный и резервный капитал		568		875		996		428		3.2. Добавочный и резервный капитал		0.13		0.20		0.21		0.08

		3.3. Нераспределенная прибыль		12505		13667		14539		2034		3.3. Нераспределенная прибыль		2.79		3.13		3.08		0.29

		Итого по разделу III		388173		389642		390635		2462		Итого по разделу III		86.58		89.21		82.75		-3.83

		IV. Долгосрочные обязательства		5846		11899		17956		12110		IV. Долгосрочные обязательства		1.30		2.72		3.80		2.50

		V. Краткосрочные обязательства										V. Краткосрочные обязательства								0.00

		5.1. Заемные средства		845		4757		38412		37567		5.1. Заемные средства		0.19		1.09		8.14		7.95

		5.2. Кредиторская задолженность		53471		30485		25039		-28432		5.2. Кредиторская задолженность		11.93		6.98		5.30		-6.62

		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0

		Итого по разделу V		54316		35242		63451		9135		Итого по разделу V		12.12		8.07		13.44		1.33

		Всего заемных средств		60162		47141		81407		21245		Всего заемных средств								0.00

		Итог баланса		448335		436783		472042		23707		Итог баланса		100		100		100		0.00

		Рабочий капитал		38156		66342		69385		31229		Рабочий капитал								0.00

		Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429		19118		Величина собственных средств в обороте								0.00

				2003		2004		2005						2003		2004		2005

		Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86				Устойчивый капитал		60162		47141		81407

		Оборотные активы		20.63		23.26		28.14				Рабочий капитал		38156		66342		69385

		Капитал и резервы		86.58		89.21		82.75				Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429

		Долгосрочные обязательства		1.3		2.72		3.8				Величина финансово-эксплуатационных потребностей		32311		54446		51429

		Краткосрочные обязательства		12.12		8.07		13.44





Сравнительный аналитический бал
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Оценка структуры баланса
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показатели финустойчивости

		

		Наименование показателя		Рекомендуемая методика расчета		2003		2004		2005

		Стоимость чистых активов эмитента, тыс. руб.		В соответствии  с  порядком, установленным        Министерством финансов Российской  Федерации  и		388,172		389,641		390,635

				Федеральной комиссией  для акционерных обществ

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		(Долгосрочные обязательства на конец отчетного периода   + краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода)/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100		15.5		12.1		20.8

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		Краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100		14		9		16.2

		Оборачиваемость чистых активов, раз		Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей / стоимость чистых активов		0.05		0.05		0.14

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		Себестоимость проданных товаров продукции, работ, услуг без учета коммерческих и управленческих расходов / кредиторская задолженность на конец отчетного периода		0.3		0.3		1.6

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		Выручка от продажи товаров, за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей /(дебиторская задолженность на конец отчетного периода - задолженность участников (учредителей) по  вкладам в уставный капитал на конец		1		1.4		2.7

				2003		2004		2005

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		15.5		12.1		20.8

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		14		9		16.2

		Оборачиваемость чистых активов, раз		0.05		0.05		0.14

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		0.3		0.3		1.6

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		1.00		1.4		2.7





показатели финустойчивости
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Группы ликвидности

				2004		2005		2006		Отклонение (+,-)

		Коэффициент капитализации (плечо финансового рычага)		0.15		0.12		0.21		0.05

		Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования		0.35		0.54		0.39		0.04

		Коэффициент финансовой независимости (автономии)		0.87		0.89		0.83		-0.04

		Коэффициент финансирования		6.45		8.27		4.80		-1.65

		Коэффициент финансовой устойчивости		0.88		0.92		0.87		-0.01





Группы ликвидности
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Оценка ликвидности баланса

		



2004

2005

2006



Коэффициенты  ликвидности

		

				2004		2005		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11





Коэффициенты  ликвидности
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показатели оборачиваемости
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Коэффициенты  финансового рычаг

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87,909.00		111,033.00		- 0		- 0		73,017.40		83.06		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Наиболее срочные обязательства (П1)		348,596.00		348,596.00		165,347.00		514,733.00		494,941.00

		Быстрореализуемые активы (А2)		12,832.00		19,650.00		- 0		- 0		15,691.36		122.28		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Краткосрочные пассивы (П2)		3,663,450.00		3,663,450.00		8,909,736.00		3,952,740.00		5,976,024.00

		Медленно реализуемые активы (А3)		843.00		2,153.00		- 0		- 0		3,763.75		446.47		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Долгосрочные пассивы (П3)		11,899.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

		Труднореализуемые активы (А4)		335,196.00		339,206.00		- 0		- 0		355,862.26		106.17		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		Постоянные пассивы (П4)		389,642.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		Текущая ликвидность (ТЛ)		(3,911,305.00)		(3,881,363.00)		- 0		- 0		(6,382,256.25)

		Перспективная ликвидность (ПЛ)		(11,056.00)		(15,803.00)		- 0		- 0		(2,082.00)

		О





Коэффициенты  финансового рычаг
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Комплексная оценка
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				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11

		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		1. Общий показатель платежеспособности		2.60		2.45		0.00		0.00		1.47		-1.12

		2. Коэффициент абсолютной ликвидности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34		-1.15

		3. Коэффициент «критической» оценки		2.86		2.06		0.00		0.00		1.63		-1.23

		4. Коэффициент текущей ликвидности (покрытия)		2.88		2.09		0.00		0.00		1.70		-1.18





				2003		2004		6/27/05		Отклонение (+,-)

		Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)		0.04		0.12		0.04		-0.00

		Коэффициент оборачиваемости оборотных средств		0.18		0.41		0.19		0.01

		Фондоотдача		0.08		0.25		0.08		-0.00

		Коэффициент отдачи собственного капитала		0.05		0.14		0.05		-0.00

		Коэффициент отдачи нематериальных активов		253.39		1329.27		172.91		-80.48

				2004		2005		9/1/06		Отклонение (+,-)

		ОЗ		16.5		12.4		49.1		32.6

		ОДЗ		1.4		2.8		1.1		-0.3

		ОКЗ		0.6		2.2		0.3		-0.3

		ОЦ		17.9		15.2		50.2		32.3

		ФЦ		17.3		13.0		49.9		32.6
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		Наименование показателя		2003		2004		6/27/05		Отклонение (+,-)

		Отношение долговых обязательств к уставному капиталу		0.03		0.05		0.02		-0.02

		Отношение СОС к текущим активам		0.54		0.39		0.35		-0.19

		Отношение долгосрочных обязательств к основным средствам		0.05		0.08		0.03		-0.03

		Отношение заемного капитала к собственному		0.01		0.10		0.00		-0.01

		Отношение собственного капитала к активам		0.89		0.83		0.87		-0.03





		

		Показатели		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		1. Выручка от продаж		18244		54500		0		0		17912

		2. Прибыль от продаж		-6087		-6943		0		0		-14339

		3. Ликвидные активы		87909		111033		0		0		73017

		4. Собственный капитал		11899		390635		0		0		388173

		5. Краткосрочная задолженность		35242		63451		0		0		54316

		6. Собственные оборотные средства		54446		51429		0		0		32311

		7. Балансовые запасы		835		1882		0		0		3256

		8. Отношение прибыли от продаж к собственному капиталу (%)		-51.16		-1.78		0.00		0.00		-3.69

		9. Отношение ликвидных активов к краткосрочной задолженности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34

		10. Отношение собственных оборотных средств к запасам		65		27		0		0		10
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ф. № 1 (2003)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		135		104

		Основные средства		120		238,769		232,286

		Незавершенное строительство		130

		Доходные вложения в материальные ценности		135

		Долгосрочные финансовые вложения		140		81,159		117,474

		Отложенные налоговые активы		145		- 0		5,911

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		320,151		355,862

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		5,079		3,256

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		132		249

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		4,899		2,883

		товары отгруженные		215				41

		расходы будущих периодов		216		49		83

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		819		508

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230

		в том числе покупатели и заказчики

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		18,550		15,691

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		16,835		14,668

		Краткосрочные финансовые вложения		250		49,994		66,902

		Денежные средства		260		7,629		6,115

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		82,071		92,472

		БАЛАНС		300		402,222		448,335

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		466		567

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		466		567

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		6,667		12,505

		ИТОГО по разделу III		490		382,234		388,173

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510

		Отложенные налоговые обязательства		515		- 0		5,846

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		- 0		5,846

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610				845

		Кредиторская задолженность		620		19,988		53,471

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		4,977		40,349

		задолженность перед персоналом организации		622		367		565

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		78		11

		задолженность по налогам и сборам		624		282		580

		авансы полученные		625		14,285		11,967

		прочая задолженность		626

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		212

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		20,200		54,316

		БАЛАНС		700		402,434		448,335





ф. № 2 (2003)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		17,912		25,876

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-13808.617		-   22,471

		Валовая прибыль		029		4,104		3,405

		Коммерческие расходы		030		-   18,442		-   11,510

		Управленческие расходы		040				- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   14,339		-   8,105

		Проценты к получению		060		5,673		7,381

		Проценты к уплате		070		-   43		- 0

		Доходы от участия в других организациях		080		8,599		386

		Прочие операционные доходы		090		16,095		17,347

		Прочие операционные расходы		100		-   8,635		-   13,695

		Внереализационные доходы		120		259		823

		Внереализационные расходы		130		-   1,530		-   1,222

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		6,077		2,915

		Отложенные налоговые активы		141		5,911		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   5,846		- 0

		Текущий налог на прибыль		180		-   1		-   889

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		6,142		2,026

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2004)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		104		72

		Основные средства		120		232,286		225,834

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		117,474		99,135

		Отложенные налоговые активы		145		5,911		10,067

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		355,863		335,196

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		3,256		835

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		249		325

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,883		397

		товары отгруженные		215		41		- 0

		расходы будущих периодов		216		83		113

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		508		8

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики		231		- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		15,691		12,832

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		14,668		12,358

		Краткосрочные финансовые вложения		250		66,902		85,419

		Денежные средства		260		6,115		2,490

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		92,472		101,584

		БАЛАНС		300		448,335		436,780

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		567		874

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		567		874

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		12,505		13,667

		ИТОГО по разделу III		490		388,173		389,642

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		5,846		11,899

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		5,846		11,899

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		845		4,757

		Кредиторская задолженность		620		53,472		30,485

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		40,349		16,510

		задолженность перед персоналом организации		622		565		313

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		11		68

		задолженность по налогам и сборам		624		580		1,712

		прочая задолженность		626		11,967		11,882

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		54,317		35,242

		БАЛАНС		700		448,336		436,783





ф. № 2 (2004)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		18,244		17,912

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-3721		-   13,809

		Валовая прибыль		029		14,523		4,103

		Коммерческие расходы		030		-   20,610		-   18,442

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,087		-   14,339

		Проценты к получению		060		13,229		5,673

		Проценты к уплате		070		-   120		-   43

		Доходы от участия в других организациях		080		260		8,599

		Прочие операционные доходы		090		17,685		16,095

		Прочие операционные расходы		100		-   19,540		-   8,635

		Внереализационные доходы		120		8,299		259

		Внереализационные расходы		130		-   9,401		-   1,530

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		4,325		6,079

		Отложенные налоговые активы		141		4,157		6,079

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,053		-   5,846

		Текущий налог на прибыль		150		- 0		- 0

		Налог на дивиденды		180		-   10		-   1

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		2,419		6,311

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		861		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2005)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		72		41

		Основные средства		120		225,834		219,488

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		99,135		104,630

		Отложенные налоговые активы		145		10,067		14,921

		Прочие внеоборотные активы		150		88		126

		ИТОГО по разделу I		190		335,196		339,206

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		835		1,882

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		325		385

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		397		1,428

		товары отгруженные		215

		расходы будущих периодов		216		113		69

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		8		271

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики				- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		12,832		19,650

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		12,358		12,017

		Краткосрочные финансовые вложения		250		85,419		108,258

		Денежные средства		260		2,490		2,775

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		101,584		132,836

		БАЛАНС		300		436,780		472,042

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		874		995

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		874		995

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		13,667		14,539

		ИТОГО по разделу III		490		389,642		390,635

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		11,899		17,956

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		11,899		17,956

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		4,757		38,412

		Кредиторская задолженность		620		30,484		25,039

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		16,510		21,574

		задолженность перед персоналом организации		622		313		441

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		68		82

		задолженность по налогам и сборам		624		1,712		1,682

		прочая задолженность		625		11,882		1,260

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		35,241		63,451

		БАЛАНС		700		436,782		472,042





ф. № 2 (2005)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		54,500		18,244

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-39798		-   3,721

		Валовая прибыль		029		14,702		14,523

		Коммерческие расходы		030		-   21,645		-   20,610

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,943		-   6,087

		Проценты к получению		060		16,065		13,229

		Проценты к уплате		070		-   1,076		-   120

		Доходы от участия в других организациях		080		- 0		260

		Прочие операционные доходы		090		11,265		17,685

		Прочие операционные расходы		100		-   16,015		-   19,540

		Внереализационные доходы		120		2,070		8,299

		Внереализационные расходы		130		-   2,393		-   9,401

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		2,973		4,325

		Отложенные налоговые активы		141		4,854		4,157

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,057		-   6,053

		Текущий налог на прибыль		150

		Налоговые санкции		180		- 0		-   10

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		1,770		2,419

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		489		861

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





Сравнительный аналитический бал

		

		Наименование статей		Абсолютные величины, тыс. руб.								Наименование статей		Относительные величины, %

				2003		2004		2005		Изменения (+,-)				2003		2004		2005		Изменения (+,-)

										6=5-3										10=9-7

		1		3		4		5		6				7		8		9		10

		I. Внеоборотные активы		355862		335196		339206		-16656		I. Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86		-7.51

		1.1. Нематериальные активы		104		72		41		-63		1.1. Нематериальные активы		0.02		0.02		0.01		-0.01

		1.2. Основные средства		232286		225834		219488		-12798		1.2. Основные средства		51.81		51.70		46.50		-5.31

		1.3. Прочие внеоборотные активы		123473		109290		119677		-3796		1.3. Прочие внеоборотные активы		34.70		32.60		35.28		0.58

		Итого по разделу 1		355862		335196		339206		-16656		Итого по разделу 1		79.37		76.74		71.86		-7.51		95.319462995

		II. Оборотные активы										II. Оборотные активы

		2.1. Запасы		3764		843		2153		-1611		2.1. Запасы		0.84		0.19		0.46		-0.38

		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0

		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		15691		12832		19650		3959		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		3.50		2.94		4.16		0.66

		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		66902		85419		108258		41356		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		14.92		19.56		22.93		8.01

		2.5. Денежные средства		6115		2490		2775		-3340		2.5. Денежные средства		1.36		0.57		0.59		-0.78

		Итого по разделу 2		92472		101584		132836		40364		Итого по разделу 2		20.63		23.26		28.14		7.51		143.6491961102

		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-34524		-16818		-3507		31017		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-7.70		-3.85		-0.74		6.96

		Стоимость имущества		448335		436780		472042		23707		Стоимость имущества		100		100		100		0.00

		III. Капитал и резервы										III. Капитал и резервы								0.00

		3.1. Уставный капитал		375100		375100		375100		0		3.1. Уставный капитал		83.67		85.88		79.46		-4.20

		3.2. Добавочный и резервный капитал		568		875		996		428		3.2. Добавочный и резервный капитал		0.13		0.20		0.21		0.08

		3.3. Нераспределенная прибыль		12505		13667		14539		2034		3.3. Нераспределенная прибыль		2.79		3.13		3.08		0.29

		Итого по разделу III		388173		389642		390635		2462		Итого по разделу III		86.58		89.21		82.75		-3.83

		IV. Долгосрочные обязательства		5846		11899		17956		12110		IV. Долгосрочные обязательства		1.30		2.72		3.80		2.50

		V. Краткосрочные обязательства										V. Краткосрочные обязательства								0.00

		5.1. Заемные средства		845		4757		38412		37567		5.1. Заемные средства		0.19		1.09		8.14		7.95

		5.2. Кредиторская задолженность		53471		30485		25039		-28432		5.2. Кредиторская задолженность		11.93		6.98		5.30		-6.62

		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0

		Итого по разделу V		54316		35242		63451		9135		Итого по разделу V		12.12		8.07		13.44		1.33

		Всего заемных средств		60162		47141		81407		21245		Всего заемных средств								0.00

		Итог баланса		448335		436783		472042		23707		Итог баланса		100		100		100		0.00

		Рабочий капитал		38156		66342		69385		31229		Рабочий капитал								0.00

		Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429		19118		Величина собственных средств в обороте								0.00

				2003		2004		2005						2003		2004		2005

		Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86				Устойчивый капитал		60162		47141		81407

		Оборотные активы		20.63		23.26		28.14				Рабочий капитал		38156		66342		69385

		Капитал и резервы		86.58		89.21		82.75				Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429

		Долгосрочные обязательства		1.3		2.72		3.8				Величина финансово-эксплуатационных потребностей		32311		54446		51429

		Краткосрочные обязательства		12.12		8.07		13.44





Сравнительный аналитический бал
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Оценка структуры баланса

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0



2003

2004

2005



показатели финустойчивости (1)

		

		Наименование показателя		Рекомендуемая методика расчета		2003		2004		2005

		Стоимость чистых активов эмитента, тыс. руб.		В соответствии  с  порядком, установленным        Министерством финансов Российской  Федерации  и		388,172		389,641		390,635

				Федеральной комиссией  для акционерных обществ

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		(Долгосрочные обязательства на конец отчетного периода   + краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода)/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100		15.5		12.1		20.8

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		Краткосрочные обязательства  на конец отчетного периода/Капитал и резервы на конец отчетного периода x 100		14		9		16.2

		Оборачиваемость чистых активов, раз		Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей / стоимость чистых активов		0.05		0.05		0.14

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		Себестоимость проданных товаров продукции, работ, услуг без учета коммерческих и управленческих расходов / кредиторская задолженность на конец отчетного периода		0.3		0.3		1.6

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		Выручка от продажи товаров, за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей /(дебиторская задолженность на конец отчетного периода - задолженность участников (учредителей) по  вкладам в уставный капитал на конец		1		1.4		2.7

				2003		2004		2005

		Отношение суммы привлеченных средств  к капиталу и резервам, %		15.5		12.1		20.8

		Отношение суммы краткосрочных обязательств к капиталу и резервам, %		14		9		16.2

		Оборачиваемость чистых активов, раз		0.05		0.05		0.14

		Оборачиваемость кредиторской задолженности, раз		0.3		0.3		1.6

		Оборачиваемость дебиторской задолженности, раз		1.00		1.4		2.7





показатели финустойчивости (1)
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		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0



2003

2004

2005



показатели финустойчивости (2)

				2003		2004		2005		Отклонение (+,-)

		Коэффициент капитализации (плечо финансового рычага)		0.15		0.12		0.21		0.05

		Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования		0.35		0.54		0.39		0.04

		Коэффициент финансовой независимости (автономии)		0.87		0.89		0.83		-0.04

		Коэффициент финансирования		6.45		8.27		4.80		-1.65

		Коэффициент финансовой устойчивости		0.88		0.92		0.87		-0.01





показатели финустойчивости (2)
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показатели финустойчивости (3)

		0		0		0

		0		0		0
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2003

2004

2005



расчет ЧА

		Показатели		2003		2004		2005		Отклонение (+,-)

		1. Собственный капитал		388173		389642		390635		2462

		2. Внеоборотные активы		355862		335196		339206		-16656

		3. Собственный оборотный капитал (1-2)		32311		54446		51429		19118

		4. Долгосрочные кредита и заемные средства		845		- 0		- 0		-845

		5. Наличие собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала (3+4)		33156		54446		51429		18273

		6. Краткосрочные кредиты и заемные средства		845		4757		38412		37567

		7. Задолженность поставщикам		40349		16510		21574		-18775

		8. Общая величина собственного оборотного и заемного капитала		74350		75713		111415		37065

		9. Общая величина запасов (включая НДС по приобретенным ценностям)		3764		843		2153		-1611

		10. Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов (3-9)		28547		53603		49276		20729

		11. Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала для формирования запасов (5-9)		29392		53603		49276		19884

		12. Излишек (+), недостаток (-) общей величины собственного оборотного и заемного капитала для формирования запасов (8-9)		70586		74870		109262		38676

		13. Трехкомпонентный показатель типа финансовой устойчивости		(1,1,1)		(1,1,1)		(1,1,1)

				2003		2004		2005

		Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов		28547		53603		49276

		Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала для формирования запасов		29392		53603		49276

		Излишек (+), недостаток (-) общей величины собственного оборотного и заемного капитала для формирования запасов		70586		74870		109262





расчет ЧА
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Группы ликвидности

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0



Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов

Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного и долгосрочного заемного капитала для формирования запасов

Излишек (+), недостаток (-) общей величины собственного оборотного и заемного капитала для формирования запасов

0

0

0

0

0

0

0

0

0



Оценка ликвидности баланса

		Показатели		Нормальное ограничение		2003		2004		2005		Отклонение (+,-)

		1. Имущество предприятия				448335		436780		472042		23707

		2. Собственный капитал				388173		389642		390635		2462

		3. Заемный капитал - всего				60162		47141		81407		21245

		3.1. Долгосрочные кредиты				- 0		- 0		- 0		- 0

		3.2. Долгосрочные займы				- 0		- 0		- 0		- 0

		3.3. Краткосрочные кредиты				845		4757		38412		37567

		3.4. Краткосрочные займы				- 0		- 0		- 0		- 0

		3.5. Кредиторская задолженность				53471		30485		25039		-28432

		3.6. Задолженность участникам по выплате доходов				- 0		- 0		- 0		- 0

		3.7. Резервы предстоящих расходов				- 0		- 0		- 0		- 0

		4. Внеоборотные активы				355862		335196		339206		-16656

		4.1. Основные средства				232,286		225,834		219,488		(12,797.92)

		4.2.Незавершенное строительство				- 0		- 0		- 0		- 0

		5. Собственный оборотный капитал (стр. 2 + стр. 3.1 + стр. 3.2-стр. 4)				32311		54446		51429		19118

		6. Оборотные активы - всего				92472		101584		132836		40364

		6.1.Запасы				3,256		835		1,882		(1,373.87)

		6.1.1. Производственные запасы				249		325		385		135.60

		6.1.2. Затраты в незавершенном производстве				- 0		- 0		- 0		- 0

		6.2. Дебиторская задолженность				15691		12832		19650		3959

		6.2.1. Задолженность участников по взносам в УК				- 0		- 0		- 0		- 0

		6.3. Краткосрочные финансовые вложения				66902		85419		108258		41356

		6.4. Денежные средства				6115		2490		2775		-3340

		6.5. Чистые оборотные активы (стр. 6 - стр. 6.2.1 - стр. 3.3 - стр. 3.4 - стр. 3.5 - стр. 3.6 - стр. 3.7)				38156		66342		69385		31229

		7. Коэффициент автономии (Ка) (стр. 2 : стр. 1)		≥ 0,5		0.87		0.89		0.83		-0.04

		8. Коэффициент соотношения собственного и заемного капитала (Кз/с) (стр. 3 : стр.2)		≤ 1		0.15		0.12		0.21		0.05

		9. Коэффициент соотношения долгосрочной задолженности и постоянного капитала (Кз/к) (стр. 3.1 + стр. 3.2) : (стр. 2 ++ стр. 3.1 + стр. 3.2)				0.00		0.00		0.00		0.00

		10. Индекс постоянного актива (Кпа) (стр. 4 : стр. 2)				0.92		0.86		0.87		-0.05

		11. Коэффициент (Кос/ск) (стр. 4.1 : стр. 2)				0.60		0.58		0.56		-0.04

		12. Коэффициент маневренности (Км) (стр. 5 : стр. 2)		≥ 0,5		0.00		0.00		0.00		0.00

		13. Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом (Кс) (стр. 5 : стр. 6)		≥ 0,1		0.35		0.54		0.39		0.04

		14. Коэффициент обеспеченности запасов собственным капиталом - Ко (стр. 5 : стр. 6.1)		≥ 0,6-0,8		9.92		65.20		27.33		17.40

		15. Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств (Км/и) (стр. 6 : стр. 4)				0.26		0.30		0.39		0.13

		16. Коэффициент имущества производственного назначения (Кпи) [(стр. 4.1 + стр. 4.2 + стр. 6.1.1 + стр. 6.1.2): стр. 1)]		≥ 0,5		0.52		0.52		0.47		-0.05

		17. Коэффициент стоимости основных средств в имуществе (КFос) (стр. 4.1 : стр. 1)				0.52		0.52		0.46		-0.05

		18. Коэффициент стоимости материальных оборотных средств в имуществе (Kz) (стр. 6.1 : стр.1)				0.01		0.002		0.004		-0.003

		19. Коэффициент прогноза банкротства (Кпб) (стр. 6.5 : стр. 1)				0.09		0.15		0.15		0.06





Оценка ликвидности баланса
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Коэффициенты  ликвидности

		Статьи баланса		2003		2004		2005		Отклонение (+,-)

		1. Активы - всего		448335		436780		472042		23707

		2. Активы, исключаемые - итого		- 0		- 0		- 0		- 0

		задолженность участников по взносам в УК		- 0		- 0		- 0		- 0

		3. Пассивы исключаемые - итого		54316		35242		63451		9134.84

		кредиты банков		845		4757		38412		37567

		заемные средства		- 0		- 0		- 0		- 0

		кредиторская задолженность		53471		30485		25039		-28432

		задолженность участникам по выплате доходов		- 0		- 0		- 0		- 0

		резервы предстоящих расходов		- 0		- 0		- 0		- 0

		4. Чистые активы (стр. 1 - стр. 2 - стр. 3):		394,019		401,538		408,591		14572

		в % к совокупным активам (стр. 4 : стр. 1 х 100)		87.88		91.93		86.56		-1.33

		5. Уставный капитал		375100		375100		375100		0

		6. Чистые активы к уставному капиталу, раз (стр. 4 : стр. 5)		1.05		1.07		1.09		0.04

				2004		2005		2006		2006

		Чистые активы		394019		401538		408591





Коэффициенты  ликвидности
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показатели оборачиваемости

		



Чистые активы



Коэффициенты  финансового рычаг

		

				2004		2005		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11





Коэффициенты  финансового рычаг

		0		0		0		0

		0		0		0		0
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Наиболее ликвидные активы (А1)

Быстрореализуемые активы (А2)

Медленно реализуемые активы (А3)

Труднореализуемые активы (А4)

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0

0



Комплексная оценка

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее срочные обязательства (П1)

Краткосрочные пассивы (П2)

Долгосрочные пассивы (П3)

Постоянные пассивы (П4)

30485

4757

11899

389642

25039

38412

17956

17956

0

0

0

0

0

0

0

0

53470.933

845.228

5845.743

5845.743



		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87,909.00		111,033.00		- 0		- 0		73,017.40		83.06		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Наиболее срочные обязательства (П1)		348,596.00		348,596.00		165,347.00		514,733.00		494,941.00

		Быстрореализуемые активы (А2)		12,832.00		19,650.00		- 0		- 0		15,691.36		122.28		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Краткосрочные пассивы (П2)		3,663,450.00		3,663,450.00		8,909,736.00		3,952,740.00		5,976,024.00

		Медленно реализуемые активы (А3)		843.00		2,153.00		- 0		- 0		3,763.75		446.47		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Долгосрочные пассивы (П3)		11,899.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

		Труднореализуемые активы (А4)		335,196.00		339,206.00		- 0		- 0		355,862.26		106.17		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		Постоянные пассивы (П4)		389,642.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		Текущая ликвидность (ТЛ)		(3,911,305.00)		(3,881,363.00)		- 0		- 0		(6,382,256.25)

		Перспективная ликвидность (ПЛ)		(11,056.00)		(15,803.00)		- 0		- 0		(2,082.00)

		О





		0		0		0		0		0

		0		0		165347		514733		0

		0		0		0		0		0

		0		0		8909736		3952740		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0

		0		0		0		0		0



2004

2005

01.04.2006

01.06.2006

01.09.2006



		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0



Текущая ликвидность (ТЛ)

Перспективная ликвидность (ПЛ)

-3911305

-11056

-3881363

-15803

0

0

0

0

-6382256.247

-2081.998



		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11

		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		1. Общий показатель платежеспособности		2.60		2.45		0.00		0.00		1.47		-1.12

		2. Коэффициент абсолютной ликвидности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34		-1.15

		3. Коэффициент «критической» оценки		2.86		2.06		0.00		0.00		1.63		-1.23

		4. Коэффициент текущей ликвидности (покрытия)		2.88		2.09		0.00		0.00		1.70		-1.18





				2003		2004		6/27/05		Отклонение (+,-)

		Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)		0.04		0.12		0.04		-0.00

		Коэффициент оборачиваемости оборотных средств		0.18		0.41		0.19		0.01

		Фондоотдача		0.08		0.25		0.08		-0.00

		Коэффициент отдачи собственного капитала		0.05		0.14		0.05		-0.00

		Коэффициент отдачи нематериальных активов		253.39		1329.27		172.91		-80.48

				2004		2005		9/1/06		Отклонение (+,-)

		ОЗ		16.5		12.4		49.1		32.6

		ОДЗ		1.4		2.8		1.1		-0.3

		ОКЗ		0.6		2.2		0.3		-0.3

		ОЦ		17.9		15.2		50.2		32.3

		ФЦ		17.3		13.0		49.9		32.6
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		Наименование показателя		2003		2004		6/27/05		Отклонение (+,-)

		Отношение долговых обязательств к уставному капиталу		0.03		0.05		0.02		-0.02

		Отношение СОС к текущим активам		0.54		0.39		0.35		-0.19

		Отношение долгосрочных обязательств к основным средствам		0.05		0.08		0.03		-0.03

		Отношение заемного капитала к собственному		0.01		0.10		0.00		-0.01

		Отношение собственного капитала к активам		0.89		0.83		0.87		-0.03





		

		Показатели		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		1. Выручка от продаж		18244		54500		0		0		17912

		2. Прибыль от продаж		-6087		-6943		0		0		-14339

		3. Ликвидные активы		87909		111033		0		0		73017

		4. Собственный капитал		11899		390635		0		0		388173

		5. Краткосрочная задолженность		35242		63451		0		0		54316

		6. Собственные оборотные средства		54446		51429		0		0		32311

		7. Балансовые запасы		835		1882		0		0		3256

		8. Отношение прибыли от продаж к собственному капиталу (%)		-51.16		-1.78		0.00		0.00		-3.69

		9. Отношение ликвидных активов к краткосрочной задолженности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34

		10. Отношение собственных оборотных средств к запасам		65		27		0		0		10
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ф. № 1 (2003)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		135		104

		Основные средства		120		238,769		232,286

		Незавершенное строительство		130

		Доходные вложения в материальные ценности		135

		Долгосрочные финансовые вложения		140		81,159		117,474

		Отложенные налоговые активы		145		- 0		5,911

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		320,151		355,862

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		5,079		3,256

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		132		249

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		4,899		2,883

		товары отгруженные		215				41

		расходы будущих периодов		216		49		83

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		819		508

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230

		в том числе покупатели и заказчики

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		18,550		15,691

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		16,835		14,668

		Краткосрочные финансовые вложения		250		49,994		66,902

		Денежные средства		260		7,629		6,115

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		82,071		92,472

		БАЛАНС		300		402,222		448,335

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		466		567

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		466		567

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		6,667		12,505

		ИТОГО по разделу III		490		382,234		388,173

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510

		Отложенные налоговые обязательства		515		- 0		5,846

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		- 0		5,846

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610				845

		Кредиторская задолженность		620		19,988		53,471

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		4,977		40,349

		задолженность перед персоналом организации		622		367		565

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		78		11

		задолженность по налогам и сборам		624		282		580

		авансы полученные		625		14,285		11,967

		прочая задолженность		626

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		212

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		20,200		54,316

		БАЛАНС		700		402,434		448,335





ф. № 2 (2003)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		17,912		25,876

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-13808.617		-   22,471

		Валовая прибыль		029		4,104		3,405

		Коммерческие расходы		030		-   18,442		-   11,510

		Управленческие расходы		040				- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   14,339		-   8,105

		Проценты к получению		060		5,673		7,381

		Проценты к уплате		070		-   43		- 0

		Доходы от участия в других организациях		080		8,599		386

		Прочие операционные доходы		090		16,095		17,347

		Прочие операционные расходы		100		-   8,635		-   13,695

		Внереализационные доходы		120		259		823

		Внереализационные расходы		130		-   1,530		-   1,222

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		6,077		2,915

		Отложенные налоговые активы		141		5,911		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   5,846		- 0

		Текущий налог на прибыль		180		-   1		-   889

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		6,142		2,026

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2004)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		104		72

		Основные средства		120		232,286		225,834

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		117,474		99,135

		Отложенные налоговые активы		145		5,911		10,067

		Прочие внеоборотные активы		150		88		88

		ИТОГО по разделу I		190		355,863		335,196

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		3,256		835

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		249		325

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,883		397

		товары отгруженные		215		41		- 0

		расходы будущих периодов		216		83		113

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		508		8

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики		231		- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		15,691		12,832

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		14,668		12,358

		Краткосрочные финансовые вложения		250		66,902		85,419

		Денежные средства		260		6,115		2,490

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		92,472		101,584

		БАЛАНС		300		448,335		436,780

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		567		874

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		567		874

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		12,505		13,667

		ИТОГО по разделу III		490		388,173		389,642

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		5,846		11,899

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		5,846		11,899

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		845		4,757

		Кредиторская задолженность		620		53,472		30,485

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		40,349		16,510

		задолженность перед персоналом организации		622		565		313

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		11		68

		задолженность по налогам и сборам		624		580		1,712

		прочая задолженность		626		11,967		11,882

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		54,317		35,242

		БАЛАНС		700		448,336		436,783





ф. № 2 (2004)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		18,244		17,912

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-3721		-   13,809

		Валовая прибыль		029		14,523		4,103

		Коммерческие расходы		030		-   20,610		-   18,442

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,087		-   14,339

		Проценты к получению		060		13,229		5,673

		Проценты к уплате		070		-   120		-   43

		Доходы от участия в других организациях		080		260		8,599

		Прочие операционные доходы		090		17,685		16,095

		Прочие операционные расходы		100		-   19,540		-   8,635

		Внереализационные доходы		120		8,299		259

		Внереализационные расходы		130		-   9,401		-   1,530

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		4,325		6,079

		Отложенные налоговые активы		141		4,157		6,079

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,053		-   5,846

		Текущий налог на прибыль		150		- 0		- 0

		Налог на дивиденды		180		-   10		-   1

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		2,419		6,311

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		861		-   1,523

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





ф. № 1 (2005)

		

		Актив		Код показателя		На начало отчетного года		На конец отчетного года

		1		2		3		4

		1. Внеоборотные активы

		Нематериальные активы		110		72		41

		Основные средства		120		225,834		219,488

		Незавершенное строительство		130		- 0		- 0

		Доходные вложения в материальные ценности		135		- 0		- 0

		Долгосрочные финансовые вложения		140		99,135		104,630

		Отложенные налоговые активы		145		10,067		14,921

		Прочие внеоборотные активы		150		88		126

		ИТОГО по разделу I		190		335,196		339,206

		II. Оборотные активы

		Запасы		210		835		1,882

		в том числе:

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		325		385

		животные на выращивании и откорме		212

		затраты в незавершенном производстве		213

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		397		1,428

		товары отгруженные		215

		расходы будущих периодов		216		113		69

		прочие запасы и затраты		217

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		8		271

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		- 0		- 0

		в том числе покупатели и заказчики				- 0		- 0

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		12,832		19,650

		в том числе:

		покупатели и заказчики		241		12,358		12,017

		Краткосрочные финансовые вложения		250		85,419		108,258

		Денежные средства		260		2,490		2,775

		Прочие оборотные активы		270		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу II		290		101,584		132,836

		БАЛАНС		300		436,780		472,042

		III. Капитал и резервы

		Уставный капитал		410		375,100		375,100

		Собственные акции, выкупленные у акционеров

		Добавочный капитал		420		1		1

		Резервный капитал		430		874		995

		в том числе:

		резервы, образованные в соответствии с законодательством		431		874		995

		резервы, образованные в соответствии с учредительными документами		432

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		13,667		14,539

		ИТОГО по разделу III		490		389,642		390,635

		IV. Долгосрочные обязательства

		Займы и кредиты		510		- 0		- 0

		Отложенные налоговые обязательства		515		11,899		17,956

		Прочие долгосрочные обязательства		520		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу IV		590		11,899		17,956

		V. Краткосрочные обязательства

		Займы и кредиты		610		4,757		38,412

		Кредиторская задолженность		620		30,484		25,039

		в том числе:

		поставщики и подрядчики		621		16,510		21,574

		задолженность перед персоналом организации		622		313		441

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		68		82

		задолженность по налогам и сборам		624		1,712		1,682

		прочая задолженность		625		11,882		1,260

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		- 0		- 0

		Доходы будущих периодов		640		- 0		- 0

		Резервы предстоящих расходов		650		- 0		- 0

		Прочие краткосрочные обязательства		660		- 0		- 0

		ИТОГО по разделу V		690		35,241		63,451

		БАЛАНС		700		436,782		472,042





ф. № 2 (2005)

		

		Показатель				За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		наименование		код

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		010		54,500		18,244

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		020		-39798		-   3,721

		Валовая прибыль		029		14,702		14,523

		Коммерческие расходы		030		-   21,645		-   20,610

		Управленческие расходы		040		- 0		- 0

		Прибыль (убыток) от продаж		050		-   6,943		-   6,087

		Проценты к получению		060		16,065		13,229

		Проценты к уплате		070		-   1,076		-   120

		Доходы от участия в других организациях		080		- 0		260

		Прочие операционные доходы		090		11,265		17,685

		Прочие операционные расходы		100		-   16,015		-   19,540

		Внереализационные доходы		120		2,070		8,299

		Внереализационные расходы		130		-   2,393		-   9,401

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		2,973		4,325

		Отложенные налоговые активы		141		4,854		4,157

		Отложенные налоговые обязательства		142		-   6,057		-   6,053

		Текущий налог на прибыль		150

		Налоговые санкции		180		- 0		-   10

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		1,770		2,419

		СПРАВОЧНО

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		489		861

		Базовая прибыль (убыток) на акцию, руб.		201

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202





Сравнительный аналитический бал

		

		Наименование статей		Абсолютные величины, тыс. руб.								Наименование статей		Относительные величины, %

				2003		2004		2005		Изменения (+,-)				2003		2004		2005		Изменения (+,-)

										6=5-3										10=9-7

		1		3		4		5		6				7		8		9		10

		I. Внеоборотные активы		355862		335196		339206		-16656		I. Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86		-7.51

		1.1. Нематериальные активы		104		72		41		-63		1.1. Нематериальные активы		0.02		0.02		0.01		-0.01

		1.2. Основные средства		232286		225834		219488		-12798		1.2. Основные средства		51.81		51.70		46.50		-5.31

		1.3. Прочие внеоборотные активы		123473		109290		119677		-3796		1.3. Прочие внеоборотные активы		34.70		32.60		35.28		0.58

		Итого по разделу 1		355862		335196		339206		-16656		Итого по разделу 1		79.37		76.74		71.86		-7.51		95.319462995

		II. Оборотные активы										II. Оборотные активы

		2.1. Запасы		3764		843		2153		-1611		2.1. Запасы		0.84		0.19		0.46		-0.38

		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0		2.2. Дебиторская задолженность (платежи после 12 месяцев)		- 0		- 0		- 0		- 0

		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		15691		12832		19650		3959		2.3. Дебиторская задолженность (платежи до 12 месяцев)		3.50		2.94		4.16		0.66

		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		66902		85419		108258		41356		2.4. Краткосрочные финансовые вложения		14.92		19.56		22.93		8.01

		2.5. Денежные средства		6115		2490		2775		-3340		2.5. Денежные средства		1.36		0.57		0.59		-0.78

		Итого по разделу 2		92472		101584		132836		40364		Итого по разделу 2		20.63		23.26		28.14		7.51		143.6491961102

		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-34524		-16818		-3507		31017		Величина финансово-эксплуатационных потребностей		-7.70		-3.85		-0.74		6.96

		Стоимость имущества		448335		436780		472042		23707		Стоимость имущества		100		100		100		0.00

		III. Капитал и резервы										III. Капитал и резервы								0.00

		3.1. Уставный капитал		375100		375100		375100		0		3.1. Уставный капитал		83.67		85.88		79.46		-4.20

		3.2. Добавочный и резервный капитал		568		875		996		428		3.2. Добавочный и резервный капитал		0.13		0.20		0.21		0.08

		3.3. Нераспределенная прибыль		12505		13667		14539		2034		3.3. Нераспределенная прибыль		2.79		3.13		3.08		0.29

		Итого по разделу III		388173		389642		390635		2462		Итого по разделу III		86.58		89.21		82.75		-3.83

		IV. Долгосрочные обязательства		5846		11899		17956		12110		IV. Долгосрочные обязательства		1.30		2.72		3.80		2.50

		V. Краткосрочные обязательства										V. Краткосрочные обязательства								0.00

		5.1. Заемные средства		845		4757		38412		37567		5.1. Заемные средства		0.19		1.09		8.14		7.95

		5.2. Кредиторская задолженность		53471		30485		25039		-28432		5.2. Кредиторская задолженность		11.93		6.98		5.30		-6.62

		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0		5.3. Прочие обязательства		- 0		- 0		- 0		- 0

		Итого по разделу V		54316		35242		63451		9135		Итого по разделу V		12.12		8.07		13.44		1.33

		Всего заемных средств		60162		47141		81407		21245		Всего заемных средств								0.00

		Итог баланса		448335		436783		472042		23707		Итог баланса		100		100		100		0.00

		Рабочий капитал		38156		66342		69385		31229		Рабочий капитал								0.00

		Величина собственных средств в обороте		32311		54446		51429		19118		Величина собственных средств в обороте								0.00

				2003		2004		2005

		Внеоборотные активы		79.37		76.74		71.86

		Оборотные активы		20.63		23.26		28.14

		Капитал и резервы		86.58		89.21		82.75

		Долгосрочные обязательства		1.3		2.72		3.8

		Краткосрочные обязательства		12.12		8.07		13.44





Сравнительный аналитический бал

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0



2003

2004

2005



Оценка структуры баланса

		

		Статьи баланса		2003		2005		2004

		Долгосрочные активы				185,599,315		161,392,155

		Долгосрочные обязательства				21,196,208		20,507,723

		Краткосрочные активы				38,378,270		4,238,722

		Краткосрочные обязательства				7,799,126		2,581,989

		Собственный капитал				194,982,251		142,541,165

		Валюта баланса				223,977,585		165,630,877

		О





Группы ликвидности

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11





Группы ликвидности

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее ликвидные активы (А1)

Быстрореализуемые активы (А2)

Медленно реализуемые активы (А3)

Труднореализуемые активы (А4)

3552359

610733

69850

161260240

31079930

7211462

86878

185599315

0

0

0

0

0

0

0

0

31641721

2632966

117454

206991245



Оценка ликвидности баланса

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Наиболее срочные обязательства (П1)

Краткосрочные пассивы (П2)

Долгосрочные пассивы (П3)

Постоянные пассивы (П4)

348596

3663450

21196208

194982251

348596

3663450

21196208

21196208

0

0

0

0

0

0

0

0

494941

5976024

22744908

22744908



Коэффициенты  ликвидности

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87,909.00		111,033.00		- 0		- 0		73,017.40		83.06		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Наиболее срочные обязательства (П1)		348,596.00		348,596.00		165,347.00		514,733.00		494,941.00

		Быстрореализуемые активы (А2)		12,832.00		19,650.00		- 0		- 0		15,691.36		122.28		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Краткосрочные пассивы (П2)		3,663,450.00		3,663,450.00		8,909,736.00		3,952,740.00		5,976,024.00

		Медленно реализуемые активы (А3)		843.00		2,153.00		- 0		- 0		3,763.75		446.47		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Долгосрочные пассивы (П3)		11,899.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

		Труднореализуемые активы (А4)		335,196.00		339,206.00		- 0		- 0		355,862.26		106.17		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		Постоянные пассивы (П4)		389,642.00		17,956.00		- 0		- 0		5,845.74

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		Текущая ликвидность (ТЛ)		(3,911,305.00)		(3,881,363.00)		- 0		- 0		(6,382,256.25)

		Перспективная ликвидность (ПЛ)		(11,056.00)		(15,803.00)		- 0		- 0		(2,082.00)

		О





Коэффициенты  ликвидности

		3552359		31079930		0		0		31641721

		348596		348596		165347		514733		494941

		610733		7211462		0		0		2632966

		3663450		3663450		8909736		3952740		5976024

		69850		86878		0		0		117454

		21196208		21196208		0		0		22744908

		161260240		185599315		0		0		206991245

		194982251		21196208		0		0		22744908



2004

2005

01.04.2006

01.06.2006

01.09.2006



показатели оборачиваемости

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0



Текущая ликвидность (ТЛ)

Перспективная ликвидность (ПЛ)

151046

-21126358

34279346

-21109330

0

0

0

0

27803722

-22627454



Коэффициенты  финансового рычаг

		

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Темп роста, %

		Наиболее ликвидные активы (А1)		87909		111033		0		0		73017.397		83.06		Наиболее срочные обязательства (П1)		30485		25039		0		0		53470.933		175.40

		Быстрореализуемые активы (А2)		12832		19650		0		0		15691.356		122.28		Краткосрочные пассивы (П2)		4757		38412		0		0		845.228		17.77

		Медленно реализуемые активы (А3)		843		2153		0		0		3763.745		446.47		Долгосрочные пассивы (П3)		11899		17956		0		0		5845.743		49.13

		Труднореализуемые активы (А4)		335196		339206		0		0		355862.265		106.17		Постоянные пассивы (П4)		389642		17956		0		0		5845.743		1.50

		БАЛАНС		436780		472042		0		0		448334.763		102.65		БАЛАНС		436783		99363		0		0		66007.647		15.11

		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		1. Общий показатель платежеспособности		2.60		2.45		0.00		0.00		1.47		-1.12

		2. Коэффициент абсолютной ликвидности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34		-1.15

		3. Коэффициент «критической» оценки		2.86		2.06		0.00		0.00		1.63		-1.23

		4. Коэффициент текущей ликвидности (покрытия)		2.88		2.09		0.00		0.00		1.70		-1.18





Комплексная оценка

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)		0.04		0.12		0.0000		0.00		0.04		-0.00

		Коэффициент оборачиваемости оборотных средств		0.18		0.41		0.000		0.00		0.19		0.01

		Фондоотдача		0.08		0.25		0.00		0.00		0.08		-0.00

		Коэффициент отдачи собственного капитала		0.05		0.14		0.000		0.00		0.05		-0.00

		Коэффициент отдачи нематериальных активов		253.39		1329.27		0.00		0.00		172.91		-80.48

				2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		ОЗ		16.5		12.4		0.0		0.0		49.1		32.6

		ОДЗ		1.4		2.8		0.0		0.0		1.1		-0.3

		ОКЗ		0.6		2.2		0.0		0.0		0.3		-0.3

		ОЦ		17.9		15.2		0.0		0.0		50.2		32.3

		ФЦ		17.3		13.0		0.0		0.0		49.9		32.6





Комплексная оценка

		0		0		0		0
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Коэффициент общей оборачиваемости капитала (ресурсоотдача)

Коэффициент оборачиваемости оборотных средств

Фондоотдача

Коэффициент отдачи собственного капитала

0.0189063438

0.7391717156

2.3531980822

0.0160469529

0.019882378

0.1160345946

3.096099777

0.0228390378

0

0

0

0

0

0

0

0
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ОЗ

ОДЗ

ОКЗ

ОЦ

ФЦ

5.2811381486
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		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		Отношение долговых обязательств к уставному капиталу		0.03		0.05		0.00		0.00		0.02		-0.02

		Отношение СОС к текущим активам		0.54		0.39		0.00		0.00		0.35		-0.19

		Отношение долгосрочных обязательств к основным средствам		0.05		0.08		0.00		0.00		0.03		-0.03

		Отношение заемного капитала к собственному		0.01		0.10		0.00		0.00		0.00		-0.01

		Отношение собственного капитала к активам		0.89		0.83		0.00		0.00		0.87		-0.03





		

		Показатели		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		1. Выручка от продаж		18244		54500		0		0		17912

		2. Прибыль от продаж		-6087		-6943		0		0		-14339

		3. Ликвидные активы		87909		111033		0		0		73017

		4. Собственный капитал		11899		390635		0		0		388173

		5. Краткосрочная задолженность		35242		63451		0		0		54316

		6. Собственные оборотные средства		54446		51429		0		0		32311

		7. Балансовые запасы		835		1882		0		0		3256

		8. Отношение прибыли от продаж к собственному капиталу (%)		-51.16		-1.78		0.00		0.00		-3.69

		9. Отношение ликвидных активов к краткосрочной задолженности		2.49		1.75		0.00		0.00		1.34

		10. Отношение собственных оборотных средств к запасам		65		27		0		0		10






_1229624521.unknown

_1228656492.unknown

_1228678257.unknown

